Практична № 1
Тема: підготовчий етап в бізнесі
Мета: закріпити у студентів теоретичні знання та розвинути практичні
 навички з проведення підготовчих робіт по створенню суб’єкта бізнесу та
 тестування на предмет визначення можливості займатися підприємницькою
 діяльністю.
Завдання:
Ви бажаєте розпочати свій бізнес та відкрити власну справу.
1. Опишіть вид діяльності, яким ви хотіли б займатися,  охарактеризуйте його особливості. Поясніть, чому ви б хотіли займатися саме
 цим видом підприємницької діяльності.
2. Проведення тестування на предмет здатності займатися
 вибраним видом діяльності.
2.1 Дати відповіді на питання тесту 1.
Тест 1: «Визначення власних підприємницьких здібностей»
Дайте відповіді на питання, які наведені в таблиці 1.1.
                                                                                                                            Табл. 1.1.
	№ з/п
	Зміст питання
	Відповіді на питання


	
	
	Так
	Ні

	1. 
	Чи вмієте ви доводити розпочату справу до кінця, незважаючи на усі перешкоди?
	
	

	2. 
	Чи вмієте ви наполягати на прийнятому рішенні і вас нелегко переконати?
	
	

	3. 
	Чи любите ви брати на себе відповідальність, керувати?
	
	

	4. 
	Чи користуєтесь ви повагою та довірою колег?
	
	

	5. 
	Ви здорові?
	
	

	6. 
	Чи готові ви працювати від зорі до зорі, не отримуючи негайної віддачі?
	
	

	7. 
	Чи любите ви спілкуватися та працювати з людьми?
	
	

	8. 
	Чи умієте ви переконувати і заражати інших своєю впевненістю у правильності вибраного шляху?
	
	

	9. 
	Чи зрозумілі вам ідеї і думки інших?
	
	

	10. 
	Чи є у вас досвід роботи у сфері, в якій ви хочете розпочати свою справу?
	
	

	11. 
	Чи ознайомленні ви з діючими правилами оподаткування, нарахуванням заробітної плати, складанням декларації про доходи, веденням бухгалтерського обліку?
	
	

	12. 
	Чи буде у вашому місті або регіоні попит на товар або послугу, які ви збираєтесь запропонувати?
	
	

	13. 
	Чи є у вас базова підготовка в сфері маркетингу і фінансів?
	
	

	14. 
	Чи добре йдуть справи у вашому місті в інших підприємців вашого профілю?
	
	

	15. 
	Чи є у вас приміщення, яке можна орендувати?
	
	

	16. 
	Чи маєте ви достатні кошти, щоб підтримати своє підприємство протягом першого року існування?
	
	

	17. 
	Чи маєте ви достатній початковий капітал? Чиє у вас можливість залучати до фінансування власної справи рідних і знайомих?
	
	

	18. 
	Чи є у вас постачальники необхідних вам матеріалів?
	
	

	19. 
	Чи є у вас фахівці, що мають досвід і знання, яких не вистачає вам?
	
	

	20. 
	Чи впевнені ви в тому, що мати власну справу – це основна ваша мрія?
	
	


Результати тесту 1:
Кожна позитивна відповідь – 1 бал;
Якщо сума становить більше 17 балів, ви маєте всі необхідні якості, щоб стати
підприємцем.
Від 13 до 17 балів: ваші шанси на успіх як підприємця не є очевидними
Менше 13 балів: ваші шанси досягти успіху у підприємництві, мабуть невеликі.
2.2. Дати відповіді на питання тесту 2:
Тест 2: «Визначення ймовірних можливостей стати бізнесменом»
Виберіть з трьох запропонованих варіантів один, який найбільше відповідає вашим уявленням.
1. Яким способом найлегше робити гроші?
а) багато працювати, бути добре інформованим, ризикувати і, звичайно, вкладати гроші, що є, у справу;
б) сподіватися на „дядечкову" спадщину, спробувати щастя у лотереї;
в) постійно робити кар'єру, пройшовши всі рівні, аж до керівного, або зайнятися політикою.
2. Який персонаж Уолта Діснея викликає у вас найщирішу посмішку?
а) Дональд Дак;
б) Густав Ганс;
в) Догоберг Дак.
3. Який розмір прибутку може, на вашу думку, спонукати найбагатших людей світу укласти угоду?
а) від півмільйона до мільйона;
б) до десяти мільйонів;
в) десятки мільйонів і вище.
4.3 яким висловлюванням ви згодні:
а) чим більше грошей, тим більше задоволення;
б) гроші означають владу;
в) гроші викликають заздрість.
5. Чи відома вам так звана гра за „листом"? Кладете до конверта невелику суму, шукаєте жертву, яка також платить, і нарешті ваше капіталовкладення повертається до вас багаторазово збільшеним. Яку роль ви готові при цьому відігравати?
а) не брати участь;
б) брати участь і заробляти при цьому;
в) бути ініціатором гри.
6. Хочете, щоб вас згадували у розділі „Світське життя" різні газети:
а) я був би цьому радий;
б) ні;
в) про мене і так часто пишуть.
7. Яким чином можна виграти на бігах?
а) ризикувати високими ставками;
б) економити гроші, обмежуючись лише присутністю на бігах;
в) купити коня-переможця.
8. Хто, на вашу думку, має найбільший шанс швидко розбагатіти:
а) режисер, актор, письменник, художник, спортсмен-рекордсмен;
б) адвокат, маклер, лікар, політик;
в) глава фірми, видавець.
9. Як ви ставитесь до бізнесу між приятелями:
а) я готовий позичати приятелям гроші - коли-небудь і вони дадуть мені в борг;
б) гроші і дружба несумісні;
в) я готовий брати в борг у друзів, але не давати.
10. Якщо б вам вдалося стати мільйонером, відчували б ви від цього насолоду:
а) звичайно, так;
б) я б продемонстрував свою насолоду усім тим, хто мені не довіряв або дивився на мене звисока;
в) ні.
11. Куди б ви вклали свої мільйони, якби вони виявилися у вас:
а) у нерухомість, майно, зібрання предметів мистецтва;
б) в акції та інші цінні папери;
в) зроблю так, як вирішить моя дружина (чоловік)?
12. Якщо у вас вже є пара мільйонів, чи будете ви прагнути заробити додатково:
а) малу суму - ні;
б) звичайно;
в) ні, мені досить того, що є.

Результати тесту 2:
	Варіанти відповідей
	Номери питання

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	а)
	6
	3
	0
	6
	3
	0
	0
	0
	3
	0
	3
	3

	б)
	0
	0
	3
	3
	0
	6
	3
	6
	6
	3
	6
	6

	в)
	3
	6
	6
	0
	6
	3
	6
	3
	0
	6
	0
	0


До 23 балів, то для вас найкращий спосіб зробити бізнес – вдало одружитися/вийти заміж, отримати спадщину або грати в азартні ігри.
Від 24 до 48 балів: До вдалого бізнесу вас може привести лише праця. Уникайте фінансових спекуляцій. Найкраще робіть кар’єру і з часом займіть крісло шефа. Якщо навіть це не принесе бажаних мільйонів, ви все одно будете матеріально забезпечені.
Від 49 до 72 балів: У вас є великі шанси стати бізнесменом, згодом мільйонером. Ви не маєте наміру нахвалятися своїм багатством, схильні терпляче примножувати його.
2.3. Дати відповіді на питання тесту 3.
Тест 3: «Чи можете ви займатися бізнесом самостійно»
Дайте відповіді на питання, наведені в таблиці 1.2:
                                                                                                                            Табл. 1.2.
	№ п/п
	
Зміст питання
	Можливі відповіді

	
	
	так
	важко
відповісти
	ні

	1.
	Чи є у вас достатні професійні знання для роботи у вибраній галузі?
	
	
	

	2.
	Чи відважитесь ви розподілити роботу серед підлеглих, залишивши собі тільки найважливішу?
	
	
	

	3.
	Чи можете   ви   сформувати   портфель   замовлень,   спрогнозувати
фінансовий стан фірми?
	
	
	

	4.
	Чи довіряєте ви собі так сильно, що не будете звертатися за допомогою до фахівців фірми з окремих питань?
	
	
	

	5.
	Чи будете ви контролювати виконання доручень?
	
	
	

	6.
	Чи довіряєте ви підлеглим вибирати метод виконання роботи?
	
	
	

	7.
	Чи вважаєте ви витрати коштів на підвищення кваліфікації працівників вигідним вкладенням капіталу?
	
	
	

	8.
	Чи маєте ви достатньо чітку уяву про свою діяльність на найближчі рік або 2?
	
	
	

	9.
	Якщо вам доведеться ділити дохід з партнерами по бізнесу, чи впевнені ви, що збережете з ними дружні відносини?
	
	
	

	10.
	Чи будете ви давати тверді обіцянки, якщо у вас немає впевненості у їх виконанні?
	
	
	

	11.
	Чи згоді ваші родичі (мати, батько, чоловік, дружина) з вашими намірами зайнятися підприємницькою діяльністю?
	
	
	

	12.
	Чи здатні ви, якщо будете сильно зайняті, знайти час н обміркування перспективних питань?
	
	
	

	13.
	Чи є у вас достатні кошти для відкриття своєї справи?
	
	
	

	14.
	Чи робите ви записи про те, що хочете зробити?
	
	
	

	15.
	Чи плануєте свій робочий день?
	
	
	

	16.
	Чи будете ви відмічати досягнення своїх підлеглих?
	
	
	

	17.
	Чи здатні ви приховувати своє роздратування?
	
	
	

	18.
	Чи цікавитесь ви справами аналогічних виробництв?
	
	
	

	19.
	Чи не будете ви боятися отримувати прибуток більший, ніж у конкурентів?
	
	
	

	20.
	Чи вивчили ви вже існуючу систему оподаткування?
	
	
	

	21.
	Чи враховуєте ви те, що ваші партнери по бізнесу не завжди можуть бути відвертими з вами?
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Результати тесту 3.
	Номер питання
	Варіанти відповідей
	Номер питання
	Варіанти відповідей
	Номер питання
	Варіанти відповідей

	
	ТАК
	ВАЖКО ВІДПОВІСТИ
	НІ
	
	ТАК
	ВАЖКО ВІДПОВІСТИ
	НІ
	
	ТАК
	ВАЖКО ВІДПОВІСТИ
	НІ

	1
	8
	4
	0
	8
	8
	4
	0
	15
	4
	2
	0

	2
	4
	2
	0
	9
	2
	4
	0
	16
	4
	2
	0

	3
	8
	4
	0
	10
	0
	2
	4
	17
	4
	2
	0

	4
	0
	6
	8
	11
	8
	4
	0
	18
	8
	4
	0

	5
	4
	2
	0
	12
	8
	4
	0
	19
	8
	4
	0

	6
	4
	2
	0
	13
	8
	4
	0
	20
	8
	4
	0

	7
	4
	2
	0
	14
	4
	2
	0
	21
	4
	2
	0




До 40 балів «братися за справу» вам можна тільки при допомозі кваліфікованих помічників.
Від 40 до 80 балів: Ще раз подумайте, чи доцільно відкривати «свою власну справу» самостійно.
Більше 80 балів: Сміливо беріться за власну справу.


2.4. Дати відповіді на питання тесту 4.
Тест 4: «Чи здатні ви дотримуватися службової етики?»
Дайте найбільш точну відповідь на твердження, наведені в таблиці 1.3
[bookmark: _GoBack]                                                                                                                                         Таблиця 1.3
	№ п/п
	
Твердження
	Можливі відповіді

	
	
	Абсолютно згоден
	Згоден в цілому
	Не згоден

	1.
	Скоріше всього працівники фірми не повідомляють керівництву про свої помилки та упущення.
	
	
	

	2.
	Буває, що керівник повинен в інтересах фірми порушити умови контрактів, зокрема, не виконувати правила техніки безпеки.
	
	
	

	3.
	Не завжди треба дотримуватися точності у звітності про витрати, достатньо приблизних цифр.
	
	
	

	4.
	Іноді можна приховати неприємну інформацію від начальства.
	
	
	

	5.
	Необхідно діяти так, як наказує керівник, хоча у вас є сумніви в правильності його дій.
	
	
	

	6.
	У випадку необхідності в робочий час можна зайнятися і власними справами.
	
	
	

	7.
	Іноді треба затримати працівника після роботи для того, щоб він закінчив завдання.
	
	
	

	8.
	Можна скористатися службовим телефоном для вирішення власних питань, якщо лінія зв’язку вільна.
	
	
	

	9.
	Підприємець орієнтується на кінцеву ціль – одержання прибутку, тому для її досягнення можна скористатися будь-яким способами.
	
	
	

	10.
	Якщо для укладання контракту потрібен хороший банкет, то це треба зробити.
	
	
	

	11.
	Без порушень існуючих інструкцій жити неможливо.
	
	
	

	12.
	Якщо касир не дає здачу повністю – це допустимо.
	
	
	

	13.
	Іноді можна скористатися копіювальним апаратом фірми у власних цілях.
	
	
	

	14.
	Можна забрати додому з роботи деякі канцелярські товари, що належать фірмі, де я працюю.
	
	
	

	15.
	Треба поважати не людину, а її посаду.
	
	
	

	16.
	Свого колегу з роботи слід розглядати як конкурента на вищу посаду, йому не можна довіряти повністю.
	
	
	

	17.
	Іноді, коли немає начальника, можна йти на додому.
	
	
	

	18.
	Можна іноді запізнюватися на роботу, адже транспорт погано працює.
	
	
	

	19.
	Коли вас призначають директором (заступником) фірми, ви змінюєте своїх колишніх колег-приятелів на нових з урахуванням вже інших інтересів.
	
	
	




Результати тесту 4.
· за відповідь «Абсолютно згоден» нараховується 0 балів;
· за відповідь «Згоден в цілому» нараховується 1 бал;
· за відповідь «Не згоден» нараховується 2 бали.
Якщо сума становить 13 балів і менше, ваші шанси досягти успіху у бізнесі мінімальні, ви не можете і не вмієте налагодити ділові стосунки з підлеглими і партнерами. Про ділову етику ви майже нічого не знаєте.
Від 14 до 29 балів: у вас є певні шанси досягти успіхів у підприємницькій діяльності, але потрібно багато працювати над собою в плані покращення ділової етики.
Більше 30 балів: ви маєте шанси досягти успіхів в бізнесі і налагодити непогані ділові стосунки з підлеглими та партнерами.

3. Зробіть висновки з проведеного тестування нашої здатності зайнятися бізнесом.
Визначте, яких якостей вам ще не вистачає, щоб розпочати свою власну справу з більшою ефективністю.
Якщо висновки з проведеного тестування невтішні, пам’ятайте, що це не означає, що ви не можете зайнятися бізнесом. Просто тим, хто почуває себе не зовсім впевнено, можна рекомендувати не поспішати розпочинати підприємницьку діяльність. Набирайтеся досвіду, ще і ще раз перевіряйте свої інтереси і бажання, перш ніж рушити у світ бізнесу. Активно займайтеся самоосвітою!

