Тема: Аналіз ефективності використання основного капіталу

1. Аналіз ефективності використання основних виробничих фондів. 

2. Аналіз використання виробничої потужності підприємства.

3 . Аналіз використання технологічного обладнання.

4. Аналіз ефективності використання нематеріальних активів. 

1.  Основні виробничі фонди  (основні виробничі засоби) — це засоби праці, які мають вартість, функціонують у виробничому процесі тривалий час, не змінюючи при цьому своїх форм і розмірів, а свою вартість переносять на вартість готової продукції поступово, шляхом амортизаційних відрахувань.

Аналіз починається з вивчення наявності основних засобів, якісних характеристик, їх динаміки і структури (табл. 1). Основні засоби підприємства діляться на промислово-виробничі і непромислові, а також засоби невиробничого призначення. Виробничу потужність підприємства визначають промислово-виробничі засоби. Крім того, прийнято виділяти активну частину (робочі машини і устаткування) і пасивну частину основних засобів, а також окремі підгрупи відповідно до їх функціонального призначення (будівлі виробничого призначення, склади, робочі і силові машини, устаткування, вимірювальні прилади і пристрої, транспортні засоби і т.п.). Така деталізація необхідна для виявлення резервів підвищення ефективності використання основних засобів на основі оптимізації їх структури. Великий інтерес при цьому представляє співвідношення активної і пасивної частин (позитивним вважається зростання частки активної частини), силових і робочих машин, оскільки від їх оптимального поєднання багато в чому залежать фондовіддача, фондорентабельність і фінансовий стан підприємства.

Таблиця 1
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Як бачимо з таблиці, за звітний період відбулися істотні зміни в наявності і структурі основних засобів. Сума їх зросла на 3600 тис. грн., або на 27 %. Значно збільшилася питома вага їх активної частини засобів, що слід оцінити позитивно.

При аналізі ефективності основних виробничих фондів підприємства розрізняють дві групи показників:

1) узагальнюючі;

2) конкретні.

До узагальнюючих показників ефективності використання основних виробничих фондів відносять:

- фондовіддачу;

- фондомісткість;

- фондоозброєність праці;

- рентабельність основних фондів;

- коефіцієнт введення основних виробничих фондів;

- коефіцієнт вибуття основних виробничих фондів.

Під фондовіддачею (fB)  - це відношення вартості випущеної продукції у вартісному виразі до середньорічної вартості основних виробничих фондів. Вона виражає ефективність використання засобів праці, тобто показує, скільки виробляється готової продукції на одиницю основних виробничих фондів.. Її можна розрахувати за формулою:
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Отже, фондовіддача основних засобів прямо пропорційно залежить від продуктивності праці і обернено пропорційно — від її фондоозброєності. Для підвищення фондовіддачі необхідно, щоб темпи зростання продуктивності праці випереджали темпи зростання її фондоозброєності.

Фондовіддача є одним із основних факторів, які визначають обсяг продукції підприємства, тому необхідно детально проаналізувати, які фактори, у свою чергу, впливають на неї. Треба мати на увазі, що показник фондовіддачі складний, на нього впливає безліч факторів, значна частина їх між собою пов’язана (наприклад, трудомісткість продукції і виробіток продукції за одиницю часу роботи устаткування, додержання нормативних термінів перебування устаткування в ремонтах і на техобслуговуванні, коефіцієнт змінності роботи устаткування).

Фондомісткість (fм) представляє собою показник, зворотний показнику фондовіддачі, тобто він показує, на яку суму потрібно придбати основні виробничі фонди підприємству для випуску необхідних обсягів продукції (послуг). Його можна обчислити за формулою:
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Під фондоозброєністю праці (fn) розуміють показник ефективності використання основних виробничих фондів працівниками підприємства, який розраховується як співвідношення вартості активної частки основних виробничих фондів Ф (II, III, IV) (тобто II, III та IV груп основних виробничих фондів:  І група - будівлі, споруди, їхні структурні компоненти і передавальні пристрої, в тому числі житлові будинки та їх частини (квартири і місця загального користування), вартість капітального поліпшення землі; II група віднесено автомобільний транспорт і вузли (запасні частини) до нього, меблі, побутові електронні, оптичні, електромеханічні прилади та інструменти, інше конторське (офісне) обладнання, пристрої і приналежності до них; III група включено будь-які інші основні фонди, які не увійшли до І, II чи IV груп; IV група - електронно-обчислювальні машини, інші машини для автоматичної обробки інформації, їх програмне забезпечення, пов'язані з ними засоби зчитування чи друку інформації, інші інформаційні системи, телефони (в тому числі мобільні), мікрофони та рації, вартість яких перевищує вартість малоцінних товарів) і чисельності промислово-виробничого персоналу в максимально завантажену робочу зміну підприємства (Чпвп), тобто за формулою:
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Під рентабельністю основних фондів (Rф) розуміють показник ефективності використання основних фондів підприємства, який розраховується як відношення прибутку від основної виробничої та невиробничої діяльності підприємства (П) до середньорічної вартості основних виробничих фондів (Фср), тобто за формулою:
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Коефіцієнт введення основних виробничих фондів у виробництво (коефіцієнт оновлення) (квв) показує, на яку суму було введено фондів (ФВв) порівняно з їх вартістю на кінець підзвітного періоду (Фкп) і розраховується за формулою:
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Коефіцієнт вибуття основних виробничих фондів з виробництва (кВиє) показує, на яку суму були вилучені фонди (ФВив) порівняно з їх вартістю на початок підзвітного періоду (Фпп). Він розраховується за формулою (6.23):
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Коефіцієнт приросту основних засобів характеризує рівень приросту основних засобів або окремих його груп за певний період.
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де ОЗпр — вартість приросту основних засобів; ОЗп — вартість основних засобів на початок періоду.

Методика порівняльного аналізу цього коефіцієнта аналогічна методиці аналізу коефіцієнтів оновлення та вибуття основних засобів.

До конкретних показників ефективності використання основних виробничих фондів відносять:

- коефіцієнт інтенсивного використання обладнання:

- коефіцієнт екстенсивного використання обладнання;

- коефіцієнт інтегрального використання обладнання;

- резерв виробничої потужності;

- коефіцієнт змінності роботи устаткування;

- напруженість використання устаткування;

- напруженість використання виробничих площ.

Коефіцієнт інтенсивного використання обладнання (kінт) показує, яку кількість продукції було виготовлено за одиницю часу (Рфакт) відповідно до технічної (паспортної) продуктивності (Рпасп) визначеної одиниці обладнання. Його можна обчислити за формулою:
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Коефіцієнт екстенсивного використання обладнання (kЕКСТ) показує, який час було витрачено для здійснення виробничих процесів (ТФАКТ) в календарному фонді робочого часу (Ткаленд) визначеної одиниці обладнання. Його можна обчислити за формулою:
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При цьому ефективний фонд робочого часу (Тфакт) можна розрахувати відповідно до технічних умов експлуатації виробничого обладнання та режиму роботи підприємства за формулою:
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де Тд - кількість робочих днів одиниці обладнання, яке бере участь у виготовленні цільової продукції, днів на тиждень;

Тзм - тривалість робочої зміни, обумовлена графіком роботи підприємства, годин на день;

nЗМ - кількість робочих змін, встановлена графіком роботи підприємства; kj - кількість робочих тижнів на рік (kT = 52);

Ттнп- технологічно неминучі перерви в роботі основного обладнання, годин;

Тпзр - планово-запобіжні ремонти основного обладнання (передбачені планом капітальні та поточні ремонти обладнання), годин.

Коефіцієнт інтегрального використання обладнання (Кінтєгр) характеризує ступінь завантаження виробничого обладнання за його продуктивністю і часом роботи. Він розраховується як добуток індексів інтенсивного (кінт) та екстенсивного (кєкст) використання обладнання, тобто за формулою:
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Резерв виробничої потужності (Rn) показує, на скільки можна підвищити ефективність використання виробничого обладнання згідно з умовами його використання за продуктивністю і часом. Його обчислюють за формулою:
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Коефіцієнт змінності роботи устаткування (kзм) показує, як використовується парк наявного на підприємстві обладнання протягом доби, він розраховується як відношення загальної кількості відпрацьованих машино-змін всіма одиницями обладнання (IІНТЕГР) до кількості працюючих одиниць обладнання в максимально завантажену зміну (Nmax), тобто за формулою:
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Напруженість використання устаткування (μУ  МЮ) показує, яку кількість продукції в натуральному відтворенні можна виготовити на одиниці виробничого обладнання, він розраховується як відношення загальної кількості виготовленої за підзвітний період продукції (Q) в натуральному вираженні до парку виробничого обладнання на підприємстві (N), тобто за формулою:
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Напруженість використання виробничих площ (μПЛ) показує, яку кількість продукції в натуральному відтворенні можна виготовити на одиниці загальної або виробничої площі, він розраховується як відношення загальної кількості виготовленої за підзвітний період продукції (Q) до виробничої (загальної) ппощі на підприємстві (S), тобто за формулою:
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2. Від рівня матеріально-технічної бази підприємства, ступеню використання його виробничого потенціалу залежать всі кінцеві результати господарювання, зокрема обсяг випуску продукції, рівень її собівартості, прибуток, рентабельність, фінансовий стан та ін.
Якщо виробнича потужність підприємства використовується недостатньо повно, то це призводить до збільшення частки постійних витрат у загальній їх сумі, зростання собівартості продукції і, як наслідок, зменшення прибутку. Тому в процесі аналізу необхідно встановити, які зміни відбулися у виробничій потужності підприємства, наскільки повно вона використовується і як це впливає на собівартість, прибуток, рентабельність, беззбитковий обсяг продажу, зону безпеки підприємства іта інші показники.
Виробнича потужність підприємства – це максимально можливий випуск продукції при наявному рівні техніки, технології, організації виробництва. Вона може виражатися в чол.-годинах, машино-годинах або обсягу випуску продукції в натуральному або вартісному вимірі. Виробнича потужність підприємства не може бути постійною. Вона змінюється разом з вдосконаленням техніки, технології й організації виробництва та стратегією підприємства.
Ступінь використання виробничих потужностей аналізується на основі таких показників:

1) загального коефіцієнта використання виробничих потужностей (фактичний або плановий обсяг виробництва продукції / середньорічна виробнича потужність підприємства);

2) інтенсивного коефіцієнта використання виробничих потужностей (середньодобовий випуск продукції / середньодобова виробнича потужність);

3) екстенсивного коефіцієнта використання виробничих потужностей (фактичний або плановий фонд робочого часу / розрахунковий фонд робочого часу, прийнятий для визначення виробничої потужності).

Досліджується динаміка цих показників та виконання плану. Якщо сумарна середньорічна потужність недостатньо використовується, то необхідно встановити, випуск яких саме видів виробів негативно впливає на загальний рівень використання потужностей. Потім з’ясовуються причини неповного використання потужностей за цими видами виробів і намічаються заходи щодо їхнього усунення, зокрема шляхом підвищення пропускної спроможності відстаючих виробничих ділянок. Визначаються також виробничі ділянки, які перевищують проектну потужність, що дозволяє переглянути початкові розрахунки виробничої потужності в бік її збільшення. Аналізується також рівень використання виробничих площ (випуск продукції у гривнях на 1 м2 виробничої площі).

Чинники зміни величини виробничої потужності можна встановити на підставі звітного балансу виробничої потужності, який складається в натуральному і вартісному вимірі в співставних цінах за видами продукції, що випускається, і в цілому за підприємством:
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 - відповідно виробнича потужність на кінець і початок періоду;
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 - збільшення потужності за рахунок будівництва нових і розширення діючих підприємств;
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 - збільшення потужності за рахунок реконструкції діючих підприємств; 
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 - збільшення потужності за рахунок впровадження організаційно-технічних заходів;
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 - зміна потужності у зв'язку зі зміною асортименту продукції з різним рівнем трудомісткості;
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 - зменшення потужності у зв'язку з вибуттям машин, устаткування та інших ресурсів. 

3. Поглиблений аналіз використання потужностей пов’язаний із перевіркою використання робочих машин та обладнання. Аналіз використання технологічного устаткування базується на системі показників, що характеризують використання його кількості, часу роботи і потужності.

Розрізняють устаткування наявне і встановлене (здане в експлуатацію), що фактично використовується у виробництві, знаходиться в ремонті і на модернізації та в резерві. Найбільший ефект досягається, якщо за своєю величиною перші три групи приблизно однакові.

Для характеристики ступеня залучення устаткування у виробництво розраховують такі показники:
· коефіцієнт використання парку наявного устаткування
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· коефіцієнт використання парку встановленого устаткування
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Різниця між кількістю наявного і встановленого устаткування, помножена на плановий середньорічний виробіток продукції на одиницю обладнання - це потенційний резерв зростання виробництва продукції за рахунок збільшення кількості діючого устаткування.

Розрізняють екстенсивне (за часом) та інтенсивне (за потужністю) використання обладнання та визначають коефіцієнти інтенсивного використання обладнання, екстенсивного використання обладнання, інтегрального використання обладнання (пункт 1 лекції), тобто конкретні показники використання основних виробничих фондів.
Крім розрахунку вище зазначених коефіцієнтів при проведенні аналізу екстенсивного використання обладнання застосовують баланс часу його роботи, який включає такі показники:

1) календарний фонд часу (Тк) – це максимально можливий термін роботи обладнання ((кількість календарних днів за аналізований період) х (24 години) х (кількість одиниць встановленого обладнання));

2) режимний (номінальний) фонд часу (Тр) ((кількість робочих днів за аналізований період) х (кількість годин роботи щодня з урахуванням коефіцієнта змінності) х (кількість одиниць встановленого обладнання)); Кзмін  визначається як відношення загальної кількості машино-змін всіма одиницями обладнання до кількості одиниць обладнання в максимально завантажену зміну.

3) плановий фонд часу (Тпл) – термін роботи обладнання, який необхідний для виробництва запланованого випуску продукції

4) фактичний фонд відпрацьованого часу (Тф) визначається відповідно до даних обліку.

5) ефективний (можливий) фонд робочого часу – це різниця між режимним фондом часу та часом на ремонт та модернізацію обладнання;

Порівняння фактичного і планового календарних фондів часу дозволяє встановити ступінь виконання плану з введення устаткування в експлуатацію за кількістю і термінами; календарного і режимного – можливості кращого використання устаткування за рахунок підвищення коефіцієнта змінності, а режимного і планового – резерви часу за рахунок скорочення витрат часу на ремонт.
З метою характеристики використання часу роботи обладнання розраховують такі коефіцієнти:

1) коефіцієнт використання календарного фонду часу: (Ккфч = Тф/Тк);

2) коефіцієнт використання режимного часу: (Крфч = Тф/Тр);

3) коефіцієнт використання планового часу: (Кпл = Тф/Тпл).

Поряд з названими показниками розраховують питому вагу простоїв у календарному фонді часу (ПВпр = час простою / Тк).

Інтенсивне використання обладнання – це випуск продукції за одиницю часу в середньому на одну машину.  Обсяг продукції при цьому виражається не тільки у вартісних, але й у натуральних або умовних вимірниках. Як зазначалося коефіцієнт інтенсивного використання устаткування розглядався в пункті 1 лекції.

Аналіз екстенсивного та інтенсивного використання обладнання рекомендується проводити окремо за новим і старим технологічним обладнанням. Це дає можливість визначити ефективність впровадження нової техніки і розробити заходи щодо поліпшення її використання. 
За групами однорідного устаткування розраховується зміна обсягу виробництва продукції за рахунок його кількості, екстенсивності і інтенсивності використання:


[image: image27.wmf]і

і

зм

і

і

i

ГВ

Т

К

Д

К

ВП

і

´

´

´

´

=


де 
[image: image28.wmf]і

К

 - кількість i-го устаткування;
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 - кількість відпрацьованих днів одиницею устаткування;
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 - коефіцієнт змінності роботи устаткування (відношення кількості відпрацьованих змін до кількості відпрацьованих днів);
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 - середня тривалість зміни;
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 - виробіток продукції за одну машино-годину на i-м устаткуванні (годинний виробіток).

4. До нематеріальних активів відносяться патенти, ліцензії, торгові марки і товарні знаки, права на користування природними та іншими ресурсами, програмні продукти для ЕОМ, нові технології і технічні рішення, що приносять вигоду в процесі господарської діяльності. Інвестиції в нематеріальні активи окупаються протягом певного періоду за рахунок додаткового прибутку, який отримує підприємство в результаті їх застосування, і за рахунок амортизаційних відрахувань. З розвитком ринкових відносин збільшуються розмір і частка нематеріальних активів в загальній сумі капіталу підприємства. Збільшується і економічна зацікавленість в збільшенні прибутковості підприємства за рахунок використання виключного права підприємства на результати інтелектуальної діяльності. У зв’язку з цим аналіз ефективності використання нематеріальних активів має важливе значення.

Об'єктами аналізу нематеріальних активі в є:

· обсяг і динаміка нематеріальних активів;

· структура і стан нематеріальних активів за видами, строками корисного використання, джерелами створення, правовою захищеністю;

· прибутковість і оборотність нематеріальних активів; Оборотність - характеристика спрямованості процесів, яка виражається в закономірності повторення на заключному етапі розвитку явища певних рис його вихідного пункту.
· ліквідність нематеріальних активів і ступінь ризику вкладень капіталу в даний вид активів.

Аналіз динаміки і структури нематеріальних, активів можна провести за даними балансу підприємства і додатків до нього.

Аналіз обсягу, динаміки і структури нематеріальних активів
	Вид нематеріальних активів
	Сума, тис. грн.
	Структура, %

	
	минулий рік
	звітний рік
	зміна
	минулий рік
	звітний рік
	зміна

	Права на володіння інтелектуальною власністю
	2475
	2370
	-105
	77,3
	74,1
	-3,2

	Права на користування природними об’єктами
	220
	220
	
	6,9
	6,9
	-

	Організаційні витрати
	435
	500
	+65
	13,6
	15,6
	+2,0

	Ділова репутація підприємства
	-
	-
	-
	
	
	

	Інші
	70
	110
	+40
	2,2
	3,4
	+ 1,2

	Разом
	3200
	3200
	-
	100,0
	100,0
	


З таблиці бачимо, що основну частку в структурі нематеріальних активів займають інтелектуальні продукти (патенти, авторські права, програми для ЕОМ та ін.), хоча за звітний період абсолютна їх величина і відносна частка в загальній сумі дещо зменшилися. Це свідчить про зниження ділової активності підприємства, оскільки в звітному році не було інвестицій в даний вид активів.

В ході подальшого аналізу доцільно вивчити склад нематеріальних активів за джерелами їх надходжень: державні субсидії, внески засновників, придбані за платню або в обмін на інше майно, придбані безоплатно від юридичних і фізичних осіб. 

За ступенем правової захищеності розрізняють такі групи нематеріальних активів: захищені авторськими правами, патентами на винахід; свідоцтвами на корисну модель; зареєстрованими ліцензіями; патентами на промислові зразки; свідоцтвами на товарний знак; свідоцтвами на право користування найменуванням місць походження товару; свідоцтвами про офіційну реєстрацію програмних продуктів, баз даних і т.п. (таблиця)
Аналіз структури нематеріальних активів за ступенем правової захищеності

	Група нематеріальних активів
	Сума, тис. грн.
	Структура, %

	
	Минулий рік
	Звітний рік
	Зміна
	Минулий рік
	Звітний рік
	Зміна

	Нематеріальні активи, захищені патентами на винахід


	960
	1025
	+65
	30
	32
	+2

	ліцензіями
	800
	865
	+65
	25
	27
	+2

	авторськими правами
	320
	415
	+95
	10
	13
	+3

	свідоцтвами на товарний знак
	640
	575
	-65
	20
	18
	-2

	Незапатентовані активи
	480
	320
	-160
	15
	10
	-5

	Разом
	3200
	3200
	-500
	100
	100
	
	


За даними таблиці можна зробити висновок, що за звітний період дещо змінилася структура нематеріальних активів за ступенем їх захищеності: збільшилася частка активів, які захищені ліцензіями, патентами і авторськими правами і зменшилася частка незахищених нематеріальних активів, що слід оцінити позитивно.

Згідно даним наступної таблиці середній термін корисного користування результатів промислової новини складає 5-6 років, що цілком нормальне для сучасних умов. Частка нематеріальних активів з терміном корисного використування більше 10 років на підприємстві складає 9,3 %. 

Структура нематеріальних активів за термінами корисного використання

	Показник
	Термін корисного використовування, років
	Разом

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	більше 10 років
	

	Нематеріальні активи, млн. грн.
	100
	160
	250
	-
	800
	960
	480
	150
	-
	
	300
	3200

	У % до підсумку
	3
	5
	8
	-
	25
	30
	15
	4,7
	-
	-
	9,3
	100


За ступенем ліквідності й ризику інвестиції в нематеріальні активи можуть бути розбиті на три групи: високоліквідні, середньоліквідні і важко ліквідні. Взагалі нематеріальні активи в процесі оцінки ліквідності майна підприємства прийнято відносити до низьколіквідних, оскільки реалізувати їх значно важче , ніж основні засоби і обігові активи. Необґрунтоване зростання нематеріальних активів призводить до зменшення власного обігового капіталу, зниження показника поточної ліквідності і уповільнення обіговості сукупного капіталу.

Вкладення коштів у нематеріальні активи переслідує мету – отримання додаткового прибутку від їх використання. Тому ефективність їх використання оцінюється по рівню додаткового доходу на гривню вкладеного капіталу в нематеріальні активи (ДВК):
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Величина цього показника залежить від рентабельності даного виду активів (відношення одержаного прибутку до суми амортизації нематеріальних активів) і коефіцієнта їх обіговості (відношення суми річної амортизації за нематеріальними активами до середньорічної первинної їх вартості). Взаємозв'язок даних показників можна представити таким чином:
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де Π – прибуток, який одержано від використовування нематеріальних активів; 

НА – середньорічна вартість нематеріальних активів; 

Ам – сума річної амортизації по нематеріальних активах.

Якщо для розрахунку ефективності використовування нематеріальних активів по запропонованій методиці відсутня інформація про суму прибутку, одержаного від застосування інтелектуального продукту, то прибутковість нематеріальних активів розраховується по загальноприйнятій формулі прибутковості всього капіталу:
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де В – виручка від реалізації продукції і послуг; П/В – рентабельність продажу; В/НА – віддача матеріальних активів.

Ефективність нематеріальних активів підвищуватиметься, якщо темпи зростання прибутку і виручки випереджатимуть темпи зростання нематеріальних активів.
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