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Вступ

Українська економіка знаходиться у стадії активних ринкових перетворень, що значною мірою стосуються фінансово-кредитної сфери. Реформування економіки вимагає осмислення накопиченого досвіду, виявлення еволюційних процесів, методів і принципів фінансування підприємницької діяльності.  
У навчальній дисципліні «Фінанси підприємства» розглянута концепція, 

спрямована на вивчення фінансових категорій, закономірностей і напрямків розвитку, забезпечення підприємницької діяльності необхідними фінансовими й кредитними ресурсами стосовно періоду реформування економіки і формування стійкого ринку товарів і капіталів; характеризуються етапи розвитку фінансів підприємств, що дозволяють в історичному аспекті оцінити й осмислити закономірності змін у фінансово-кредитній області.  
Предмет вивчення навчальної дисципліни – економічні, організаційні, правові й соціальні аспекти фінансової діяльності суб’єктів господарювання. Об’єкт вивчення – практичний досвід, накопичений у сфері функціонування фінансів на мікрорівні, фінансового регулювання підприємств різних організаційно-правових форм у рамках діючих законодавчих і нормативних актів. 
Метою викладання навчальної дисципліни «Фінанси підприємств» є формування у студентів базових знань з питань теорії та практики фінансових відносин, що відбуваються на підприємствах різних організаційно-правових форм господарювання, змісту окремих напрямків фінансової діяльності та їх взаємозв’язку.

Розвиток фінансів підприємств визначається необхідністю створення єдиної системи фінансового впливу на збалансований рух ресурсів і капіталу в рамках підприємницьких структур, застосування нового ринкового законодавства до керування грошовим обігом і формування цільових джерел фінансування, стимулювання ділової активності, економічного зростання, нагромадження капіталу, ефективних відтворювальних процесів. 
Головне завдання курсу – показати сукупність і взаємозалежність змін, що відбуваються, у фінансовій сфері, їхню загальну спрямованість і цільову орієнтацію, значення фінансів підприємств для розвитку підприємництва. Отримані знання дозволять орієнтуватися в потоці фінансової  інформації,  змінах  законодавчого й нормативного характеру. 
Тема 1: Теоретичні основи організації фінансів підприємства
1. Поняття та сутність фінансів підприємств.
2. Функції фінансів підприємств і їх характеристика.

3. Принципи організації фінансів підприємства та їх зміст.

4. Фінансові ресурси підприємства, їх склад та характеристика (на самостійне опрацювання).
1. Фінанси — сукупність економічних відносин, пов’я​заних з формуванням, мобілізацією і розміщенням фінансових ресурсів та з обміном, розподілом і перерозподілом вартості створеного на основі їх використання валового внутрішнього продукту, а за певних умов і національного багатства. Фінанси забезпечують діяльність та функціонування як окремого суб’єкта господарювання, так і країни в цілому.
Фінансова система — сукупність відособлених, але взаємозалежних сфер і ланок фінансових відносин, що виникають у ринкових сферах виробничої і невиробничої діяльності із приводу утворення та використання грошових фондів, які утворюються відповідними органами.

Фінансова система держави охоплює: державні фінанси, місцеві фінанси, фінанси підприємств, фінанси некомерційного сектора, фінанси домашніх господарств. 
Визначальне місце в фінансовій системі держави займають фінанси підприємств.

Об’єктом фінансів підприємств є економічні відносини, пов’язані з рухом коштів, формуванням та використанням грошових фондів.

Суб’єктами можуть бути підприємства та організації, банківські установи та страхові компанії, позабюджетні фонди, інвестиційні фонди, аудиторські організації, інші суб’єкти господарювання, які є юридичними особами.

Матеріальною основою фінансів підприємств є грошовий обіг. У зв'язку з цим поняття "фінанси підприємств" часто помилково ототожнюють із грошовими коштами. Фінансами гроші стають тільки тоді, коли їх власник створює відповідний грошовий фонд і використовує його для фінансування гос​подарських операцій (цільове призначення - внесення коштів у статутний капітал, придбання акцій, облігацій, надання кредиту тощо) з метою отримання певного доходу.

Грошові фонди підприємства - це відокремлена частина грошових коштів підприємства, які мають цільове призначення. До грошових фондів належать статутний фонд, пайовий фонд, фонд оплати праці, резервний фонд, амортизаційний фонд та інші. Підприємства формують грошові фонди для фінансового забезпечення операційної, фінансової та інвестиційної діяльності, виконання зобов'язань перед державою і діловими партнерами (контрагентами) тощо. 

Фінанси підприємств як сукупність економічних відносин, які виникають у процесі формування, розподілу та використання грошових фондів і доходів підприємств в процесі відтворення.
Основні ознаки фінансів: по-перше, наявність економічних відносин; по-друге, грошова форма їх виявлення; по-третє, обов'язкове формування та цільове використання грошових фондів.
2. Функції фінансів - конкретний вияв їх суті, специфічні способи вираження їх властивостей, реалізації суспільного призначення фінансів як економічної категорії. 
У процесі відтворення фінанси підприємств як економічна категорія проявляються і виражають свою сутність через такі функції:

1) формування фінансових ресурсів у процесі виробничо-господарської діяльності;
2) розподіл та використання фінансових ресурсів для забезпечення поточної виробничої та інвестиційної діяльності, для виконання своїх зобов'язань перед фінансово-банківською системою та для соціально-економічного розвитку підприємств;

3) контроль за формуванням та використанням фінансових ресурсів у процесі відтворення.

Формування фінансових ресурсів на підприємстві відбувається під час формування статутного фонду, у процесі розподілу грошових надходжень до основних та оборотних коштів, а також під час використання доходів на формування резервного фонду, фонду споживання і фонду нагромадження. У зв'язку з цим поняття "формування" та "розподіл" доцільно розглядати як єдиний процес у суспільному виробництві.
Розподільча функція - розподіл фінансових ресурсів підприємств за їх цільовим призначенням: на покриття витрат, формування фондів тощо. Завдяки розподільчій функції фінансів підприємств забезпечується послідовність і пропорційність розподілу національного доходу на макро- і мікрорівні економіки. 
Контрольна функція - контроль за дотриманням пропорцій у первинних розподільчих і перерозподільчих процесах. Контрольна функція фінансів підприємств зумовлена їх здатністю об'єктивно відбивати кількісні та вартісні пропорції виробництва та реалізації продукції. Контролюючи грошові розрахунки, аналізуючи фінансові показники можна оцінити фінансовий стан і перспективи розвитку підприємства. Фінансовий контроль у формі перевірки видів фінансових відносин підприємства, порядку ведення його фінансово-господарської діяльності здійснюють державні та відомчі контрольні органи, незалежні аудиторські фірми, відділи контролінгу тощо. 
Умовами ефективної реалізації функцій фінансів підприємств є:

·  різноманітність форм власності;

· наявність ринків товарів, праці, капіталу та ринкової інфраструктури;

· свобода підприємництва, самостійність у прийнятті підприємницьких рішень;

· вільне ринкове ціноутворення та конкуренція;

· самофінансування підприємницьких структур;

· правове забезпечення підприємницької діяльності;

· обмеження і регламентування державного регулювання діяльності підприємств.
3. Під організацією фінансів підприємств розуміють форми, методи, способи формування та використання фінансових ресурсів, контроль за їх кругообігом задля досягнення поточних та стратегічних завдань економічного розвитку підприємств. 
Організація фінансів підприємств за умов ринкової економіки ґрунтується на принципах саморегулювання, самоокупності та самофінансування, які на практиці реалізуються через такі прийоми та методи:

— комерційний розрахунок - метод ведення господарської діяльності, що полягає у постійному порівнянні (в грошовому вимірі) витрат та результатів діяльності підприємства. Його метою є одержання максимального прибутку за мінімальних витрат капіталу та мінімально можливого ризику здійснення господарських операцій;

— економічні методи (важелі) регулювання діяльності підприємств з боку держави шляхом проведення нею податкової, кредитної, валютної, амортизаційної, інвестиційної, протекціоністської та інших видів економічної та соціальної політики;

— господарську та фінансову незалежність підприємств, самостійність вибору підприємствами ділових партнерів, форм і методів розрахунків, обсягів виготовлення та реалізації продукції, її асортименту тощо;

— фінансову відповідальність підприємств за результати своєї господарської діяльності;

— матеріальну зацікавленість підприємств у фінансових результатах своєї діяльності;

— партнерські взаємовідносини підприємств із постачальниками, споживачами, банками, страховими компаніями, бюджетом, державними цільовими фондами та іншими контрагентами.

Організацію фінансів підприємств, структуру фінансових ресурсів, величину і напрямки використання прибутку, взаємовідносини з бюджетом визначають такі фактори:
— форма власності (приватне, колективне чи державне підприємство);

— організаційно-правова форма господарювання (товариство, одноособове підприємство, сімейне підприємство);

— галузі діяльності підприємства (промисловість, капітальне будівництво, сільське господарство, транспорт, зв'язок, торгівля, фінансово-кредитна сфера тощо);

— обсяг діяльності (мале, середнє чи велике підприємство).
4. Основою фінансів підприємств є фінансові ресурси - сукупність коштів, що перебувають у розпорядженні підприємств і є джерелом їх виробничого та соціального розвитку. Фінансові ресурси як джерела формування активів підприємства відображаються у пасиві балансу, а засоби, у тому числі й грошові кошти, — у активі балансу. 
Фінансові ресурси підприємств класифікують за такими основними ознаками: джерела формування; етапи формування; форма реалізації: 

1. Джерела формування

· Власні

· Залучені

2. Етапи формування

· Початкові

· Набуті (прирощені) 

3. Форма реалізації

· Матеріальні активи 

· Нематеріальні активи 

· Фінансові активи

Залучені фінансові ресурси формують із залучених джерел фінансування. Класифікацію фінансових ресурсів за джерелами формування наступна:

1. Власні

а) Внутрішні

· Амортизаційні відрахування

· Чистий прибуток

б) Зовнішні

· Внесок засновників у статутний капітал

· Кошти, отримані від емісії акцій

· Дивіденди, відсотки на цінні папери інших емітентів

· Страхові відшкодування

· Дотації, субсидії, субвенції

2. Залучені

· Кошти, отримані від емісії облігацій, векселів, інших боргових зобов'язань

· Кредиторська заборгованість

· Кредити банків
За етапами формування фінансові ресурси поділяють на:

— початкові, тобто ті, з якими підприємство розпочинає свою діяльність (статутний капітал, пайовий капітал);

— набуті (прирощені) - отримані підприємством у результаті його діяльності у формі чистого доходу (прибутку та амортизації), субсидій, дотацій тощо.

За формою реалізації фінансові ресурси підприємств поділяють на:

— матеріальні (укладені в основні засоби, запаси, незавершене виробництво тощо);

— нематеріальні (вкладені в нематеріальні активи);

— фінансові (вкладені у фінансові активи).
Тема 2: Організація фінансової діяльності підприємства
1. Поняття та основні завдання фінансової діяльності підприємства.

2. Система фінансових відносин підприємства.

3. Поняття фінансового механізму підприємства та характеристика його основних складових.

4. Управління фінансами підприємств.
1. Фінансова діяльність - це цілеспрямована система здійснюваних підприємством задля досягнення поточних та стратегічних завдань розвитку заходів щодо забезпечення його діяльності фінансовими ресурсами, управління ними, вчасного та повного виконання фінансових зобов'язань. Фінансова діяльність зумовлює зміни як величини, так і складу власного та залученого (позикового) капіталів підприємства.

Фінансова діяльність підприємства спрямована на вирішення таких основних завдань:

— забезпечення фінансовими ресурсами поточної операційної, фінансової та інвестиційної діяльності підприємства;

— пошук резервів збільшення доходів, прибутків і рентабельності підприємства;

— забезпечення виконання фінансових зобов'язань перед діловими партнерами (постачальниками, підрядниками, банками, страховими та інвестиційними компаніями тощо), бюджетом і цільовими фондами;

— фінансове забезпечення виробничого та соціального розвитку підприємства;

— контроль за ефективним розподілом і цільовим використанням фінансових ресурсів.
2. Фінансові відносини підприємств охоплюють обмінні та розподільчі відносини, що реалізуються в різноманітних грошових потоках. Із руху грошей розпочинається і завершується кругообіг коштів підприємства, оборот його капіталу.

До фінансових належать такі економічні відносини підприємства:

а) зовнішні фінансові відносини:

— із засновниками (формування статутного капіталу, його зміна, виплата дивідендів на акції чи відсотків на паї);

— з іншими суб'єктами підприємництва (постачальниками, підрядниками, покупцями, замовниками) щодо розрахунків з ними;

—  із бюджетом (платежі та асигнування);

—  із цільовими фондами (внески і надходження);

—  із банками (відкриття та ведення поточних рахунків, відкриття депозитів, отримання і погашення кредитів, отримання і сплата відсотків);

— із страховими компаніями (страхові платежі, страхове відшкодування);

— з учасниками фондового ринку (розміщення власних цінних паперів, придбання та продаж цінних паперів інших емітентів);

— із галузевими і корпоративними органами управління (внески у централізовані фонди, надходження з них);

б) внутрішні фінансові відносини щодо:

— формування і розподілу грошових доходів підприємства (виторгу, чистого доходу від реалізації продукції, робіт та послуг, доходів від операційної, фінансової та інвестиційної діяль​ності тощо);

— формування, розподілу і використання чистого прибутку;

— формування та використання амортизаційного фонду;

— формування та використання інших цільових фондів підприємства тощо.
3. Фінансовий механізм підприємства — це сукупність форм і методів формування та використання фінансових ресурсів для забезпечення фінансування діяльності підприємства. Фінансо​вий механізм підприємства включає систему фінансових методів (фінансове прогнозування, планування, нормування, лімітування, резервування, система розрахунків, кредитування, інвестування, оподаткування, страхування, стимулювання тощо), фінансових важелів (дохід, прибуток, ціна, норма амортизації, ставка податку, валютний курс, ставка дисконту, відсотки, нормативи фінансових санкцій тощо) та фінансових інструментів (цінні папери, грошові зобов'язання, валюта, ф'ючерси, опціони, депозитні свідоцтва, кредитні договори, страхові комісії тощо).

Фінансовий інструмент - це контракт, який одночасно зумовлює виникнення (збільшення) фінансового активу одного підприємства та фінансового зобов'язання або інструмента власного капіталу іншого підприємства (Фінансові інструменти — це засоби, що застосовуються для виконання завдань, передбачених фінансовою політикою). Фінансові інструменти поділяють на фінансові активи, фінансові зобов’язання, інструменти власного капіталу і похідні фінансові інструменти. До фінансових активів належать грошові кошти та їх еквіваленти, контракти на право отримання коштів або інших фінансових активів іншого підприємства, контракти, що надають право обміну фінансовими інструментами з іншими підприємствами на потенційно вигідних умовах, інструменти власного капіталу інших підприємств.

Фінансовий механізм вітчизняних підприємств формується на підставі правового (закони України, постанови Верховної Ради України, укази Президента України, накази, розпорядження, листи міністерств і відомств, статутні документи підприємства), нормативного (інструкції, норми, нормативи, методичні вказівки тощо) та інформаційного (звітні бухгалтерські та статистичні документи, дані вибіркових спостережень тощо) забезпечення (рис.2.1.):
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Рис. 2.1. Фінансовий механізм підприємства та його забезпечення

Фінансову роботу на підприємстві здійснюють за такими основними напрямками:

— фінансове планування і прогнозування, тобто розробляння перспективних, поточних і оперативних фінансових планів підприємства, бізнес-планів реалізації окремих підприємницьких проектів та угод;

— аналіз і контроль фінансово-господарської діяльності підприємства з метою діагностики його фінансового стану, виявлення резервів зниження витрат, збільшення доходів і прибутків;

— оперативна (поточна) фінансово-економічна робота з постачальниками стосовно розрахунків за сировину, матеріали, паливо та з покупцями щодо розрахунків за реалізовану продукцію, забезпечення своєчасної сплати податків і податкових платежів, погашення банківських кредитів і сплати відсотків, своєчасних виплат заробітної платні тощо.

4. Метою управління фінансами підприємств, яка полягає в досягненні цілей підприємства:

  − підтримання і досягнення високого рівня конкурентоспроможності підприємства;

  − забезпечення зростання обсягів реалізації продукції;

  − максимізація ринкової вартості підприємства;

  − забезпечення високих темпів економічного зростання;

  − забезпечення високого рівня рентабельності виробничо-господарської діяльності;

  − максимізація прибутку підприємства;

  − мінімізація витрат тощо.

Фінансове управління на підприємстві має систему конкретних об’єктів, відповідно до яких розрізняють основні напрямки, характерні для підприємств усіх типів і форм власності (рис.2.2).
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Рис.2.2. Напрямки фінансового управління на підприємстві

Значення управління фінансами підприємств полягає в такій організації роботи фінансових служб, яка дає змогу залучати додаткові фінансові ресурси на найвигідніших умовах, інвестувати їх із найбільшим ефектом, проводити прибуткові операції на фінансовому ринку.

Фінансисти повинні мати чітке уявлення про мету інвестування ресурсів і давати рекомендації щодо форм залучення коштів. Для покриття короткострокової та середньострокової потреби у фінансових ресурсах доцільно використовувати позички банків. Здійснюючи великі капітальні вкладення, можна скористатися додатковою емісією цінних паперів. Однак таку рекомендацію можна дати лише тоді, коли фінансисти ґрунтовно дослідили фінансовий ринок, проаналізували попит на різні види цінних паперів, урахували можливі зміни кон’юнктури й упевнені в порівняно швидкій та вигідній реалізації цінних паперів підприємства.
Фінансисти зобов’язані визначити обсяг та джерела фінансових ресурсів, необхідних для інвестування у виробництво і реалізацію продукції, виконання фінансових зобов’язань перед бюджетом, банками, страховими організаціями, цільовими фондами, суб’єктами господарювання..

Управління фінансами виключає: також сферу фінансового забезпечення капітальних вкладень на технічне переобладнання, реконструкцію та розширення підприємств. У цьому разі фінансисти мусять точно визначити: власні джерела фінансування капітальних вкладень, передовсім амортизаційні відрахування та чистий прибуток; залучені кошти, які можуть надійти від емісії цінних паперів; можливості одержання довгострокових кредитів. Безпосереднім завданням управління фінансами підприємств є забезпечення формування та правильного розподілу виручки від реалізації продукції для відновлення оборотних коштів, формування амортизаційного фонду, валового та чистого доходу.
Першочерговим завданням є також своєчасне виконання фінансових зобов’язань перед бюджетом, державними цільовими фондами, банками, страховими компаніями та іншими суб’єктами господарювання. Управління фінансами підприємств включає також сферу формування, розподілу та використання прибутку, який залишається в розпорядженні підприємства. Розподіл прибутку є однією з форм реалізації економічних інтересів учасників процесу відтворення. Так, у результаті фінансово-господарської діяльності підприємств держава одержує свою частку у вигляді податків, підприємство — у вигляді чистого прибутку, а працівники — від розподілу і використання частини прибутку. Від регулювання розподілу чистого доходу залежить мотивація розвитку виробництва, можливість подальшого збільшення прибутку.

Тема 3: Грошовий оборот та організація грошових розрахунків на підприємстві

1. Грошовий оборот підприємства.
2. Сутність грошових розрахунків в діяльності підприємства.

3. Безготівкові та готівкові операції та розрахунки.

4. Форми безготівкових розрахунків.

1. Гроші – це особливий товар суспільна корисність якого полягає у здатності бути загальним еквівалентом і формою вартості товарів, виражати затрати суспільно-необхідної праці, що втілена у товарі, опосередковувати рух та обмін товарів, об’єднувати приватну працю товаровиробників у систему суспільної праці, забезпечувати еквівалентність обміну між товаровиробниками
Грошовий оборот - це безперервний рух грошей для забезпечення неперервності відтворення і реалізації суспільного продукту та перерозподілу національного доходу. 
У загальній грошовій масі розрізняють активні гроші, що в кожний даний момент беруть участь в обороті, і пасивні (кошти на рахунках суб'єктів господарювання, громадських ор​ганізацій, кошти населення, інші фонди накопичення і збері​гання), що є лише потенційним платіжним засобом. О
Маса грошей, яка перебуває в обороті, має дві форми: безготів​кову і готівкову. Розмежування грошового обороту на безготівковий і готівко​вий є інструментом регулювання об'єкта грошового обороту — грошової маси.

Більша частина грошового обороту припадає на безготівко​вий оборот, який охоплює всі сфери господарських відносин підприємств і організацій, банківських і фінансових установ, населення.

Грошовий оборот на кожному підприємстві відбувається в та​ких напрямках:
- забезпечення процесу виробництва (закупівля сировини, матеріалів, комплектуючих, виплата заробітної плати);

-
реалізація продукції (робіт, послуг), тобто відшкодування витрат і формування доходів;

-
сплата податків, обов'язкових відрахувань і зборів;

-
забезпечення спільної діяльності підприємств;

-
отримання і погашення кредитів і сплата відсотків за кре​дит кредитним установам.

Характерними ознаками грошового обігу є:
а)  еквівалентність. Покупець передає грошову суму, що еквівалентна придбаному продукту:

Г = Т = Г = Т=...
б)  односторонність. Отримані продавцем гроші назад не повертаються. Вони використовуються для придбання нових покупок;

в)  прямолінійність. Вона проявляється у постійному віддаленні грошей від емітента і наступних суб´єктів обороту, що використали їх для купівлі продуктів
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2. Грошові потоки – це надходження та вибуття грошових коштів та їх еквівалентів у результаті виробничо-господарської діяльності підприємств.
Грошові потоки підприємства за їхніми джерелами можна поділити на внутрішні та зовнішні. Кошти, що надходять з різних джерел підприємства (виручка від реалізації продукції, робіт і послуг; виручка від іншої реалізації; доходи від позареалізаційних операцій), належать до внутрішніх грошових потоків. Надходження коштів за рахунок ресурсів, які мобілізуються на фінансовому ринку, свідчить про використання зовнішніх джерел.

Виручка від реалізації продукції, робіт і послуг залежить від основної діяльності підприємства, тому на неї припадає найбільша частка внутрішніх грошових надходжень. Від величини виручки залежить не тільки внутрішньовиробниче відшкодування і формування прибутку, а й своєчасність і повнота податкових платежів, погашення банківських кредитів, які впливають на рівень виплачених відсотків, що в остаточному підсумку позначається на фінансовому результаті діяльності підприємства. Виручка від реалізації продукції є фінансовою категорією, які виражає грошові відносини між постачальниками і покупцями.

Від грошових надходжень залежать фінансова стійкість підприємства, стан обігових коштів, розмір прибутку, своєчасність розрахунків з державними цільовими фондами, кредитними установами.

В Україні застосовуються два методи визначення грошових надходжень від продажу продукції: касовий метод, відповідно до якого надходження від продажу визначають за коштами, які надійшли на рахунок у вигляді платежів за відвантажену продукцію, виконані роботи, надані послуги або оприбуткованих матеріальних цінностей; метод нарахування, відповідно до якого надходження від продажу продукції визначають за вартістю відвантажених товарів на відповідну дату.
3. Готівкові розрахунки — це платежі готівкою підпри​ємств, підприємців і фізичних осіб між собою за реалізовану продукцію (товари, виконані роботи, надані послуги) і за опера​ціями, які безпосередньо не пов'язані з реалізацією продукції (товарів, робіт, послуг), та іншого майна.
Готівкова форма розрахунків застосовується в процесі обслу​говування населення — виплати заробітної плати, матеріального заохочення, дивідендів (процентів), пенсій, грошової допомоги. Сума готівкового розрахунку одного підприємства (підприєм​ця) з іншим підприємством (підприємцем) не повинна перевищу​вати трьох тисяч гривень протягом одного дня за одним або кіль​кома платіжними документами.

Платежі понад установлену граничну суму проводяться ви​ключно в безготівковому порядку. При цьому кількість підпри​ємств (підприємців), з якими проводяться такі розрахунки протя​гом дня, не обмежується.

Зазначене обмеження не стосується розрахунків підприємств (підприємців) з фізичними особами, бюджетами та державними цільовими фондами, а також малих і середніх підприємств за ви​користання готівкових коштів, одержаних ними за рахунок кре​дитної лінії Європейського банку реконструкції та розвитку. Об​меження також не поширюється на добровільні пожертви, благодійну допомогу, вилучену органами державної податкової служби готівку, на розрахунки за спожиту електроенергію, а також на кошти, видані на відрядження.

Розрахунки готівкою проводяться із застосуванням прибутко​вих та видаткових касових ордерів, касових і товарних чеків, розрахункових квитанцій, які підтверджують факт продажу (по​вернення) товарів або коштів, надання послуг, а також рахунків-фактур, договорів, угод, контрактів, актів закупівлі товарів тощо.

Готівкову виручку, що надійшла до каси підприємства, воно має здати до установи банку для зарахування його на поточний рахунок.

З метою обліку повної суми фактичного надходження готівки підприємство повинно оприбуткувати її прибутковим касовим ордером і відобразити цю суму в касовій книзі.

Безготівкові розрахунки — це перерахування певної суми коштів з рахунків платників на рахунки одержувачів кош​тів, а також перерахування банками з доручення підприємств і фізичних осіб коштів, внесених ними готівкою в касу банку, на рахунки одержувачів коштів. 

За безготівкових розрахунків оплатою визнається факт над​ходження коштів за товари (послуги, роботи) на рахунки в установи банку, а за розрахунків готівкою — факт надходження грошей у касу.

Безготівкові розрахунки слід розглядіти як цілісну систему, яка включає: 

-
класифікацію розрахунків;

-
організацію розрахунків;

-
форми відповідних документів;

-
взаємовідносини платників з банками.
Класифікація безготівкових розрахунків:
1) за видами господарських операцій:

— грошові розрахунки за товарними операціями (за продану продукцію, виконані роботи, надані послуги): дані розрахунки пов'язані з реалізацією продукції, виконанням робіт, наданням послуг. Вони становлять переважну частину всього грошового обороту в державі й обслу​говують поточну фінансово-господарську діяльність підприємств. Від організації розрахунків за товарними операціями залежать розрахунки за нетоварними операціями.
— грошові розрахунки за нетоварними операціями (із кредитними установами, бюджетом) пов'язані з фінансо​вими операціями: з кредитною системою, з бюджетами різних рів​нів, зі сплатою фінансових санкцій. Ці розрахунки здійснюються після реалізації продукції, тобто за результатами завершення кругообороту коштів підприємства.
2) за місцезнаходженням банківських установ, що обслуговують розрахунки:
— місцеві — грошові розрахунки, за умови, що банк, який перераховує гроші, і банк, який їх отримує, розміщені в одному місті;

— міжміські — грошові розрахунки, коли зазначені банки розміщені в різних містах;

— міжнародні — грошові розрахунки, коли ці банки розміщені в різних державах;

3) за фактом здійснення оплати:

— попередня чи авансова оплата продукції, товарів, робіт чи послуг;

— оплата після реалізації продукції (післяплата);

4)  за умовою оплати угоди:

— акцептна форма розрахунків передбачає попередню згоду (акцепт) платника на оплату;

— безакцептна форма розрахунків не передбачає такої згоди;

5) за джерелами походження коштів, що їх використовують для розрахунків:
— грошові розрахунки власними коштами підприємства;

— грошові розрахунки за рахунок кредитів та інших позичених коштів;

— грошові розрахунки за кошти клієнта (у випадку посередницької діяльності).

6) за способом реалізації продукції безготівкові розрахунки мо​жуть бути:
-
прямими, які здійснюються безпосередньо між постачальниками;

-
транзитними,   які   здійснюються  за  наявності   проміжних суб'єктів (структур).

7) за способом отримання платежу безготівкові розрахунки по​діляються на гарантовані, тобто такі, що забезпечують гарантію платежу за рахунок депонування коштів (депонування – це процес організованого зберігання), та негарантовані, за яких платіж не гарантується.
Виділяють такі основні принципи організації безготівкових розрахунків:

1) Перший принцип стосується обов'язкового зберігання підпри​ємствами та установами грошових коштів на рахунках в устано​вах банку (за винятком перехідних залишків у касі). 

2) Другий принцип полягає в тому, що підприємствам надається право вибору установи банку для відкриття рахунків усіх видів (за згодою банку).

3) Третій принцип — принцип самостійного (без участі банків) вибору підприємствами форми розрахунків і способу платежу та широкого використання їх у своїх договорах і угодах. 
4) Четвертий принцип. Кошти з рахунків клієнтів банки спису​ють тільки з доручення власників цих рахунків, як правило за згодою (акцептом) платника (власника рахунка) після перевірки виконання постачальником договірних умов. 
5) П'ятий принцип стосується відкриття рахунків. Поточні ра​хунки підприємствам  суб'єктам підприємницької діяльності, відкривають установи банків тільки за умови повідомлення про це податкового органу.

6) Шостий принцип визначає порядок здійснення платежів. Розрахунки з покупцями за товарно-матеріальні цінності і по​слуги проводяться, як правило, після відвантаження продукції або надання послуг. 
7) Сьомий принцип: платежі здійснюються в межах залишків коштів на рахунках платника або в межах наданого банківського кредиту.

8) Восьмий принцип: розрахунки між суб'єктами підприємниць​кої діяльності проводяться, як правило, у безготівковому поряд​ку. 

4. Організацію безготівкових розрахунків підприємств регулює Інструкція про безготівкові розрахунки в Україні в національній валюті, яка встановлює правила використання платіжних інструментів на паперових носіях або в електронному варіанті під час здійснення розрахункових операцій у формі:

—  меморіального ордера;

—  платіжного доручення;

—  платіжної вимоги-доручення;

—  платіжної вимоги;

—  розрахункового чека;

—  акредитива.

Меморіальний ордер - міжбанківський розрахунковий документ, що його складає банк під час здійснення розрахунків для документального оформлення операцій щодо списання коштів із рахунку платника, операцій із виконання письмового доручення платника або розпорядження стягувача про списання коштів із рахунку платника.

Платіжне доручення - це розрахунковий документ, що містить письмове доручення платника обслуговуючому банку про списання зі свого рахунку зазначеної в дорученні суми коштів та її перерахування на рахунок одержувача.

Платіжна вимога-доручення - це комбінований документ, який складається з двох частин: верхньої - вимоги одержувача коштів безпосередньо до платника сплатити вартість поставленої йому продукції (виконаних робіт, наданих послуг) і нижньої - доручення платника обслуговуючому банкові про списання певної суми коштів зі свого рахунку та перерахування її на рахунок одержувача.

Розрахунки платіжними вимогами - форма безготівкових розрахунків, при якій одержувач коштів подає на інкасо (отримання банком грошей за дорученням клієнта) в банк, котрий його обслуговує, розрахунковий документ, що містить вимогу до платника про сплату певної суми через банк. Вона має дві особливості. Перша полягає в тому, що ці розрахунки можна розпочинати лише після відвантаження (відпускання) продукції, виконання робіт або надання послуг; друга - в тому, що оплата платіжної вимоги здійснюється за згодою (акцептом) платника. Унаслідок цього розрахунки платіжними вимогами називають також акцептною формою розрахунків. 
Грошовий чек - це грошовий документ установленої форми, що містить беззаперечну вказівку власника поточного рахунку (чекодавця) банкові сплатити зазначену в чеку суму конкретній особі чи пред'явникові чека. 

Розрахунковий чек - це документ стандартної форми з дорученням чекодавця (платника) своєму банкові (банкові-емітенту) перерахувати кошти з рахунку чекодавця на рахунок пред'явника чека ( отримувача коштів). Розрахункові чеки використовують для здійснення безготівкових розрахунків підприємства та фізичні особи. 
Акредитивна форма розрахунків між покупцями та постачальниками передбачає використання акредитивів.

 Акредитив - це розрахунковий документ, за яким одна кредитна установа (банк) доручає іншій здійснити за рахунок спеціально задепонованих (заброньованих, збережених) для цього коштів оплату товарно-транспортних документів за відвантажені товари чи надані послуги або виплатити пред'явникові акредитива певну суму коштів. 
Банк-емітент може відкрити такі види акредитивів:

а)  за забезпеченням:

— покритий - акредитив, для здійснення платежів за яким платник завчасно бронює кошти в певній сумі на окремому рахунку в банку-емітенті або у виконуючому банку;

—  непокритий акредитив, оплата за яким у випадку тимчасової відсутності коштів на рахунку платника гарантується банком-емітентом за рахунок банківського кредиту;

б)  за можливістю зміни умов акредитива:

—  відкличний — акредитив, який може бути змінений або анульований банком емітентом у будь-який час без попереднього повідомлення про це бенефіціара (наприклад, при недотриманні умов, передбачених договором, дострокової відмови банку-емітента від гарантування платежів за акредитивом);

—  безвідкличний - це акредитив, який може бути анульований або умови якого можуть бути змінені тільки за згоди бенефіціара, на користь якого він був відкритий, і банку-емітента.

Суть вексельної форми розрахунків полягає в тому, що розрахунки між постачальником (отримувачем коштів) і покупцем (платником) здійснюються з відтермінуванням платежу (до 90 днів), і оформляються векселем. Вексель — це цінний папір, що засвідчує безумовне грошове зобов'язання боржника (векселедавця) сплатити у певний термін зазначену суму грошей власникові векселя (векселетримачеві). 
У сучасних умовах зростає обсяг грошових розрахунків фізичних і юридичних осіб із використанням пластикових карток, їх використовують для розрахунків за товари (роботи, послуги), а також для отримання готівки.
Банківські картки класифікують за їх власниками, за схемою використання тощо.

1. За власниками картки бувають приватними та корпоративними. Власниками приватних платіжних карток є фізичні особи, яким відкривають окремий картковий рахунок, на якому акумулюють кошти власника картки. На одну і ту саму особу може бути відкрито необмежену кількість карткових рахунків. Корпоративні картки - це платіжні картки, які дають можливість їх власникам здійснювати платіжні операції за рахунок коштів, що їх акумулюють на картковому рахунку юридичної особи.

2. За схемою використання картки поділяють на дебетові і кредитові. Дебетові платіжні картки дають змогу використовувати лише ту суму коштів, яка зберігається на картковому рахунку. При використанні кредитних платіжних карток можна користуватися коштами банку (у певних межах і за певний відсоток) згідно з угодою.

Тема 4: Грошові надходження підприємства

1. Характеристика та склад грошових находжень підприємства.

2. Доходи (виручка) від реалізації продукції, робіт та послуг.

3. Доходи від фінансової та інвестиційної діяльності, а також від інших видів діяльності

4. Формування валового та чистого доходу.
1. Грошові надходження - це сукупність надходжень коштів за реалізовану продукцію, виконані роботи, послуги, а також виконання інших господарських операцій у процесі операційної, фінансової й інвестиційної діяльності підприємства. Грошові надходження формуються шляхом продажу товарів, робіт та послуг підприємства.
Дохід - це збільшення економічних вигод підприємства у формі набуття або зростання активів (грошових коштів, інших матеріальних чи нематеріальних активів) чи зменшення зобов'язань підприємства, що забезпечує зростання власного капіталу підприємства (за винятком зростання капіталу за рахунок внесків власників).

Грошові надходження підприємств включають:

— Доходи від основної (операційної) діяльності — виручка від реалізації продукції, товарів, робіт, послуг.

— Доходи від іншої операційної діяльності (реалізація оборотних активів, іноземної валюти; від операційної оренди, операційних курсових різниць; одержані пені, штрафи, неустойки; від списання кредиторської заборгованості; одержані гранти, субсидії, інші доходи).

— Доходи від фінансових операцій: від спільної діяльності, інвестицій в асоційовані і дочірні підприємства, одержані дивіденди, одержані відсотки за облігаціями, інші доходи.

— Доходи від іншої звичайної діяльності: реалізації фінансових інвестицій, основних засобів, нематеріальних активів, інших необоротних активів; ліквідації необоротних активів; неопераційних курсових різниць; безоплатно отриманих оборотних активів; уцінки необоротних активів і фінансових інвестицій.

— Доходи від надзвичайних подій: відшкодування збитків від надзвичайних подій; інші надзвичайні доходи.
Класифікація грошових надходження підприємства
- за масштабами обслуговування господарського процесу виділяють грошові надходження:підприємства загалом; окремих структурних підрозділів (центрів відповідальності) підприємства;від окремих господарських операцій.
- за методом обчислення обсягу грошових надходжень виділяють:

валові грошові надходження - сума всіх надходжень грошових коштів на підприємство за певний період часу;

чисті грошові надходження - перевищення суми грошових надходжень над грошовими видатками за певний період часу.

· за процесом формування виділяють:

- регулярні грошові надходження - це постійні (з фіксованими інтервалами) надходження грошових коштів протягом звітного періоду (грошові надходження від продажу продукції, кредитна лінія, цільове фінансування тощо);
- дискретні грошові надходження - надходження грошових коштів від виконання разових господарських операцій у звітному періоді (грошові надходження від продажу зайвого майна, отримання благодійної допомоги тощо).

2. Дохід (виручка) від реалізації продукції - це сума грошей, що надійшла на рахунок підприємства, чи в касу за реалізовану продукцію(виконані роботи, надані послуги).
В Україні застосовуються два методи визначення надходжень від продажу продукції (товарів, робіт, послуг) та виконання інших операцій:

- касовий метод, відповідно до якого дохід (виручку) від продажу продукції (товарів, робіт, послуг) та виконання інших операцій визначають за коштами, що надійшли на рахунки у вигляді платежів за відвантажену продукцію, виконані роботи, надані послуги, оприбуткованих матеріальних цінностей, а також від виконання інших операцій та фінансової діяльності;

- метод нарахування, відповідно до якого дохід (виручку) від продажу продукції (товарів, робіт, послуг) та інших матеріальних цінностей визначають за вартістю відвантажених (переданих)товарів (підписання документа про виконані роботи, надані послуги) на відповідну дату. 

Розмір виручки від реалізації продукції залежить від:

- кількості, асортименту та якості продукції, що підлягає реалізації. Збільшення кількості реалізованої продукції збільшує розмір виручки. У той же час ця кількість залежить від обсягів виробництва і зміни величини перехідних залишків нереалізованої продукції на початок і кінець року. Збільшення асортименту реалізованої продукції за більш високими цінами збільшує виручку і навпаки;

- рівня реалізаційних цін. Прямий вплив на розмір виручки становить рівень відпускних цін, що у свою чергу знаходиться під впливом якості і споживчих властивостей, термінів реалізації продукції, попиту та пропозиції на ринку.
Ціни на реалізовану продукцію класифікують за такими основними ознаками:
а) за рівнем державного регулювання цін:

— вільні ринкові ціни і тарифи, які формуються на ринку під впливом попиту і пропозиції;

— державні фіксовані ціни, що встановлюються державою переважно на послуги першої необхідності (газ, електроенергія, комунальні послуги тощо);

— державні регульовані ціни і тарифи, що регулюють рівень рентабельності окремих товарів, зокрема товарів першої необхідності (хліб, хлібобулочні вироби, продукти дитячого харчування тощо). При цьому держава може встановлювати індика​тивні ціни (мінімальні та максимальні рівні цін);

б) за складовими ціни:

— ціна виробника;

— відпускна (гуртова) ціна;

— роздрібна ціна.
Установлюючи вільні ціни, за основу беруть собівартість і при​буток (планову рентабельність). Потім додають акцизний збір (для підакцизної продукції) і податок на додану вартість.
Розрахунок ціни продукції можна здійснити за такими формулами:

Ц1 = С + П,                                                                                (4.1)

де Ц1 — ціна продукції (ціна виробника продукції); С — собівартість продукції; П — прибуток. 
Ц2 = С + П + ПДВ,                                                                    (4.2)

де Ц2 — ціна продукції з податком на додану вартість; ПДВ — податок на додану вартість.

Ц3 = С + П + АЗ + ПДВ,                                                            (4.3)

де — Ц3 ціна продукції з акцизним збором і податком на додану вартість; АЗ — акцизний збір.
Відтак повну роздрібну ціну продукції можна розрахувати за формулою:

Ц4 = С + П + АЗ +ПДВ + ТН,                                                     (4.4)

де Ц4 — роздрібна ціна продукції; ТН — торгова націнка.
Планову суму грошових надходжень від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) визначають трьома методами:

1. Методом прямого розрахунку (поасортиментним методом), за яким суму грошових надходжень підприємства (НГ) у плановому періоді обчислюють за формулою:
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де Рі. — кількість виробів і-го виду в натуральних одиницях виміру (шт., тоннах, метрах), запланованих для реалізації, за які кошти на підприємство надійдуть у плановому періоді; Ці - планова ціна реалізації одиниці і-го виду виробу, грн.; n - кількість видів виробів, запланованих для реалізації у плановому періоді.

2. Укрупненим методом, в основі якого лежить балансова модель. Суму грошових надходжень від реалізації продукції підприємства у плановому періоді при застосуванні укрупненого методу розраховують за формулою:

Нг = 3n + О - Зк,                                                              (4.6)

де Зn — вартість залишків неоплаченої готової продукції підприємства на початок планового періоду (за відпускними цінами або собівартістю), грн.;

О — обсяг очікуваного випуску товарної продукції на підприємстві у плановому періоді (за відпускними цінами або собівартістю), грн.; 

Зк — очікувана вартість залишків неоплаченої готової продукції на підприємстві на кінець планового періоду (за відпускними цінами або собівартістю), грн.

3. Комбінованим методом, при якому грошові надходження від реалізації основних видів продукції визначають методом прямого розрахунку, а від реалізації іншої продукції - укрупненим методом.
3. Фінансові інвестиції - це вкладення фінансових ресурсів в інвестиційні (фондові) інструменти (акції, облігації, паї).Інвестиційна діяльність бере початок з розроблення інвестиційної стратегії, тобто формування сукупності довгострокових цілей інвестиційної діяльності та вибору найефективніших способів їх досягнення й фінансування. 
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Рис. 4.1. Класифікація інвестицій
Підприємство має право здавати в оренду нерухоме майно (будівлі, споруди, обладнання, техніку та інше) за відповідну плату або здійснювати фінансовий лізинг.
Оренда - це угода, за якою орендар набуває права користування необоротним активом за плату протягом погодженого з орендодавцем строку.
Орендна плата - грошова оплата права користування орендованим майном. Розмір орендної плати визначається договором про оренду і, як правило, містить у собі амортизаційні відрахування і частина прибутку від використання майна.
Лізинг — це форма довгострокової оренди, яка передбачає передачу права користування майном іншому суб’єкту підприємницької діяльності на платній основі і на визначений угодою строк. Об’єктом лізингу є матеріальні цінності, які входять до складу основних засобів. У лізинговій угоді беруть участь три сторони: підприємство-постачальник, лізингова фірма (підприємство-орендодавець), орендатор, який отримав нерухоме майно і користується ним протягом визначеного часу.

Є два види лізингу: фінансовий та оперативний. Фінансовий лізинг передбачає виплату постачальнику (лізинговій фірмі) вартості обладнання, яке замовлене орендатором, і передачу його в оренду. За фінансового лізингу строк оренди обладнання відповідає строку його амортизації. Фінансовий лізинг має також назву лізингу майна з повною окупністю або з повною виплатою. Це означає, що лізингодавець протягом чинності договору повертає собі всю вартість майна й отримує прибуток від лізингової операції. Після закінчення строку дії договору орендатор може викупити об’єкт лізингу за залишковою вартістю або повернути його лізингодавцеві, або укласти новий контракт на оренду. Оперативний лізинг укладається, як правило, на час, менший за амортизаційний період майна. Після закінчення договору об’єкт лізингу повертається лізингодавцеві або знову здається в оренду.

4. Валовий дохід — це грошовий вираз вартості знов створеної продукції. Він визначається як різниця між виручкою та матеріальними витратами й амортизаційними відрахуваннями, що є у складі собівартості реалізованої продукції. Валовий дохід є важливим показником діяльності підприємства і характеризує її ефективність. У ньому відображається підвищення продуктивності праці, збільшення заробітної плати, скорочення матеріаломісткості продукції. Використання валового доходу як основного узагальнюючого показника ефективності дає змогу визначити реальний економічний ефект, котрий отримується від діяльності кожного підприємства. Переваги показника валового доходу полягають у тім, що в ньому найбільш реально відбито таку важливу сторону діяльності, як підвищення продуктивності праці. Валовий дохід, показуючи ступінь ефективності виробництва, є величиною знов створеної вартості — основного джерела національного доходу. Валовий дохід — основне джерело утворення фінансових ресурсів не тільки підприємств, а й державного бюджету, позабюджетних фондів.
У процесі відтворення валовий дохід поділяється на оплату праці й на чистий дохід. Оплата праці — це витрати на виплату основної та додаткової заробітної плати, які виражають у грошовій формі вартість необхідної праці.

Таким чином, чистий дохід виражає в грошовій формі вартість додаткового продукту і визначається як перевищення виручки від реалізації продукції над вартістю матеріальних витрат, амортизаційних відрахувань і заробітної плати, або як різниця між валовим доходом і заробітною платою.

Тема 5: Формування та розподіл прибутку

1. Прибуток підприємства та його види.

2. Формування прибутку підприємств.

3. Розподіл та використання прибутку.

1. Прибуток — це та частина додаткової вартості, яка залишається після покриття витрат виробництва. Відособлення частини вартості продукції у вигляді витрат у гро​шовому вираженні є собівартістю продукції.
На формування прибутку як фінансового показника роботи підприємства: результати, тобто ефективність його фінансово-госпо​дарської діяльності; сфера діяльності; галузь господарства; установлені законодавством умови обліку фінансових результатів.

Згідно з чинним законодавством розрізняють обліковий і податковий прибутки (збитки) підприємства.
Податковий прибуток - це сума прибутку підприємства, визначена за податковим законодавством (згідно Закону України "Про оподаткування прибутку підприємств"), який є об’єктом оподаткування за звітний період. Податковий прибуток (об’єкт оподаткування податку на прибуток) розраховується за формулою: 
Оо=Дв-(Вв+А)                                                                             (6.1)                          
де: Оо - об 'єкт оподаткування податку на прибуток;
Дв - скориговані валові доходи підприємства за звітний період;
Вв - скориговані валові витрати підприємства за звітний період;
А - сума нарахованої за звітний період амортизації основних засобів, нематеріальних активів та інших оборотних активів.
Обліковий прибуток це сума прибутку до оподаткування, що визначається в бухгалтерському (фінансовому) обліку, і який відображається в звіті про фінансові результати підприємства за звітний період. Сума облікового прибутку відрізняється від суми податкового прибутку в зв'язку з різними методиками їхнього розрахунку.

Можна виділити такі види облікового прибутку підприємства:
- валовий прибуток від реалізації продукції;
- прибуток від операційної діяльності;
- прибуток від звичайної діяльності до оподаткування;
- прибуток від надзвичайних подій.
продукції).
2. Прибуток від реалізації продукції безпосередньо залежить від двох основних показників: обсягу реалізації продукції та її собівартості. На зміну обсягу реалізації продукції впливає зміна обсягу виробництва, залишків нереалізованої продукції, частки прибутку в ціні продукції (рентабельність продукції).

Собівартість продукції (робіт, послуг) — це виражені в грошовій формі поточні витрати підприємства на їх виробництво (вико​нання).

Відповідно до положень (стандартів) бухгалтерського обліку, що набули чинності з 2000 року (зокрема за положенням бухгалтерського обліку 9 «Запаси»), собівартість реалізованої продукції складається з виробничої собівартості продукції, яку було реалізовано протягом звітного періоду, нерозподілених постійних загальновиробничих витрат та наднормативних виробничих витрат.

До виробничої собівартості продукції (робіт, послуг) включають:

— прямі матеріальні витрати;

— прямі витрати на оплату праці;

— інші прямі витрати;

— загальновиробничі витрати.

Перелік і склад статей калькулювання виробничої собівартості продукції (робіт, послуг) установлюється підприємством.

Витрати, пов’язані з операційною діяльністю, які не включаються до виробничої собівартості реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг), поділяються на:

— адміністративні витрати,

— витрати на збут;

— інші операційні витрати.
Методи розрахунку прибутку від реалізації продукції.
Метод прямого розрахунку. Прибуток розраховується за окремими видами продукції, що виробляються і реалізуються. Для розрахунку необхідні такі вихідні дані:

1. Перелік і кількість продукції відповідної номенклатури (асортименту), що планується до виробництва і реалізації.

2. Собівартість одиниці продукції.

3. Ціна одиниці продукції (ціна виробника). 

Розрахунок прибутку на підставі показника витрат на 1 грн. продукції.

Це укрупнений метод. Може застосовуватись по підприємству в цілому за розрахунку прибутку від випуску, реалізації всієї продукції. Передбачається використання даних про виробничі витрати та реалізацію продукції за попередній період, а також очікувану їх зміну, що прогнозується в наступному періоді.

Економічний (аналітичний) метод. Може використовуватися для розрахунку прибутку від випуску (реалізації) продукції. Він відрізняється від уже розглянутих методів розрахунку прибутку тим, що дає змогу визначити не тільки загальну суму прибутку, а й вплив на неї зміни окремих чинників: обсягу виробництва (реалізації) продукції; собівартості продукції; рівня оптових цін і рентабельності продукції; асортименту та якості продукції.

Розрахунок прибутку цим методом здійснюється окремо за порівнянною і непорівнянною продукцією в плановому періоді. Порівнянна продукція — це продукція, що вироблялася в попередньому періоді. Непорівнянна продукція — це продукція, що не вироблялася на підприємстві в попередньому періоді.

Розрахунок прибутку за порівнянною продукцією здійснюється в такій послідовності:

· визначається очікуваний базовий прибуток і базова рентабельність продукції;

· порівнянна продукція планового періоду визначається за собівартістю періоду, що передував плановому;

· виходячи з рівня базової рентабельності продукції розраховується прибуток за порівнянною продукцією в плановому періоді;

· розраховується вплив окремих чинників на зміну прибутку в періоді, що планується.

Розрахунок базового прибутку здійснюється на підставі звітних або очікуваних даних за попередній період. Базовий прибуток — це прибуток від випуску (реалізації) продукції в періоді, що передував плановому. За його розрахунку здійснюється коригування звітного, очікуваного прибутку з урахуванням чинників, що на нього вплинули тоді, але не діятимуть у періоді, що планується: зміна оптових цін, припинення випуску окремих видів продукції, зміна рентабельності окремих видів продукції, зниження їх собівартості. Від точного розрахунку базового прибутку залежить точність усіх наступних розрахунків.

Прибуток від випуску (реалізації) непорівнянної продукції (тобто продукції яка не випускалася у попередньому періоді) може бути розрахований методом прямого розрахунку, якщо є відповідні вихідні дані. За браком таких, прибуток розраховується для всієї непорівнянної продукції з використанням показника середньої рентабельності продукції по підприємству.
3. Отриманий підприємством прибуток може бути використаний для задоволення різноманітних потреб. По-перше, він спрямовує​ться на формування фінансових ресурсів держави, фінансування бюджетних видатків. Це досягається вилученням у підприємств частини прибутку в державний бюджет. По-друге, прибуток є дже​релом формування фінансових ресурсів самих підприємств і ви​користовується ними для забезпечення господарської діяльності.

Отже, отриманий підприємством прибуток є об'єктом розпо​ділу. У розподілі прибутку можна виділити два етапи. Перший етап — це розподіл загального прибутку. На цьому етапі учасни​ками розподілу є держава й підприємство. У результаті розподілу кожний з учасників одержує свою частку прибутку. Пропорції розподілу прибутку між державою (бюджетом) і підприємством складаються під впливом кількох чинників. Істо​тне значення при цьому має податкова політика держави щодо суб'єктів господарювання. Ця політика реалізується в кількості податків, що сплачуються за рахунок прибутку, у визначенні об'єктів оподаткування, ставок оподаткування, у порядку надан​ня податкових пільг.

Другий етап — це розподіл і використання прибутку, що за​лишився в розпорядженні підприємств після здійснення плате​жів до бюджету. На цьому етапі можуть створюватися за раху​нок прибутку цільові фонди для фінансування відповідних витрат.

Головні принципи розподілу чистого прибутку закріплені стату​том підприємства. Фактично розподіл здійснюється відповідно до поточної та стратегічної політики, що визначається підприємством.

Зокрема, сума прибутку спрямовується:

-
на виплату дивідендів;

-
на поповнення статутного капіталу;

-
на поповнення резервного капіталу.

Нерозподілений прибуток є однією з найважливіших частин власного капіталу.

Нерозподілений прибуток — це частина чистого прибутку то​вариства, яка залишається у розпорядженні підприємства для ви​плати доходів власникам у вигляді дивідендів, формування ре​зервного капіталу, поповнення статутного капіталу та на інші потреби.

Тема 6: Система оподаткування підприємств

1. Сутність, призначення та функції податків. Система оподаткування.
2. Склад загальнодержавних податків і зборів із підприємств. Податок на прибуток підприємств та його характеристика.

3. Непрямі податки, які підлягають сплаті на підприємстві. Податок на додану вартість із підприємств: сутність і зміст. 

4. Платежі за ресурси
5. Місцеві податки і збори

1. Податки — це обов’язкові платежі, що їх встановлює держава для юридичних і фізичних осіб з метою формування централізованих фінансових ресурсів, які забезпечують фінансування державних витрат.

Сутність податків (платежів) як економічної, фінансової категорії полягає в тому, що вони є обов'язковими внесками в бюджет відповідного рівня чи в державні цільові фонди, які здійснюють платники в порядку і на умовах, зазначених у відповідних законодавчих актах України про оподаткування.

Призначення податків і податкових платежів у бюджет полягає в тому, щоб покривати витрати держави з утримання держуправління, оборони країни, вирішення економічних і соціальних завдань, а також створювати умови для підвищення ефективності виробництва і регулювання споживання в суспільстві.

У сучасних умовах податки виконують дві основні функції: фіскальну і регулюючу.

Фіскальна функція податків є основною. За її допомогою шляхом стягнення (сплати) встановлених державою податків і податкових платежів утворюються державні грошові фонди, що становлять собою матеріальну основу існування держави і здійснення нею внутрішньої та зовнішньої політики. 

Сутність регулюючої функції податків полягає в тому, що вони впливають на різні види діяльності їх платників. Так, податки істотно впливають на відтворення, стимулюючи або стримуючи темпи його розширення, збільшуючи або зменшуючи накопичення капіталу, підвищуючи або знижуючи платоспроможний попит населення тощо. 

Ефективність застосування податків залежить від їх реальності: об'єкта оподаткування, розміру ставок, податкових пільг, сталості законів про оподаткування тощо, тобто від сталості й реальності податкового механізму, податкової системи. 
Під системою оподаткування в Україні в широкому сенсі розуміють всю сукупність податків і зборів, які необхідно платити згідно із законодавством.

У вузькому сенсі під системою оподаткування мається на увазі один з можливих варіантів сплати податків, який може вибрати підприємство (або приватний підприємець), якщо його діяльність відповідає певним критеріям.

Розглянемо, які системи оподаткування в другому, більш вузькому розумінні, передбачені чинним законодавством України.

У Кодексі немає такого терміна, як загальна система оподаткування. Це поняття, яке склалося «історично». Під ним мався на увазі весь спектр податків і зборів, які повинен був платити суб’єкт господарської діяльності, якщо він не обрав спрощену систему (єдиний податок) і не був платником фіксованого сільськогосподарського податку (стосується підприємств) або фіксованого податку для фізичних осіб (стосується підприємців).

2. Податковий кодекс України у статті 8 встановлює наступні види податків та зборів в Україні, а саме:
·  загальнодержавні податки та збори – це загальнодержавні податки та збори, які встановлено Верховною Радою України та справляння яких є обов’язковим на всій території України. 
· місцеві податки та збори.

Податковий кодекс України у статті 9 до загальнодержавних відносить такі податки та збори:

Прямі податки:

1. податок на прибуток підприємств;

2. податок на доходи фізичних осіб;

3. збір за першу реєстрацію транспортного засобу;

4. екологічний податок;

5. плата за користування надрами;

6. плата за землю;

Непрямі податки:

7. податок на додану вартість;

8. акцизний податок
9. мито;

Збори:

10. рентна плата за нафту, природний газ і газовий конденсат, що видобуваються в Україні;

11. збір за користування радіочастотним ресурсом України;

12. збір за спеціальне використання води;

13. збір за спеціальне використання лісових ресурсів;

14. фіксований сільськогосподарський податок;

15. збір у вигляді цільової надбавки до діючого тарифу на електричну та теплову енергію, крім електроенергії, виробленої кваліфікованими когенераційними установками;

16. збір у вигляді цільової надбавки до діючого тарифу на природний газ для споживачів усіх форм власності.
Зарахування загальнодержавних податків та зборів до державного і місцевих бюджетів регулює Бюджетний кодекс України. Загальнодержавні податки та збори може встановлювати лише Податковий кодекс України.
Податок на прибуток підприємств, його характеристика

Кінцевим результатом діяльності підприємств як суб’єктів господарювання є отриманий ними валовий дохід, що відображує заново створену вартість. Валовий дохід визначається як різниця між виручкою від реалізації, матеріальними і прирівняними до них витратами. 
Чистий дохід на рівні підприємства має кілька форм, у тім числі форму прибутку. Оскільки прибуток визначається як різниця між обсягом реалізації і собівартістю продукції (робіт, послуг), на формування прибутку справляє вплив і державна політика щодо визначення собівартості, її формування.
Платниками податку на прибуток є резиденти та нерезиденти, ті що проживають і ті, що не проживають в Україні. 
Платниками податку на прибуток з числа резидентів є: суб'єкти господарювання - юридичні особи, які провадять господарську діяльність як на території України, так і за її межами; управління залізниці, яке отримує прибуток від основної діяльності залізничного транспорту; підприємства залізничного транспорту та їх структурні підрозділи, які отримують прибуток від неосновної діяльності залізничного транспорту; неприбуткові установи та організації у разі отримання прибутку від неосновної діяльності та/або доходів, що підлягають оподаткуванню відповідно до цього розділу.

 Платниками податку з числа нерезидентів є: юридичні особи, що створені в будь-якій організаційно-правовій формі, та отримують доходи з джерелом походження з України, за винятком установ та організацій, що мають дипломатичні привілеї або імунітет згідно з міжнародними договорами України; постійні представництва нерезидентів, які отримують доходи із джерелом походження з України або виконують агентські (представницькі) та інші функції стосовно таких нерезидентів чи їх засновників.

Тобто, платники податку на прибуток – усі українські та іноземні юридичні особи, які займаються підприємницькою діяльністю на території України. 

Оподаткуванню підлягає чистий прибуток організації, яка визначається шляхом вирахування із загальної суми доходів різноманітних витрат, знижок та інших витрат, встановлених Податковим Кодексом, який визначається шляхом зменшення суми доходів звітного періоду на собівартість реалізованих товарів, виконаних робіт, наданих послуг та суму інших витрат звітного податкового періоду, а також дохід (прибуток) нерезидента, що підлягає оподаткуванню  з джерелом походження з України.

Облік розрахунку податку на прибуток ведеться відповідно з бухгалтерськими правилами. Так, прибуток розраховується за такою формулою:

Пр=Дд-СС-ПР, де:

· Пр — чистий прибуток юридичної особи;

· Дд — загальний дохід від діяльності організації;

· СС — собівартість виробництва;

· ПР — інші витрати, визначені Податковим Кодексом

Орієнтуючись на дану формулу, ясно, що чистий прибуток залежить від обсягу загального доходу підприємства та списку тих витрат, які повинні братися до уваги тільки з урахуванням Податкового Кодексу.

До витрат, які визначені Податковим Кодексом і враховуються при розрахунку прибутку відносять:

1. Діяльнісні витрати підприємства.

2. Обсяг собівартості виробленої продукції, послуг та робіт.

3. Прямі фінансові та інші матеріальні витрати.

4. Витрати на виплату заробітної плати співробітникам.

5. Амортизаційні витрати.

6. Вартість прямих і додаткових послуг на виготовлення виробів виробництва, робіт і т.д.

7. Витрати на утримання виробництва (електрика, водопостачання).

 Основна ставка процентна ставка з податку на прибуток з 1 січня 2014 року складає 18%. Відповідно до закону заплановано подальше зниження ставки в 2015 (17%) і 2016 (16%) роках. Крім цього в розрізі термінів оплати податку на прибуток підприємці були розділені на 2 групи:
· ті, чия річна виручка перевищує 10 мільйонів гривень - зобов'язані платити податок щомісяця авансовими платежами, які розраховуються на підставі, розділеної на 12, суми податку на прибуток, сплаченого у минулому році.

· інші, чия виручка не перевищує 10 мільйонів гривень, платять податок на прибуток раз на рік на підставі річної декларації.

Також у рамках проекту розвитку пріоритетних галузей економіки був впроваджений пільговий режим оподаткування для підприємств, які відповідають певним критеріями. Однією з таких категорій підприємств є суб'єкти ринку, які ведуть свою діяльність у сфері IT технологій.
Терміни сплати податку на прибуток. Якщо звітний період квартал, то звітність подається  через 40 днів після звітного періоду. Строк сплати податку на прибуток 10 днів після граничного терміну в який було подано звітність.

Якщо звітний період рік, то звітність подається через 60 днів після закінчення звітного періоду. Строк сплати податку не пізніше ніж 30 число звітного місяця (здійснюється авансовий платіж з податку на прибуток).
Відповідальність платників податку на прибуток. За неподання або несвоєчасне подання платником податку податкових декларацій (розрахунків) передбачений штраф у розмірі 170 гривень за кожне таке неподання або несвоєчасне подання. За ті самі дії, вчинені платником податків, до якого протягом року було застосовано штраф за таке правопорушення, доведеться заплатити штраф вже у розмірі 1020 гривень.

За несвоєчасну сплату або несплату податку на прибуток Податковим кодексом передбачена фінансова відповідальність у вигляді штрафних (фінансових)санкцій (штрафів) та пені. Так, у разі якщо платник податків подав податкову декларацію, але не сплатив визначене ним самостійно грошове зобов’язання у вигляді податку на прибуток протягом строків, визначених ПК, такий платник податків притягується до відповідальності у вигляді штрафу в розмірі 10 відсотків погашеної суми податкового боргу при затримці до 30 календарних днів включно, наступних за останнім днем ​​строку сплати суми грошового зобов’язання, і 20 відсотків – при затримці більше 30 календарних днів.
3. Практика оподаткування використовує кілька видів непрямих податків — універсальні та специфічні акцизи, а також мито. Специфічні акцизи встановлюються на обмежений перелік товарів. У цьому разі застосовуються диференційовані ставки для окремих груп, видів товарів.

В Україні використовуються три види непрямих податків: акцизний збір (специфічний акциз), податок на додану вартість (універ​сальний акциз), мито.

Непрямі податки включають у ціни товарів, що реалізуються, робіт, що виконуються, послуг, що надаються. Отже, ці податки є ціноутворюючим елементом і можуть суттєво впливати на загальний рівень цін.

У відпускну ціну продукції підприємств виробничої сфери можуть бути включені два непрямі податки: акцизний збір і податок на додану вартість.

Мито є непрямим податком, що стягується з товарів, транспортних засобів, інших предметів, які переміщуються через митний кордон країни. Цей податок виконує фіскальну та регулюючу функції. 

Платниками мита є фізичні та юридичні особи. Сплата податку здійснюється при перетині митного кордону. У кінцевому підсумку реальними платниками мита на імпорт є споживачі товарів, що імпортуються. Суб’єкти підприємництва, які імпортують товари для наступної реалізації, під час перетину митного кордону сплачують мито за рахунок своїх оборотних коштів, що, зрозуміло, впливає на їхній фінансовий стан. 

Об’єктом оподаткування є митна вартість товару що переміщується через митний кордон. Для визначення митної вартості товару, що імпортується, вартість товару у валюті, яку визначено укладеним контрактом, перераховується в національну валюту України за курсом Національного банку на день подання митної декларації.

Користуються двома видами ставок для обчислення суми мита:

— у відсотках до митної вартості товарів, що переміщуються через митний кордон;

— у грошовому розмірі на одиницю товару.

Контроль за стягненням мита здійснюють митні органи. За виконання ними своїх обов’язків і надання платникам відповідних по​слуг стягуються митні збори. Вони теж можуть бути встановлені у відсотках від митної вартості товарів, однак їх не слід ототожнювати з митним податком.
Акцизний збір — це непрямий податок, що встановлюється на підакцизні товари та включається в їхню ціну.

Платниками податку в бюджет є суб’єкти підприємницької діяльності — виробники (за реалізації товару) або імпортери підакцизних товарів (за перетину митного кордону).

Залежно від виду підприємницької діяльності є деякі особливості щодо обчислення об’єкта оподаткування. Законодавством визначено такі об’єкти оподаткування:

1) обороти з реалізації вироблених в Україні підакцизних товарів. При цьому оборотом з реалізації є продаж, обмін на інші товари, безоплатна передача. В оподаткований оборот включається реалізація (передача) товарів для власного споживання, промислової переробки, а також для своїх працівників (у тім числі і в порядку натуральної оплати праці);

2) митна вартість імпортованих товарів, у тому числі в межах бартерних (товарообмінних) операцій, отриманих без оплати їхньої вартості.

Платниками акцизного збору в бюджет є суб’єкти підприємницької діяльності (їхні філії, відділення, підрозділи):

— виробники підакцизних товарів на митній території України, у тому числі з давальницької сировини;

— нерезиденти, які виробляють підакцизні товари на митній території України, безпосередньо або через їх постійні представництва;

— суб’єкти підприємницької діяльності, інші юридичні особи, які імпортують на митну територію України підакцизні товари;

— фізичні особи-резиденти або нерезиденти, які ввозять підакцизні речі на митну територію України;

— юридичні або фізичні особи, які купують підакцизні товари в податкових агентів.
Акцизний збір обчислюється за ставками, що визначаються у двох варіантах:

— у твердих сумах з одиниці реалізованого товару;

— за ставками у відсотках до обороту з продажу товарів.

Перелік товарів, на які встановлюється акцизний збір (підакцизних товарів), і ставки акцизного збору затверджуються законодавчо і є єдиними на всій території України для вітчизняних та імпортних товарів.

Таблиця 6.1

Перелік підакцизних товарів та відповідні ставки акцизного збору
	Спирт питний та етиловий*, горілка  та лікеро-горілчані вироби                     
	90

	Вина та виноматеріали, шампанське              
	60

	Коньяк    
	70

	пиво
	30

	Шоколад і шоколадні вироби, кава               
	20

	Ікра осетрових і лососевих риб,  делікатесна продукція з м'яса і цінних видів риб та морепродуктів
	50

	Цукор                                          
	30

	Тютюнові вироби:  сигарети з фільтром                            
	60

	Сигарети без фільтра, курильний тютюн          
	45

	Відеотехніка 
	20

	Легкові, пасажирські та вантажно-пасажирські автомобілі до 8 (включно) посадочних місць: 
	

	марок ЛуАЗ, ЗАЗ 968, ЗАЗ 968М               
	10

	Інших марок 
	35

	Шини для легкових, пасажирських і вантажнопасажирських автомобілів до 8 (включно) посадочних місць                
	35

	 Ювелірні вироби з дорогоцінних металів, включаючи вироби з  діамантами, дорогоцінним та  напівдорогоцінним камінням    
	35

	Високоякісні вироби з фарфору                  
	30

	Вироби з кришталю, виготовлені ручним способом                                
	45

	Хутрові вироби та вичинені шкурки              
	30

	Натуральна шкіра, що реалізується  та одяг з неї 
	35

	Килими і килимові вироби машинного виробництва
	40

	Радіоприймальні пристрої, що мають тракт радіомовлення, та магнітофони            =
	10

	Харчові есенції
	50

	Оцет харчовий
	30

	Спирт  етиловий,   що 
використовується   для   виготовлення   спиртованих   соків
	30


За використання відсоткових ставок акцизного збору можливі такі варіанти визначення обороту, що оподатковується:

1) для товарів, що реалізовуються за вільними цінами, оподаткований оборот визначається виходячи з їхньої вартості за вказаними цінами, без урахування акцизного збору і податку на додану вартість;

2) для товарів, що реалізуються за державними фіксованими та регульованими цінами, оподаткований оборот визначається виходячи з їхньої вартості за вказаними цінами без урахування торговельних знижок, а також суми податку на додану вартість;

3) за закупівлі імпортних товарів оподаткований оборот визначається виходячи з їхньої митної вартості та включаючи мито.

Строки сплати акцизного збору в бюджет залежать від виду під​акцизних товарів, суми податку:
а) підприємствами-виробниками,   що   реалізують   алкогольні напої, включаючи  спирт  питний  або етиловий,  пиво,  - на третій робочий день після здійснення обороту з реалізації;
б) підприємствами-виробниками, що реалізують тютюнові вироби, - щомісячно,  до 16 числа наступного за звітним місяця, виходячи з фактичного обсягу реалізації тютюнових виробів за минулий місяць;
в) власниками  (замовниками)  алкогольних  напоїв,  включаючи спирт питний або етиловий, пиво  і тютюнових виробів, виготовлених в межах України  з  використанням  давальницької  сировини,  -  не пізніше дня одержання готової продукції;
г) підприємствами у яких середньомісячні суми акцизного збору за минулий  рік складали понад 25 (двадцять п'ять) тис.грн.,- щодекадно 15-го, 25-го  числа поточного місяця, 5-го   числа наступного за звітним місяця, виходячи з фактичного оподатковуваного обороту за відповідну декаду;
д) підприємствами у яких середньомісячні суми акцизного збору за минулий рік складали до 25 (двадцяти п'яти)  тис.грн.  включно,  а також  особами, які займаються підприємницькою  діяльністю  без створення юридичної особи і мають постійне  місце проживання на території України, - щомісячно не пізніше 15 числа наступного  за звітним місяця з фактичного оподатковуваного  обороту  за минулий місяць.
Податок на додану вартість (ПДВ) домінує серед непрямих податків, що надходять до бюджету. 
Податок на додану вартість в Україні ((англ. Value Added Tax (VAT), рос. налог на добавленную стоимость (НДС)) - податок, що стягується з підприємств, на суму приросту вартості на даному підприємстві, обчислювану у вигляді різниці між виторгом від реалізації товарів і послуг і сумою на сировину, матеріали, напівфабрикати, отримані від інших виробників. Сутність ПДВ в тому, що він є частиною створеної вартості, яку стягують з покупців усіх видів товарів та послуг. Податок на додану вартість регламентується в розділі 5 «Податок на додану вартість » Податкового кодексу України від 02.12. 2010р. № 2755-VI. Виконує фіскальну функцію та справляє значний вплив на фінансово-господарську діяльність суб'єктів господарювання та на їхній фінансовий стан.
ПДВ сплачується на всіх етапах руху товарів, робіт, послуг.

Платниками ПДВ є юридичні та фізичні особи, які здійснюють від свого імені виробничу або іншу підприємницьку діяльність на території України залежно від форм власності та мають індивідуальний податковий номер. Обов'язковою для оподаткування є діяльність на суму, яка перевищує 300 тис. гривень за 12 попередніх календарних місяців.
Індивідуальний податковий номер (ІПН) — це номер платника податку на додану вартість в реєстрі платників ПДВ. Індивідуальний податковий номер є єдиним для всього інформаційного простору Україна і зберігається за платником податку на додану вартість до моменту виключення його з Реєстру в зв'язку із вибуттям зі складу платників податку на додану вартість.
Об'єктом оподаткування є продаж товарів (робіт, послуг) на митній території України (здійснюване як резидентами, так і нерезидентами), завезення товарів і послуг (в тому числі в вигляді оренди чи лізингу) та вивезення товарів та послуг за межі митної території України. Не є платниками ПДВ філії, оскільки відповідно до Цивільного Кодексу України вони не є ні юридичними особами, ні суб'єктами підприємницької діяльності.

Існує також перелік видів операцій, які не належать до об'єкта оподаткування.

Серед них:

- надання послуг зі страхування;

- виплата заробітної плати, інших грошових виплат, дивідендів;

- випуск, розміщення і продаж цінних паперів;

- передача основних фондів у формі внесків у статутні фонди юридичних осіб в обмін на їхні корпоративні права.

Існують також операції, які не оподатковуються ПДВ, наприклад, продаж лікарських засобів і виробів, вітчизняних книг, ремонт установ освіти і охорони здоров'я, послуги освіти і охорони здоров'я, передача земельних ділянок, послуги з транзитних перевезень територією України та ін.

Базою податку на додану вартість є фактична (договірна) ціна товару чи послуги. У випадку, якщо звичайна ціна (ціна даного товару чи послуги за умови його продажу стороннім особам — які не мають жодних відносин з постачальником) перевищує фактичну більш, ніж на 20%, то базою оподаткування є звичайна ціна. 
Звичайна ціна — ціна реалізації товарів (робіт, послуг) продавцем, включаючи суми нарахованих (сплачених) відсотків, вартість іноземної валюти, яка може бути отримана у разі їх продажу особам, котрі не пов’язані з продавцем за звичайних умов ведення господарської діяльності.
Якщо товар чи послуга є імпортованою, то базою є договірна ціна, але не менша за митну вартість.
Слід мати на увазі, що до бази оподаткування включено всі податки — в тому числі і акцизний та митний збори. Тому:
База оподаткування = собівартість + прибуток + податки і збори.
База оподаткування при ввезенні придбаних іноземних товарів = митна вартість + транспортні витрати + страхування + інші витрати.
Існує дві можливих ставки оподаткування — звичайна (20 відсотків) і нульова (відповідно, нуль відсотків).

Нульова ставка оподаткування застосовується щодо:

· експортованих товарів та супутніх експорту послуг;

· поставок для заправки або постачання морських (океанських) суден, що використовуються для діяльності, здійснюваної за межами територіальних вод України;

· поставок для заправки або постачання повітряних суден, що виконують міжнародні рейси для навігаційної діяльності чи перевезення пасажирів або вантажів за плату;

· поставок для заправки або постачання космічних кораблів;

· поставок товарів і послуг магазинами роздрібної торгівлі, що перебувають в митній зоні (безмитними);

· послуг з перевезення пасажирів чи вантажів з митної території України за кордон

Ставки податку на додану вартість згідно Податкового кодексу України.
· з 1 січня 2011 року до 31 грудня 2014 ставка ПДВ складає 20 відсотків

· з 1 січня 2015 року вона складатиме 17 відсотків.

ПДВ складається  в двох частин:
1. Податковий кредит
2. Податкове зобов’язання
Податковий кредит – це сума на яку платник податку має право зменшити податкове зобов’язання  за звітний період. (Вхідний ПДВ)
Податкове зобов’язання – загальна сума податку, отримана або нарахована платником у звітному періоді. Це сума податку, яку суб’єкт ведення господарської діяльності нараховує на вартість, що додається до товару або послуги. (Вихідне ПДВ)
До бюджету платник перераховує суму ПДВ, яка є різницею між податковим зобов’язанням та податковим кредитом.
Податкова накладна – головний документ у взаємовідносинах платників ПДВ
Для документального оформлення розрахунків за товари, роботи чи послуги між суб’єктами господарювання – платниками податку на додану вартість використовується податкова накладна. Для покупця товару, податкова накладна є підставою для визнання податкового кредиту. Без цього документу покупець не має права на податковий кредит.

Перелік документів що дають право на податковий кредит стосовно податку на додану вартість.
- податкова накладна(п. 198.6 ПКУ)

- митна декларація (п.198.6)

- скарга на постачальника (з доданою до неї копій товарних чеків та інших розрахункових документів, що засвідчують сплату  податку у зв’язку з купівлею товарів або послуг) надана разом декларацією за звітний період. (п. Для цього має існувати хоча б одна  з наступних підстав:постачальник відмовляється видати вам податкову накладну по ПДВ; постачальнику видав податкову накладну по ПДВ, але порушив порядок її заповнення.
- білети, рахунки(п.п «а» п.201.11 ПКУ): транспортний білет; рахунок за готель; рахунок, що виставляється платнику податку за послуги зв’язку; рахунок, що виставляється платнику  податку за інші послуги, вартість яких визначається за показниками приборів обліку.
- касовий чек (п.п «б» п. 201.11 ПКУ)
Невід'ємно з податковим кредитом пов'язане поняття відшкодування ПДВ.

Бюджетне відшкодування ПДВ — сума, що підлягає поверненню платнику податку з бюджету у зв'язку з надмірною сплатою податку. Єдиною підставою для формування податкового кредиту, є наявність у платника податку — покупця товарів, робіт або послуг належно оформленої податкової накладної. 
Звітність з податку на додану вартість
Платник податку повинен подавати декларацію з податку на додану вартість за звітний період. Звітним періодом з ПДВ може бути квартал або місяць. Квартальний звітний період платник може обрати лише в тому разі, якщо обсяг його оподатковуваних операцій за останні 12 місяців не перевищував 300 000 грн. В усіх інших випадках звітним періодом є місяць.

Для місячного звітного періоду декларацію з податку на додану вартість необхідно подати не пізніше 20 днів, наступних за останнім календарним днем звітного (місячного) періоду.

Для квартального звітного періоду декларацію з податку на додану вартість треба подати не пізніше ніж 40 днів, наступних за останнім календарним днем звітного кварталу.

Заповнення декларації регламентується “Порядком заповнення та подання податкової декларації з податку на додану вартість”

4. З метою раціонального ефективного використання ресурсів суб’єкта​ми господарювання та формування централізованих фінансових ресурсів держава може встановлювати відповідні платежі.

До передбачених податковим законодавством України для суб’єктів господарювання платежів за ресурси, можна віднести: плату (податок) за землю; збір за спеціальне використання природних ресурсів (плату за користування надрами, збір за спеціальне використання води, лісових ресурсів); екологічний податок, фіксований сільськогосподарський податок.
Плата за землю – це загальнодержавний податок, який справляється у формі земельного податку та орендної плати за земельні ділянки державної і комунальної власності. Земельним податком вважається обов'язковий платіж, що справляється з власників земельних ділянок та земельних часток (паїв), а також постійних землекористувачів. Щодо орендної плати за земельні ділянки державної і комунальної власності то це – обов'язковий платіж, який орендар вносить орендодавцеві за користування земельною ділянкою.
Відповідно, платниками земельного податку є власники земельних ділянок, земельних часток (паїв) та безпосередньо землекористувачі, а орендної плати - орендарі земельних ділянок.

Об'єктом оподаткування є земельні ділянки, що знаходяться у власності або користуванні чи земельні частки (паї), які перебувають у власності.

Базою оподаткування є нормативна грошова оцінка земельних ділянок з урахуванням відповідного коефіцієнта індексації (за умови, що таку оцінку проведено), або площа земельних ділянок, якщо нормативну грошову оцінку не проведено. 
Ставка земельного податку за земельні ділянки, нормативну грошову оцінку яких проведено, складає 1% від їх нормативної грошової оцінки за винятком:

· с/г угідь; 

· земельних ділянок, наданих на землях лісогосподарського призначення; 

· земельних ділянок, визначених ст. 276 ПКУ, щодо яких запроваджено особливості в їх встановленні; 

· земельних ділянок, наданих підприємствам промисловості, транспорту, зв'язку, енергетики, оборони, розташованих за межами населених пунктів.

Ставки податку за земельні ділянки сільськогосподарських угідь. Ставки податку за один гектар сільськогосподарських угідь встановлюються у відсотках від їх нормативної грошової оцінки у таких розмірах: ріллі, сіножатей та пасовищ — 0,1; для багаторічних насаджень — 0,03. 

Податковим (звітним) періодом для плати за землю залишається календарний рік, що починається 1 січня і закінчується 31 грудня того ж року. Підставою для нарахування земельного податку є дані державного земельного кадастру, а орендної плати – договір оренди. 

Плата за землю обчислюється платниками (крім фізичних осіб) самостійно щороку станом на 1 січня.
Фіксований сільськогосподарський податок
Юридичні особи, які є сільськогосподарськими підприємствами різних організаційно-правових форм, передбачених законами України, селянські та інші господарства, які займаються виробництвом сільськогосподарської продукції та/або розведенням, вирощуванням та виловом риби у внутрішніх водоймах (озерах, ставках та водосховищах) та її переробкою на власних чи орендованих потужностях, у тому числі власно виробленої сировини на давальницьких умовах, та здійснюють її постачання, та у яких частка сільськогосподарського товаровиробництва за попередній податковий (звітний) рік дорівнює або перевищує 75 відсотків можуть вести податковий облік у дещо спрощеному вигляді, а саме: бути платниками фіксованого сільського господарського податку (далі – ФСП).

Платники ФСП не є платниками таких податків і зборів:

а) податку на прибуток підприємств;

б) земельного податку (крім земельного податку за земельні ділянки, що не використовуються для ведення сільськогосподарського товаровиробництва);

в) збору за спеціальне використання води;

г) збору за провадження деяких видів підприємницької діяльності (у частині провадження торговельної діяльності).

Інші податки та збори визначені Податковим кодексом України сплачуються сільськогосподарськими товаровиробниками у визначеному кодексом порядку і розмірах.

Не може бути зареєстрований як платник ФСП:

· суб’єкт господарювання, у якого понад 50 відсотків доходу, отриманого від продажу сільськогосподарської продукції власного виробництва та продуктів її переробки, становить дохід від реалізації декоративних рослин (за винятком зрізаних квітів, вирощених на угіддях, які належать сільськогосподарському товаровиробнику на праві власності або надані йому в користування, та продуктів їх переробки), диких тварин і птахів, хутряних виробів і хутра (крім хутрової сировини); 

· суб’єкт господарювання, що провадить діяльність з виробництва підакцизних товарів, крім виноматеріалів виноградних (коди згідно з УКТ ЗЕД 2204 29 – 2204 30), вироблених на підприємствах первинного виноробства для підприємств вторинного виноробства, які використовують такі виноматеріали для виробництва готової продукції; 

· суб’єкт господарювання, який станом на 1 січня базового (звітного) року має податковий борг, за винятком безнадійного податкового боргу, який виник внаслідок дії обставин непереборної сили (форс-мажорних обставин).

Слід враховувати, що в разі коли у звітному податковому періоді частка сільськогосподарського товаровиробництва становить менш як 75 відсотків загальної суми валового доходу, підприємство сплачує податки у наступному звітному періоді на загальних підставах.

Об’єктом оподаткування для платників ФСП є площа сільськогосподарських угідь (ріллі, сіножатей, пасовищ і багаторічних насаджень) та/або земель водного фонду (внутрішніх водойм, озер, ставків, водосховищ), що перебуває у власності сільськогосподарського товаровиробника або надана йому у користування, у тому числі на умовах оренди.

Базою оподаткування податком для сільськогосподарських товаровиробників є нормативна грошова оцінка одного гектара сільськогосподарських угідь (ріллі, сіножатей, пасовищ і багаторічних насаджень), проведена за станом на 1 липня 1995 року, для земель водного фонду (внутрішніх водойм, озер, ставків, водосховищ) – нормативна грошова оцінка одного гектара ріллі в Автономній Республіці Крим або в області, проведена за станом на 1 липня 1995 року.

Розмір ставок податку з одного гектара сільськогосподарських угідь та/або земель водного фонду для сільськогосподарських товаровиробників залежить від категорії (типу) земель, їх розташування та становить (у відсотках бази оподаткування):

а) для ріллі, сіножатей і пасовищ  – 0,15;

б) для ріллі, сіножатей і пасовищ, розташованих у гірських зонах та на поліських територіях, – 0,09;

в) для багаторічних насаджень (крім багаторічних насаджень, розташованих у гірських зонах та на поліських територіях) – 0,09;

г) для багаторічних насаджень, розташованих у гірських зонах та на поліських територіях, – 0,03;

ґ) для земель водного фонду – 0,45;

д) для ріллі, сіножатей і пасовищ, що перебувають у власності сільськогосподарських товаровиробників, які спеціалізуються на виробництві (вирощуванні) та переробці продукції рослинництва на закритому ґрунті, або надані їм у користування, у тому числі на умовах оренди, – 1,0.

Під спеціалізацією на виробництві (вирощуванні) та переробці продукції рослинництва на закритому ґрунті слід розуміти перевищення частки доходу, отриманого від реалізації такої продукції та її переробки двох третин доходу (66 відсотків) від реалізації усієї власновиробленої сільськогосподарської продукції та продуктів її переробки..

Базовим податковим (звітним) періодом для податку є календарний рік.

Сільськогосподарські товаровиробники самостійно обчислюють суму податку щороку станом на 1 січня і не пізніше 20 лютого поточного року подають відповідному органу державної податкової служби за місцезнаходженням платника податку та місцем розташування земельної ділянки податкову декларацію на поточний рік.

Сплата податку проводиться щомісячно протягом 30 календарних днів, наступних за останнім календарним днем базового звітного (податкового) місяця, у розмірі третини суми податку, визначеної на кожний квартал від річної суми податку, у таких розмірах: у I кварталі – 10 відсотків; у II кварталі – 10 відсотків; у III кварталі – 50 відсотків; у IV кварталі – 30 відсотків.

5. Місцеві податки та збори — це податки та збори, які встановлюються органами місцевого самоврядування відповідно до законодавства, вони є обов'язковими до сплати в межах адміністративно-територіальних одиниць та зараховуються до їх бюджетів.  

До місцевих податків та зборів відповідно до чинного Податкового Кодексу відносяться 5, зокрема: податок на нерухоме майно, відмінне від земельної ділянки; збір за місця для паркування транспортних засобів; збір за провадження деяких видів підприємницької діяльності;  туристичний збір; єдиний податок.
Податок на нерухоме майно, відмінне від земельної ділянки – платниками є фізичні особи – власники житлової нерухомості (набуває чинності з 01.01.2012р.). Базою оподаткування є площа об’єкта житлової нерухомості і обчислюється органами ДПС. Ставки встановлюються органами місцевого самоврядування в залежності від площі квартири або жилого будинку (1 % та 2,7%).
Збір за місця для паркування транспортних засобів - платниками є юридичні та фізичні особи – підприємці, які проводять діяльність із забезпечення паркування транспортних засобів на майданчиках для платного паркування та спеціально відведених автостоянках. Базою оподаткування є площа земельної ділянки, відведена для паркування, а також площа комунальних гаражів, стоянок, паркінгів, які побудовані за кошти місцевого бюджету. Ставки - від 0,03 до 0,15 відсотка мінімальної заробітної плати за 1кв. м площі за кожний день діяльності. 

 Збір за провадження деяких видів підприємницької діяльності (торговий патент). Строк дії торгового патенту - 60 місяців. Платниками збору є суб’єкти господарювання (юридичні особи та фізичні особи - підприємці), їх відокремлені підрозділи. Ставка прив’язана до розміру мінімальної заробітної плати встановленої на 1 січня звітного року.

Туристичний збір - платниками є громадяни України, іноземці, які прибувають на територію відповідної громади і отримують послуги з тимчасового проживання (ночівлі) із зобов’язанням залишити територію. Не є платниками особи: які постійно проживають, у т.ч. на умовах договорів найму; які прибули у відрядження; інваліди, діти-інваліди; ветерани війни; учасники ліквідації наслідків аварії на ЧАЕС; особи, які прибули за путівками.  База оподаткування - вартість усього періоду проживання за вирахуванням ПДВ. Ставка - від 0,5 до 1 відсотка до бази справляння збору. 

Єдиний податок - це податок, який сплачується фізособами - підприємцями та юридичними особами, які перебувають на спрощеній системі оподаткування. Єдиний податок передбачає спрощений облік доходів і витрат, а також заміщає собою сплату і розрахунок певної кількості обов'язкових податків і зборів, які сплачуються в Україні.
Термін сплати єдиного податку встановлений ст. 295 ПКУ:
1-2 групи - не пізніше 20 числа (включно) поточного місяця.

3-6 групи - протягом 10 календарних днів після граничного строку подання податкової декларації за податковий (звітний) квартал.

Відповідно до груп платників податків ставка податку визначається:

Фізичні особи підприємці:

1 група – працюють без найманих осіб, річний обсяг не повинен перевищувати 150 тис.грн. 1-10% мін. зарплати у розрахунку на календарний рік.

2 група – кількість найманих працівників не більше 10 осіб, річний обсяг доходу не повинен перевищувати 1млн.грн. Ставка єдиного податку – 2%-20%мін. заробітної плати в розрахунку на календарний рік.

3 група -  кількість найманих працівників не більше 20 осіб, річний обсяг доходу не повинен перевищувати 3млн.грн. Ставка єдиного податку – 3% від доходу для платників ПДВ; 5% від доходу для неплатників ПДВ.

5 група - кількість найманих працівників без обмежень, річний обсяг доходу не повинен перевищувати 20 млн.грн. Ставка єдиного податку – 5% від доходу для платників ПДВ; 7% від доходу для неплатників ПДВ.

Юридичні особи:

4 група - кількість найманих працівників не більше 50 осіб, річний обсяг доходу не повинен перевищувати 5млн.грн. Ставка єдиного податку – 3% від доходу для платників ПДВ; 5% від доходу для неплатників ПДВ.

6 група - кількість найманих працівників без обмежень, річний обсяг доходу не повинен перевищувати 20 млн.грн. Ставка єдиного податку – 5% від доходу для платників ПДВ; 7% від доходу для неплатників ПДВ.

У першу чергу варто відзначити появу у 2013 році 5 і 6 груп платників єдиного податку, до яких можуть бути віднесені підприємства чий річний дохід не становить більше ніж 20 мільйонів гривень. Для таких груп підприємців діятиме ставка у розмірі 7% у разі, якщо підприємець не хоче реєструватися як платник ПДВ і 5%, у разі сплати ПДВ. Раніше перейти на єдиний податок могли тільки ті підприємці, чий річний дохід не перевищував 5 мільйонів гривень
Тема 7: Організація та фінансування обігових коштів підприємства
1. Сутність, склад, структура  та класифікація обігових коштів
2. Джерела формування обігових коштів підприємства

3. Методи визначення потреби підприємства в обігових коштах
4. Система показників стану та використання обігових коштів
1.  Обігові кошти (оборотний капітал) - це кошти, спрямовані на фінансування оборотних активів підприємства, що використовуються підприємством для забезпечення неперервності процесу виробництва і реалізації продукції.

Оборотні (обігові) активи - це грошові кошти та їх еквіваленти, використання яких необмежене, а також інші активи підприємства, призначені для реалізації чи споживання протягом операційного циклу чи дванадцяти місяців із дати складання балансу підприємства. До оборотних активів підприємства належать: запаси; поточні біологічні активи; дебіторська заборгованість за продукцію, товари, роботи, послуги; дебіторська заборгованість за розрахунками; інша поточна дебіторська заборгованість; поточні фінансові інвестиції; грошові кошти та їх еквіваленти; витрати майбутніх періодів; інші види оборотних активів. Оборотні активи використовуються в основній, операційній, іншій звичайній та надзвичайній діяльності суб'єктів господарювання. 

Обігові кошти підприємства класифікують за такими основними ознаками:

а) за джерелами формування:

- власні обігові кошти, сформовані підприємством з власних джерел фінансування;

- залучені обігові кошти, сформовані підприємством із залучених джерел фінансування;

б) за участю в процесі виробництва і реалізації продукції:

- оборотні фонди, до яких належить частина обігових коштів, що обслуговують процес виробництва продукції, тобто обігові кошти, вкладені у виробничі запаси (сировину, матеріали, напівфабрикати, МШП) та у виробництво (незавершене виробництво, напівфабрикати власного виробництва, витрати майбутніх періодів);

- фонди обігу, які включають ту частину обігових коштів, що обслуговує процес реалізації продукції, тобто обігові кошти, вкладені у готову продукцію, грошові кошти та їх еквіваленти, дебіторську заборгованість;

в) за способом обґрунтування потреби:

- нормовані обігові кошти, до яких належать виробничі запаси, незавершене виробництво, готова продукція на складах (їхню величину обґрунтовують спеціальними розрахунками);

- ненормовані обігові кошти - грошові кошти та їх еквіваленти, дебіторська заборгованість тощо.

Склад оборотних коштів — це сукупність окремих елементів оборотних  фондів і фондів обігу. Склад оборотних коштів у різних галузях господарства може мати певні особливості.

 Структура оборотних коштів — це питома вага вартості окремих статей оборотних виробничих фондів і фондів обігу в загальній сумі оборотних коштів. Структура оборотних коштів має значні коливання в окремих галузях господарства. Вона залежить від складу і структури витрат на виробництво, умов поставок матеріальних цінностей, умов реалізації продукції (виконаних робіт,  наданих  послуг), проведення розрахунків. 

Формування обігових коштів підприємства має ґрунтуватися на таких основних принципах:

- самостійне розпоряджання власними обіговими коштами;

- визначення оптимальної потреби обігових коштів через їх нормування;

- використання раціональних джерел фінансування обігових коштів;

- контроль і аналіз ефективності використання обігових коштів для прискорення їх обертання.
2. Визначення джерел формування обігових коштів є важливою ділянкою роботи фінансиста підприємства. 

Власні джерела формування обігових коштів

Як правило, мінімальна потреба підприємства в обігових коштах покривається за рахунок таких власних джерел: статутний капітал (фонд), відрахування від прибутку у фонди спеціального призначення; цільове фінансування та цільові надходження (із бюджету, галузевих і міжгалузевих позабюджетних фондів), приріст сталих пасивів.

До коштів, які можна прирівняти до власних, належать сталі пасиви. Це кошти цільового призначення, які в результаті застосованої системи грошових розрахунків постійно перебувають у господарському обігу підприємств, а проте, йому не належать. До їх використання за призначенням вони в сумі мінімального залишку є джерелами формування обігових коштів підприємства.
Сталі пасиви — це мінімальна (стійка) заборгованість із заробітної плати працівникам, відрахувань на обов’язкове державне пенсійне страхування, на соціальне страхування, резерв майбутніх платежів, авансування покупців (замовників). 
Використання банківських кредитів для формування оборотних коштів.
Розмір власних обігових коштів, що закріплені за підприємством, не є постійною величиною. Сума власних обігових коштів під час складання фінансового плану щорічно уточнюється у зв’язку зі зміною обсягу виробництва, асортименту продукції, умов постачання і збуту. Окрім того, на підприємствах виникають проблеми з несвоєчасним надходженням коштів за відвантажену продукцію, нагромадженням на складі нереалізованої готової продукції, несвоєчасним і неповним виконанням договірних зобов’язань постачальниками та через інші обставини, що спричиняють потребу в додаткових коштах.

Покрити цю потребу лише власними джерелами стає практично неможливим. Тому формувати обігових кошти лише за рахунок власних джерел нині економічно недоцільно, оскільки це знижує можливості підприємства щодо фінансування власних витрат і збільшує ризик виникнення фінансової нестабільності підприємства.

У такому разі підприємство вимушене звертатися до залучення фінансових ресурсів у вигляді короткострокових кредитів банку та інших кредитів, комерційного кредиту, кредиторської заборгованості. Планування потреби в позикових оборотних коштах включає роз​рахунок необхідної суми кредиту з урахуванням залишку нормованих товарно-матеріальних цінностей і визначення потреби в кредиті. Сума кредиту з урахуванням залишку нормованих товарно-ма​теріальних цінностей визначається для кожного об’єкта як різниця між запланованою вартістю матеріальних цінностей за діючими цінами і власними оборотними коштами.
Залучення коштів інших  суб’єктів господарювання
До залучених належать кошти інших кредиторів, які надаються підприємствам у позику під певний (обумовлений) відсоток на термін до одного року з оформленням векселя чи іншого боргового зобов’язання. 

Вексель є найпростішою й найпоширенішою формою кредитних грошей. Він виписується боржником і передається кредиторові. Сам факт видачі векселя означає фактично перетворення (перехід) товару в гроші. Через вексель реалізується незадоволений попит на гроші як засіб платежу. Коли таких грошей недостатньо, їх замінює вексель.

Досить поширеною формою залучення коштів інших суб’єктів господарювання є комерційний кредит. Він використовується під​приємствами за браком фінансових ресурсів у покупця (споживача) і неможливості розрахуватися з постачальником. У цьому разі виникає необхідність відстрочки платежів. Постачальник дає згоду на надання відстрочки платежу за продукцію, що поставляється, і від споживача він замість грошей одержує вексель або інше боргове зобов’язання.
Кредиторська заборгованість належить до позапланових залучених джерел формування обігових  коштів. Її породжує брак власних обігових коштів. Наявність кредиторської заборгованості постачальникам свідчить про участь у господарському обігу підприємства коштів інших суб’єктів господарювання.

Іншими словами, кредиторська заборгованість — це короткострокові зобов’язання підприємств, які виникають за: розрахунками з бюджетом; за розрахунковими документами, строк оплати яких не настав і які не сплачено в строк; за невідфактурованими поставками-розрахунками взаємних вимог, векселями, строк оплати яких не настав і які не сплачено в строк; за короткостроковими кредитами.
Джерела формування обігових коштів справляють вплив на їх обертання. Особливості різних джерел формування і принципи різного режиму використання власних і залучених обігових  коштів впливають на ефективність використання обігових коштів і всього оборотного капіталу. Раціональне формування названих джерел обігових коштів має значний вплив на процес виробництва, на фінансові результати і фінансовий стан підприємства, сприяє досягненню мети з мінімально необхідними за даних умов обігових коштами.
3. Визначення потреби в оборотних коштах здійснюється через їх нормування.

Нормування обігових коштів - це визначення мінімальної їх потреби з метою створення запасів, необхідних для забезпечення неперервної діяльності підприємства. Нормування передбачає наукове обґрунтування та розробку норм і нормативів обігових коштів безпосередньо на кожному підприємстві.

Визначення планової потреби в обігових коштах передбачає розробку норм відносно тривалої дії і нормативів на конкретний період — рік (як правило), півріччя, квартал. Це досягається за проведення таких робіт: 

1. Визначення норм запасів за статтями нормованих обігових коштів. Норма обігових коштів - показник, що характеризує відношення необхідних підприємству залишків матеріальних цінностей (сировини, матеріалів, палива, незавершеного виробництва тощо) до певного показника діяльності підприємства. Норму обігових коштів визначають у днях, відсотках, гривнях тощо і використовують для обчислення нормативів обігових коштів.

2. Встановлення одноденного витрачання матеріальних цінностей, виходячи із кошторису витрат на виробництво. Одноденне витрачання на підприємствах несезонних галузей промисловості рекомендується розраховувати на підставі даних четвертого квар​талу планового року, що, як правило, має найбільший обсяг вироб​ництва. У сезонних галузях промисловості одноденне витрачання визначається на підставі кварталу з найменшим обсягом виробництва. Визначаючи одноденні витрати незавершеного виробництва, виходять із суми витрат на виробництво валової чи товарної продукції. Щодо готової продукції відповідно беруть для розрахунку виробничу собівартість товарної продукції.

3. Визначення нормативу оборотних коштів за кожною статтею в грошовому вираженні проводиться множенням одноденних витрат в грошовому вираженні на відповідну норму запасу в днях. Норматив обігових коштів - нормативний залишок товарно-матеріальних цінностей і витрат підприємства в грошовому обчисленні, необхідний для його нормальної і неперервної роботи. Нормативи обігових коштів визначають за окремими статтями та загалом на підприємстві.

4. Розрахунок сукупного нормативу, або загальної потреби в оборотних коштах, на підприємстві проводиться підсумовуванням нормативів за окремими статтями.
5. Заключний етап нормування — визначення норм та нормативів за окремими статтями оборотних коштів для підрозділів підприємств, де використовуються матеріальні цінності та виготовляється продукція. 

Основними методами нормування обігових коштів є:

1. Метод прямого розрахунку - полягає у визначенні норми та нормативу обігових коштів на окремі види та групи матеріальних цінностей з урахуванням конкретних умов постачання, організації виробництва і технології, збуту готової продукції на підприємстві. Цей метод є найточнішим.

2. Статистично-аналітичний метод  передбачає визначення нормативу обігових коштів за їх фактичними середніми залишками (за винятком нетипових для підприємства). При цьому здійснюють аналіз фактичних залишків з метою виявлення зайвих, непотрібних, неліквідних залишків і визнача​ють дійсну мінімальну потребу в обігових коштах. Цей метод не враховує конкретних умов підприємства в плановому періоді, тому не завжди забезпечує точність розрахунків.

3. Метод коефіцієнтів (економічний метод) - метод, за яким норматив обігових коштів визначають як співвідношення між темпами зростання обсягів виробництва і величиною нормованих обігових коштів у базовому році. Використовується для перспективного планування.

Методи прямого розрахунку нормування обігових коштів

Нормування обігових коштів для створення виробничих запасів. До складу виробничих запасів належать: сировина, основні матеріали, паливо, куповані напівфабрикати, комплектуючі частини тощо.

Норматив виробничих запасів (Нвз) розраховують за формулою:

Нвз = Овз х Твз,                            

де Овз - одноденне витрачання виробничих запасів за окремими їх видами (статтями), грн.; Твз - норма запасу обігових коштів за окремими їх видами, днів.

Одноденне витрачання виробничих запасів (Овз) обчислюють діленням обсягу їх витрачання в четвертому кварталі планового року (згідно з кошторисом виробництва) на 90 (90 - середня кількість днів у кварталі):

Овз = З /90 

де З - обсяг витрачання виробничих запасів у четвертому кварталі планового року, грн.

Норма запасу обігових коштів (Тез) складається з таких елементів: транспортний запас, підготовчий запас, технологічний запас, поточний (складський) запас, гарантійний (страховий) запас.

Транспортний запас (Тз) - це різниця між часом перебування вантажу в дорозі від постачальника до споживача та часом, необхідним для передачі розрахункових документів, їх оформлення вантажовідправником та опрацювання банком. Наприклад, якщо час транспортування вантажу від постачальника до споживача -15 днів, час опрацювання документів у вантажовідправника -3 дні і в банку - 2 дні, то транспортний запас становитиме: 15 - 3 - 2 = 10 (днів).

Якщо запаси надходять від різних постачальників, то рораховують середньозважену величину запасу. За умови одночасного надходження товарних документів і виробничих запасів транспортний запас не визначають.

Підготовчий запас (Тпід) - це час для прийняття, розвантаження, сортування і складування виробничих запасів.

Технологічний запас (Ттех) - це час на виконання підготовчих операцій (сушіння лісоматеріалів, замочування сировини, подрібнення брухту, гашення вапна тощо), якщо вони не є складовою виробничого циклу.

Поточний (складський) запас (Тпот) залежить від частоти і рівномірності обсягів поставок виробничих запасів. Його тривалість приймають у розмірі 50 % від середнього (фактичного або планового) інтервалу між окремими поставками виробничих запасів, за їх видами. Середню тривалість інтервалу між поставками розраховують методом середньозваженої величини з урахуванням обсягів поставок.

Гарантійний (страховий) запас (Тг) - це запас для запобігання перебоям у постачанні виробничих запасів. Гарантійний запас (Тг) приймають у розмірі 50 % від поточного запасу виробничих запасів.

Норму виробничих запасів визначають за формулою:

Твз = Тз + Тпід + Ттех + Тпот + Тг            

Норматив обігових коштів для тари обчислюють як добуток норми вартості тари на 1000 грн. товарної продукції, вираженої в гривнях, на плановий обсяг товарної продукції за гуртовими цінами.

Норматив обігових коштів у запасних частинах для ремонтів машин та обладнання визначають множенням норми вартості запасних частин на 1000 грн. наявного обладнання на загальну вартість машин і обладнання підприємства у плановому періоді.
Нормування обігових коштів у незавершеному виробництві.
Незавершене виробництво — один з найважливіших напрямків авансування оборотних коштів. Його питома вага в промисловості перевищує 20% загальної вартості оборотних коштів. Незавершеним виробництвом уважають незавершене виготовлення продукції на всіх стадіях виробничого процесу з моменту першої операції і до здачі готової продукції на склад. Його обсяг залежить від типу виробництва, тривалості виробничого циклу, розподілу витрат протягом виробничого циклу (обсяг незавершеного виробництва зростає, якщо більше витрат здійснюється на початку виробничого циклу).
Норматив обігових коштів для фінансування витрат у незавершеному виробництві розраховують за показниками одноденних витрат у незавершеному виробництві, тривалості виробничого циклу та коефіцієнта зростання витрат у незавершеному виробництві за формулою:

Ннв = Онв х Твц х Кзв,                       

де Онв — одноденні витрати в незавершеному виробництві за планом, грн; Твц - тривалість виробничого циклу, дні; Кзв - коефіцієнт зростання витрат у незавершеному виробництві.

Планові одноденні витрати у незавершеному виробництві (Онв) обчислюють діленням виробничої собівартості продукції підприємства (Св) у четвертому кварталі планового року на 90:

Онв = Св / 90                                       

Тривалість виробничого циклу (Твц) встановлюють на підставі аналізу технологічних карт на виконання виробничих процесів, необхідних для виготовлення продукції. Тривалість виробничого циклу включає тривалість обробляння деталей, їх транспортування, перерву між окремими операціями, пере​давання готової продукції на склад. Часто середньозважений показник тривалості виробничого циклу обчислюють за певною кількістю однорідних виробів.

Коефіцієнт зростання витрат (Кзв) характеризує рівень готовності виробів у незавершеному виробництві. За рівномірного розподілу витрат Кзв розраховують за формулою:

Кзв = (В1+ О,5В2) / (В1 + В2)                    
де В1 - одноразові витрати на початку виробничого циклу, грн.;

В2 - наступні витрати у незавершеному виробництві, які включають у собівартість продукції, грн.
Нормування обігових коштів у витратах майбутніх періодів.

Витрати майбутніх періодів включають виробничі витрати, здійснені в даному плановому періоді, що їх буде віднесено на собівартість продукції, котра випускатиметься в наступні періоди. До них належать витрати, зв’язані з підготовкою нових виробництв і нових видів продукції, якщо вони не фінансуються із фонду розвитку виробництва, витрати, пов’язані з проведенням гірничих розробок, гірничопідготовчих, розкривних та інших робіт. 
Норматив обігових коштів у витратах майбутніх періодів (Нмп) обчислюють як алгебраїчну суму витрат майбутніх періодів на початок планового періоду, витрат майбутніх періодів у плановому році та витрат майбутніх періодів, які будуть включені в собівартість продукції планового року, за формулою:

Нмп = Вп + Вк - Вс,  




де Вп - сума коштів, які вкладені у витрати майбутніх періодів на початок планового року, грн; Вк - витрати майбутніх періодів, передбачені кошторисом у плановому році, грн; Вс - витрати майбутніх періодів, які згідно з кошторисом будуть включені в собівартість продукції у плановому році, грн.
Нормування обігових коштів для створення запасів готової продукції. 
До готової продукції належать вироби, завершені виробництвом, прийняті технічним контролем підприємства і здані на склад або прийняті замовником, відповідно до затвердженого порядку приймання продукції.

Обсяги готової продукції на складі мають бути оптимальними щодо тривалості виробничого циклу, умов реалізації продукції і порядку її оплати.
Норматив обігових коштів для створення запасів готової продукції (Нгп) обчислюють за формулою:

Нгп = Огп х Тгп,                              

де Огп - одноденний випуск готової продукції у четвертому кварталі планового року за виробничою собівартістю, грн.; Тгп - норма запасу обігових коштів для готової продукції, дні.

Норма запасу обігових коштів для готової продукції (Тгп) становить суму витрат часу на комплектування готової продукції для поставки (Тк), часу на упакування продукції (Ту), часу на оформлення і здавання платіжних документів у банк (Тс):

Тгп = Тк + Ту + Тс                           

Сукупний норматив обігових коштів підприємства (Тс) на плановий рік визначають додаванням нормативів за кожною статтею нормованих обігових коштів. Порівнюючи сукупний плановий норматив обігових коштів із фактичною їх наявністю на початок планового періоду, обчислюють обсяг приросту (зменшення) суми обігових коштів підприємства у плановому періоді. Ці дані використовуються для складання фінансового плану. У фінансовому плані визначають джерела фінансування приросту нормативу обігових коштів підприємства та на​прямки використання вивільнених обігових коштів.
Розрахунок нормативів обігових коштів прямим методом вимагає значних витрат коштів і часу. Тому ці нормативи часто використовують на підприємстві протягом декількох років. Однак щороку обчислені прямим методом нормативи обігових коштів коригують відповідно до змін виробничої програми підприємства, швидкості обертання його обігових коштів тощо. Для коригування нормативів використовують економічний метод (метод коефіцієнтів).

Визначення нормативу обігових коштів економічним методом здійснюється у такій послідовності:

1. Нормативи обігових коштів, обчислені методом прямого розрахунку, розподіляють на дві частини. До першої частини відносять нормативи обігових коштів, величина яких пропорційно залежить від обсягу виробництва. До них належать нормативи обігових коштів у запасах сировини, основних матеріалів, купованих напівфабрикатів, допоміжних матеріалів, МШП, готової продукції. Суму нормативів обігових коштів за цими статтями називають виробничим нормативом. До другої частини належать нормативи обігових коштів, величина яких прямо не залежить від обсягу виробництва. Суму нормативів за цими статтями нормованих обігових коштів називають невиробничим нормативом. До невиробничих належать нормативи обігових коштів у запасні частини для ремонту обладнання, нормативи малоцінних та швидкозношуваних предметів, витрат майбутніх періодів тощо.

2. На плановий рік виробничий норматив збільшують пропорційно до темпу зростання виробничої програми підприємства у плановому періоді порівняно з базовим, а невиробничий норматив лише на 50 % цього темпу.

3. Отриману загальну суму обігових коштів зменшують на суму коштів, що вивільняються внаслідок прискорення їх обертання у плановому періоді порівняно зі звітним.
Економічний метод розрахунку нормативу обігових коштів підприємства є простим, не вимагає значних витрат праці, однак його можна застосувати лише на діючих підприємствах.

4. Фінансові результати і фінансовий стан підприємства залежать від обсягу, структури та ефективності використання його обігових коштів. Стан оборотних коштів характеризується насамперед їх наявністю на певну дату. Загальна сума обігових коштів (сума оборотного капіталу) підприємства дорівнює сумі значень другого розділу активу (витрати майбутніх періодів відносять до другого розділу) балансу підприємства, до яких відносять оборотні активи (запаси, дебіторська заборгованість, поточні фінансові інвестиції, грошові кошти та їх еквіваленти тощо) та витрати майбутніх періодів.

Суму власних обігових коштів (власний оборотний капітал) підприємства (Зел). визначають за даними бухгалтерського балансу підприємства як різницю між його поточними (оборотними) активами (р. II активу активу) і поточними (короткостроковими) зобов'язаннями (р. IІІ пасиву). Сума власних обігових коштів підприємства характеризує їх обсяг, сформований за рахунок власних фінансових ресурсів підприємства.
До показників, що характеризують стан обігових коштів, можна віднести коефіцієнт реальної вартості обігових коштів у майні підприємства (Кр.в.). Цей показник визначається як відношення вартості обігових коштів до вартості майна підприємства:
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де Фн — фактична наявність (вартість оборотних коштів, грн.);

М — вартість майна підприємства, грн.

Коефіцієнт реальної вартості обігових коштів показує, яку частку у майні підприємства вони займають. Залежно від типу виробництва, виду продукції та інших чинників ця частка може бути різною. 
Розглянемо показники, що характеризують ефективність використання обігових коштів:
Швидкість обертання обігових коштів (О) характеризує тривалість одного обороту в днях. Швидкість обертання обігових коштів обчислюють за формулою:

О = (Зс хД) /Р,                        
де Зс - середні залишки обігових коштів підприємства, грн; Д - тривалість періоду, за яким обчислюють швидкість обертання обігових коштів, днів; Р - обсяг реалізованої підприємством продукції протягом періоду, за який визначають швидкість обертання обігових коштів, грн.

Середню вартість оборотних коштів можна розрахувати як середню арифметичну або середню хронологічну. Дані для розрахунку використовуються залежно від періоду (рік, півріччя, квартал тощо), за який визначається оборотність. Якщо за рік, то необхідно для розрахунку брати наявність оборотних коштів на початок кожного місяця.

Отже, формула, за якою визначається середня арифметична, виглядатиме так:
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, де С1, С2, … С12 — сума (вартість) оборотних коштів на початок кожного місяця року (з січня по грудень); С13 — сума оборотних коштів на початок наступного року.

Середня сума оборотних коштів за середньою хронологічною визначається за формулою:
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Коефіцієнт обертання обігових коштів (Ко) розраховують за формулою:

Ко = Р / Зс 




Коефіцієнт обертання характеризує кількість обертів обігових коштів підприємства за звітний період.
Суму вивільнення обігових коштів за рахунок прискорення їх обертання ( Зс) визначають за формулою:
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де   О - зміна швидкості обертання обігових коштів (у днях) у періоді, який аналізують, порівняно з базовим або звітним періодом, дні; Ро - одноденний обсяг реалізації продукції у періоді, який аналізують, грн.

Коефіцієнт завантаження обігових коштів (Кз) визначають діленням середніх залишків обігових коштів підприємства за певний період часу до обсягу реалізованої за цей період часу продукції:

Кз = 3с / Р                              
Коефіцієнт завантаження характеризує суму обігових коштів на 1 грн. реалізованої підприємством продукції.

Коефіцієнт ефективності обігових коштів обчислюють діленням прибутку підприємства від реалізації продукції за певний період часу до середнього залишку його обігових коштів за цей же період:

Кс = П / Зс,                               
де П - прибуток підприємства від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) за період, який аналізують, грн.

Коефіцієнт забезпечення власними обіговими коштами (Квл) розраховують діленням суми власних обігових коштів (Звл) на загальну суму обігових коштів підприємства (3):

Квл = Звл / 3                           (6.15)

Коефіцієнт покриття (загальний коефіцієнт ліквідності підприємства) обчислюють як відношення суми всіх поточних (оборотних) активів до суми всіх поточних (короткострокових) зобов'язань підприємства. Коефіцієнт покриття розраховують за даними бухгалтерського балансу підприємства за формулою:

Кп = (р. II активу ) / (р. IIІ пасиву)    

Коефіцієнт абсолютної ліквідності (Кл), який визначають діленням суми залишків грошових коштів та їх еквівалентів на суму поточних (короткострокових) зобов'язань підприємства. За даними бухгалтерського балансу коефіцієнт абсолютної ліквідності обчислюють за формулою:

Кл = (грошові кошти та їх еквіваленти р.1165) р. II активу/ р. IIІ пасиву + р. V пасиву 

Розрахунок показників ефективності використання обігових коштів дає змогу виявити наявні резерви зниження витрат виробництва та обігу, підвищення рентабельності діяльності підприємства та його економічного зростання.

Тема 8: Кредитування підприємства

1. Сутність, завдання, принципи кредитування та класифікація форм і видів кредитів, що залучаються підприємствами.
2. Характеристика форм та видів банківського кредиту.

3. Види небанківського кредитування підприємств.
1. Кредит - це позичка в грошовій або товарній формі, що надається банком чи юридичною або фізичною особою (кредитором) іншій особі (позичальникові) на умовах терміновості, повернення, платності, цільового характеру і забезпечення. Кредит є одночасно як формою вияву кредитних відносин між тим, хто надає кредит, і тим, хто його отримує, так і формою позичкового капіталу (в грошовій або товарній формі). За користування кредитом позичальники сплачують відсоток, суму якого включають до витрат фінансової діяльності підприємства. У податковому обліку витрати підприємства на сплату відсотків за користування кредитними ресурсами відносять до складу валових витрат підприємства, внаслідок чого зменшується сума об'єкта оподаткування податку на прибуток.

Основними чинниками, які зумовлюють виникнення кредитних відносин, є:

— загальноекономічні чинники - товарне виробництво, товарообмін, комерційний розрахунок у діяльності підпри​ємств;

— специфічні чинники - сезонний характер виробництва, різниця між обсягами нагромадження коштів та їх витрачанням на підприємствах, різниця між наявними та необхідними обіговими коштами тощо.

Об'єктами кредитних відносин є грошові та товарно-мате​ріальні цінності, витрати на виробництво продукції, виконання робіт, надання послуг, платіжні та розрахункові операції підприємства, щодо яких укладають кредитний договір.

Суб'єктами кредитних відносин можуть бути будь-які самостійні суб'єкти підприємництва.

Підприємства залучають кредитні ресурси для того, щоб поповнити обігові кошти, необхідні для фінансування своєї поточної діяльності (збільшення виробничих запасів, обсягів не​завершеного виробництва, витрат майбутніх періодів), а також для реалізації інвестиційних проектів. Визначаючи обсяги кредитування, зіставляють потребу підприємства у фінансових ресурсах (як загалом, так і за окремими напрямками його діяльності) із сумою наявних фінансових ресурсів підприємства.

Необхідний обсяг залучення підприємством кредитних ресурсів обчислюють за формулою:

Рк = Ко - Квл - Кп ± Зкр ± 3д,
                                                
(8.1)

де Рк - необхідний обсяг залучення кредитних ресурсів у плановому періоді, грн.; Ко - загальна потреба в обігових коштах підприємства у плановому періоді, грн.; Квл - обсяг власних обігових коштів підприємства на початок планового періоду, грн.; Кп - обсяг поповнення власних обігових коштів за рахунок прибутку підприємства у плановому періоді, грн.; Зкр - зміна кредиторської заборгованості підприємства у плановому періоді порівняно зі звітним, грн.; Зд - зміна дебіторської заборгованості підприємства у плановому періоді порівняно зі звітним, грн.

Після обчислення суми необхідних підприємству кредитних ресурсів визначають термін їх залучення - час від моменту надання кредиту до моменту його повного погашення та сплати відсотків.

Кредити, які можуть отримувати підприємства, класифікують за формами, видами та кредиторами:

 1. За формами

· Товарні

· Грошові

2. За видами

· Фінансові

· Комерційні

· Лізингові

3. За кредиторами

· Державні 

· Банківські

· Від парабанківських установ

· Від міжнародних фінансово-кредитних установ

За формою кредитування кредити бувають товарні та грошові. 

Товарний кредит - це форма комерційного кредиту, за якої кредитор передає товар позичальникові за угодою, що передбачає відтермінування на певний час кінцевого розрахунку, та під відсотки. 

Об'єктом грошового кредиту є кошти в національній чи іноземній валютах.

За видами розрізняють: фінансовий кредит, який надають банки (банківський кредит) чи парабанківські установи (спеціалізовані кредитно-фінансові інститути й поштово-ощадні установи); комерційний кредит - короткостроковий кредит, що його надає продавець (виробник) покупцеві у формі відтермінування оплати за продані товари, виконані роботи чи надані послуги; лізинговий кредит - кредит, об'єктом якого є оренда майна і який супроводжується укладанням лізингової угоди.

2. Банківський кредит — це основна форма кредиту, за якої банк надає клієнтові у тимчасове використання частину власного або залученого капіталу на умовах повернення зі сплатою банківських відсотків. Банківське кредитування підприємств здійснюють на підставі таких принципів, як терміновість, по​вернення, забезпечення, платність, цільове використання.

Банківські кредити класифікують за такими ознаками :

— за цільовим призначенням - кредити для поповнення основного капіталу та кредити для поповнення оборотного капіталу підприємства. Забороняється надання банківських кредитів для покриття збитків, сплати податків у бюджет і поза​бюджетні фонди, для збільшення статутного капіталу підприємством за наявності в них протермінованої заборгованості, підприємствам-банкрутам тощо;

— за валютою - кредити у національній валюті та кредити в іноземній валюті;

— за терміном погашення - онкольні (погашається на першу вимогу банку) та строкові: короткострокові (до одного року); середньострокові (від одного до трьох років); довгострокові (понад три роки);

— за відсотковою ставкою: кредити з плаваючою відсотковою ставкою, яку впродовж кредитної угоди можуть періодично переглядати, та кредити з фіксованою відсотковою ставкою;

— за забезпеченням.: забезпечені (гарантовані нерухомістю, цінними паперами, товарно-матеріальними цінностями, нематеріальними активами, поручительством тощо); бланкові - незабезпечені кредити, які надають переважно фінансово стійким підприємствам;

— за порядком надання: прямі кредити, за яких кредитування підприємства здійснює один банк-кредитор; консорціумні кредити, за яких кредитування підприємства (або групи підприємств) здійснює група кредиторів на чолі з головним банком (банківським консорціумом); позики участі, за яких банки передають (уступають) частину позики іншим кредиторам (навіть без відома підприємства-позичальника);

— за характером погашення: кредити, які погашають одноразовим внеском; дисконтні кредити - погашають на виплату (поступово, частинами);

— за методом стягнення банківського відсотка: відсоток сплачують під час надання кредиту; відсоток сплачують рівними частинами впродовж терміну кредиту; відсоток сплачують у момент повернення кредиту;

— за видами обслуговування: строковий кредит; кредитна лінія; контокорентний кредит (овердрафт); кредит під урахування векселів; кредитно-гарантійні послуги (акцептний кредит, авальний кредит); послуги кредитного характеру (факторинг).

Строковий кредит - це кредит, який надають на певний термін у повній сумі відразу ж після укладення кредитної угоди. Погашають такий кредит періодичними внесками або одноразово після закінчення терміну надання кредиту.

Кредитна лінія - це оформлена договором згода банку надати позичальникові кредит протягом певного часу (як правило, одного року) в розмірах, які не перевищують заздалегідь обумовленої суми (ліміту кредиту). Вигідність кредитної лінії полягає в тому, що клієнт має доступ до значних кредитних ресурсів, але відсоток сплачує лише за фактично позичену суму. Поки діє кредитна лінія, позичальник може в будь-який момент отримати позику без додаткового оформлення та спеціальних переговорів з банком. Для відкриття кредитної лінії банк може висунути певні умови, наприклад, вимагати обов'язковий депозитний залишок на рахунку клієнта.

Контокорентний кредит (овердрафт) — це вид банківського кредиту в національній або іноземній валюті, що надається надійному клієнтові понад залишок його коштів на поточному рахунку в банку. Сума і термін контокорентного кредиту визначаються господарськими потребами підприємства, але у межах ліміту, визначеного кредитним договором. З оформленням контокорентного кредиту обороти на поточному рахунку клієнта сальдують, а у випадку появи на рахунку від'ємного (дебетового) сальдо, що має назву овердрафт, клієнтові оформляють позику. Контокорентний кредит надають на підставі попередньо укладеного на певний термін договору за контокорентом (як бланковий, так і під забезпечення). Відсотки за користування контокорентним рахунком є найвищими в банківській практиці, однак їх нараховують лише за фактичні дні користування кредитом.

Акцептний кредит - це один із видів короткострокових кредитів комерційних банків, пов'язаний із вексельним обігом. На відміну від облікового кредиту, що надається векселетримачеві (одержувачеві коштів за векселем), акцептний кредит надається векселедавцеві (платникові за векселем) і є гарантійною послугою. Зазвичай, кредитну угоду оформляють із використанням переказного векселя, в якому одержувач коштів указує платника, який повинен акцептувати вексель (дати згоду здійснити платіж). Підприємство-векселедавець (платник) виставляє вексель на банк, який при цьому стає трасатом. Банк акцептує вексель за умови, що до настання терміну платежу за векселем підприємство-векселедавець внесе до банку суму, потрібну для його погашення. Для підприємств акцептний кредит є дешевим, оскільки за нього треба сплачувати лише комісійні (за акцепт векселя).

Авальний кредит - це кредит, призначений для сплати банком за зобов'язаннями клієнта в тому випадку, коли сам клієнт не зможе цього зробити. Авальний кредит здійснюється у формі авалю векселя. Банківська гарантія має компенсувати ризик господарської діяльності ділових партнерів клієнта. За авальний кредит сплачують комісійні, величина яких залежить від виду вимоги, що випливає з гарантії, а також від терміну дії гарантії. Крім того, за наданий кредит сплачують відсотки відповідно до чинних ставок (за умови, що банк-аваліст погашує суму векселя за платника).

До банківських послуг кредитного характеру належить факторинг. Факторинг - це система фінансування, за умовами якої банк (чи фактор-фірма) скуповує права вимоги щодо виплат за фінансовими зобов'язаннями, придбаними у різних осіб. Здебільшого банк купує дебіторські рахунки (рахунки-фактури) на поставлені товари чи надані послуги. Факторингова угода передбачає, що підприємство-постачальник поступається банкові-посереднику правом отримання платежів від платників за поставлені товари чи надані послуги. Банк-посередник у день подання на інкасо платіжних вимог оплачує їх постачальникові і сам завершує розрахунки з покупцями. Отже, надходження виторгу від реалізації продукції (за виконані роботи чи надані послуги) не залежить від платоспроможності платників, терміну оборотності коштів у розрахунках та інших чинників. Банк може оплатити постачальникові і платіжні вимоги, відправлені в банки платників раніше й акцептовані платниками, але не оплачені через брак коштів на їх рахунках.

Клієнт (постачальник), продавши дебіторський борг, отримує від банку кошти в розмірі 80—90 % від суми боргу. Решту 10—20 % від суми боргу банк тимчасово стягує як компенсацію ризику до погашення боргу. Після погашення боргу банк повертає клієнтові решту суми (мінус комісійні та відсотки за факторинговий кредит). Факторингова операція дає змогу підприємству-продавцеві в короткі терміни рефінансувати дебіторську заборгованість. Плата за здійснення факторингової операції включає суму відсотків за користування факторинговим кредитом та комісійну винагороду.

Процедура отримання банківського кредиту складається з таких основних етапів:

— попередні переговори щодо можливості укладення кредитної угоди;

—подання в банк заявки та інших документів на отримання кредиту (клопотання, копію засновницьких документів; бізнес-план проекту або техніко-економічне обґрунтування; баланси та звіти про фінансові результати підприємства за три останні роки діяльності; перелік та розрахунок вартості майна, що передається в заставу; копії контрактів, які підтверджують, що виторг від них забезпечує окупність проекту; розшифрування дебіторської і кредиторської заборгованості тощо);

· оцінка банком кредитоспроможності позичальника та ефективності комерційної угоди;

—згода банку на надання кредиту і підписання кредитного договору між підприємством і банком;

— надання кредиту та контроль банку за виконанням підприємством умов кредитування.

Кредитоспроможність підприємства оцінюють за трьома групами показників:

1) за значенням фінансових коефіцієнтів (коефіцієнти заборгованості, платоспроможності, ліквідності, фінансової стійкості, оборотності активів, прибутковості тощо);

2) за показниками руху грошових коштів від основної операційної, фінансової та інвестиційної діяльності;

3) за показниками оцінки ділового середовища підприємства (форма власності, вид діяльності, ринки збуту, ділові партнери, виробничі потужності, керівництво та організація тощо).

Кредитний договір - це юридичний документ, що визначає взаємні зобов'язання і відповідальність між комерційним банком і клієнтом із приводу одержання останнім банківського кредиту.

Кредитний 
3. Комерційний кредит — це короткостроковий кредит, що надається продавцем (виробником) продукції покупцеві у формі відтермінування оплати за продані товари, виконані роботи чи надані послуги. Звичайно його оформляють переказним векселем. Призначенням комерційного кредиту є прискорення реалізації товарів та одержання прибутку. Відсоток за комерційний кредит, як правило, є нижчим, ніж за банківський кредит. Його включають у ціну товару та в суму векселя. Погашення комерційного кредиту може здійснюватися через оплату борж​ником векселя, передаванням векселя іншій особі, переоформленням комерційного кредиту на банківський. Комерційний кредит надають у товарній формі.

На практиці застосовують три види комерційного кредиту 

1) кредит із фіксованим терміном погашення;

2) кредит, погашення якого здійснюють після фактичної реалізації товарів, отриманих позичальником від їх власника. Такий кредит здебільшого супроводжує комісійний продаж товарів (консигнацію), за якого їх власник (консигнант) передає комісіонерові (консигнаторові) товар для продажу зі складу комісіонера. При цьому право власності на товар, що надійшов на склад посередника, залишається за консигнантом. Його коштом здійснюється зберігання товарів на складі та їх передпродажна підготовка. Розрахунки з консигнантом проводять лише після реалізації поставленого товару. Якщо товари не продано, консигнатор має право повернути їх власникові;

3) кредит за відкритим рахунком - кредит, заборгованість за яким не оформляють борговими зобов'язаннями (векселями), а зараховують на відкритий рахунок. Порядок погашення заборгованості узгоджується кредитором та позичальником і, як правило, передбачає періодичні платежі боржника кредиторові (раз на місяць, квартал тощо). Такий кредит передбачає довіру кредитора до позичальника, оскільки повернення кредиту практично не гарантоване. При цій формі комерційного кредитування постачання наступної партії товарів можливе до моменту погашення попередньої заборгованості.

Основними перевагами комерційного кредитування є: оперативність надання кредиту; технічна нескладність оформлення угоди; нижча, порівняно з банківським, вартість кредиту; сприяння розвиткові кредитного ринку. Водночас така форма кредитування обмежена в обсягах і термінах надання та пов'язана зі значними ризиками для кредитора.

Лізинговий кредит - це відносини, які виникають між лізингодавцем (кредитором), лізингоотримувачем (позичальником) та іншими суб'єктами господарювання у випадку лізингу (оренди) майна.

Лізинг — це довгострокова оренда машин, обладнання, споруд виробничого -ризначення. Згідно з чинним законодавством, лізинг - це підприємницька діяльність, яка спрямована на інвестування власних чи фінансових ресурсів і полягає в наданні лізингодавцем у виключне користування на визначений термін лізингоодержувачеві майна, що є його власністю (або набувається ним у власність за дорученням і погодженням із лізингоодержувачем у відповідного продавця) за умови сплати лізингоодержувачем періодичних лізингових платежів. Здійснюючи лізингові операції, орендодавець купує машини, обладнання, транспортні засоби, виробничі споруди, ЕОМ, інші основні засоби і передає їх за угодою орендареві для використання з виробничою метою, зберігаючи при цьому право власності на них до кінця угоди.

Лізинг є специфічною формою фінансування капітальних інвестицій, альтернативною традиційному банківському кредитуванню чи використанню для придбання основних засобів власних фінансових ресурсів. Він дає змогу підприємствам та організаціям отримати необхідні виробничі засоби без значних одноразових витрат, а також уникнути втрат, пов'язаних із моральним старінням засобів виробництва.

У лізингових операціях звичайно беруть участь три сторони: виробник (постачальник) машин і обладнання, організація, що фінансує лізингову угоду (орендодавець), і організація, яка використовує орендоване майно у своїх інтересах (орендар). Організаціями, що фінансують лізингові операції, виступають спеці​альні лізингові компанії або комерційні банки.

У межах довготермінової оренди розрізняють дві основні форми лізингових операцій - фінансовий і оперативний лізинг.

Фінансовий лізинг полягає в тому, що за час дії лізингової угоди орендар виплачує орендодавцеві всю суму амортизації орендованого майна. Після закінчення такої угоди орендар може повернути об'єкт оренди орендодавцю, викупити його за залишковою вартістю або укласти нову угоду на оренду. Об'єктами фінансового лізингу є переважно виробничі будівлі та споруди.

Оперативний лізинг є таким видом орендних операцій, за якого лізингова угода укладається на термін, менший, ніж період амортизації орендованого майна (здебільшого на 2—5 років). Як і за фінансового лізингу, після закінчення угоди вона може бути поновлена на нових умовах. В іншому випадку майно повертається власникові або викуповується орендарем за договірною ціною.

Тема 9: Фінансове забезпечення відтворення основних засобів підприємства

1. Відтворення основних засобів підприємства, його види та характеристика.

2. Показники стану та ефективності використання основних засобів.

3. Знос та амортизація основних засобів.

4. Капітальні вкладення підприємства як засіб здійснення простого і розрізненого відтворення основних фондів.

5. Джерела та порядок фінансування капітальних вкладень, їх склад та структура.

1. Основні засоби — матеріальні активи, які підприємство утримує з метою використання їх у процесі виробництва чи поставки товарів, надання послуг, здачі в оренду іншим особам чи для виконання адміністративних і соціально-культурних функцій, вартість яких перевищує 2500 гривень і поступово зменшується у зв'язку з фізичним або моральним зносом та очікуваний строк корисного використання (експлуатації) яких з дати введення в експлуатацію становить понад один рік (або операційний цикл, якщо він довший за рік). 

Відповідно до діючої типової класифікації основних засобів — групуються залежно від функціонального призначення, галузевої належності, речовинно-натурального складу тощо.
Залежно від функціонального призначення основні засоби поділяються на виробничі та невиробничі.
Виробничі основні засоби — це засоби, які безпосередньо беруть участь у виробничому процесі або сприяють його здійсненню. До них належать будівлі, споруди, силові машини та устаткування, передавальні пристрої, транспортні засоби, робоча худоба, багаторічні насадження, інші основні засоби, що діють у сфері матеріального виробництва.
Невиробничі основні засоби — це засоби, що не беруть безпосередньої або побічної участі у процесі виробництва та передбачені для обслуговування потреб житлово-комунального господарства, охорони здоров'я, освіти, культури. До них належать споруди, будівлі, машини, обладнання, апарати та інші засоби, що використовуються в невиробничій сфері.
За галузевою належністю основні засоби поділяються на засоби промисловості, будівництва, сільського господарства, транспорту, зв'язку та ін.
За натурально-речовинним складом основні виробничі засоби поділяються на будівлі, споруди, передавальні пристрої, машини та обладнання, транспортні засоби, інструменти і приладдя, виробничий та господарський інвентар, робочу та продуктивну худобу, багаторічні насадження; капітальні витрати на поліпшення земель, інші основні засоби.
Співвідношення окремих груп основних виробничих засобів становить їх структуру. Поліпшення структури основних виробничих засобів, передусім підвищення питомої ваги активної їх частини, сприяє зростанню виробництва, зниженню собівартості продукції, збільшенню грошових нагромаджень підприємства. В структурі основних засобів виділяють пасивну та активну їх частини. Підприємству не байдуже, в яку групу основних виробничих засобів укладати кошти. Воно зацікавлене в оптимальному підвищенні  питомої  ваги  машин,  устаткування, тобто  активної частини основних засобів, які обслуговують процес виробництва і характеризують виробничі можливості підприємства. Зрозуміло, що для забез​печення нормального функціонування активних елементів основ​них виробничих засобів необхідні будівлі, споруди, інвентар, тобто пасивна частина основних засобів.
Відтворення основних виробничих засобів — це процес безперерв​ного їх поновлення. Розрізняють просте та розширене відтворення.

Просте відтворення основних засобів здійснюється в тому самому обсязі, коли відбувається заміна окремих зношених частин основних засобів або заміна старого устаткування на аналогічне, тобто тоді, коли постійно відновлюється попередня виробнича потужність. Просте відтворення основних виробничих засобів здійснюється у двох формах: 1) заміна зношених або застарілих основних виробничих засобів; 2) капітальний ремонт діючих основних засобів.
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Рис. 9.1. Склад основних виробничих засобів

Розширене відтворення передбачає кількісне та якісне збільшення діючих основних засобів або придбання нових основних засобів, які забезпечують вищий рівень продуктивності устаткування.

Процес відтворення основних виробничих засобів має низку харак​терних ознак, зокрема:

1) основні виробничі засоби поступово переносять свою вартість на вироблену продукцію;

2) у процесі відтворення основних виробничих засобів одночасно відбувається рух їхньої споживної вартості та вартості;

3) нарахуванням амортизаційних відрахувань здійснюється нагромадженням в грошовій формі частково перенесеної вартості основних виробничих засобів на готову продукцію;

4) основні виробничі засоби поновлюються в натуральній формі протягом тривалого часу, що створює можливість маневрувати коштами амортизаційного фонду.

2. Узагальнючі показники стану й ефективності використання основних засобів (розглядали і конкретні) можна об’єднати в три групи, які характеризують: 1) забезпечення підприємства основними засобами; 2) стан основних засобів; 3) ефек​тивність використання основних засобів.

До показників, які характеризують забезпеченість підприємства основними засобами, належать: фондомісткість, фондоозброєність, коефіцієнт реальної вартості основних виробничих засобів у майні підприємства.
Фондомісткість є величиною зворотною до фондовіддачі. Цей показник дає можливість визначити вартість основних засобів на одну гривню виробленої продукції і характеризує забезпеченість підприємства основними засобами. За нормальних умов фондовіддача повинна мати тенденцію до збільшення, а фондомісткість — до зменшення.
Забезпеченість підприємства основними виробничими засобами визначається рівнем фондоозброєності праці. Останню розраховують як відношення вартості активної частини основних виробничих засобів до чисельності працівників підприємства. Збільшення рівня фондоозброєності є позитивним фактором.
Коефіцієнт реальної вартості основних виробничих засобів у майні підприємства визначається як відношення вартості основних виробничих засобів (за вирахуванням суми їхнього зносу) до вартості майна підприємства. Якщо коефіцієнт реальної вартості основних виробничих засобів у майні підприємства сягає критичної позначки (0,2 – 0,3), то реальний виробничий потенціал підприємства буде низьким і треба терміново шукати кошти для виправлення становища. 
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Рис.9.2. Показники забезпечення, стану та ефективності використання основних засобів

Стан основних виробничих засобів характеризують через такі коефіцієнти: зносу основних засобів; придатності; оновлення; вибуття (приросту) основних засобів 

Коефіцієнт зносу характеризує частку вартості основних засобів, що її списано на витрати виробництва в попередніх періодах. Коефіцієнт зносу визначається відношенням суми зносу основних засобів до балансової вартості основних засобів.
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	де Кз
	— коефіцієнт зносу основних засобів;

	Зо
	— сума зносу основних засобів;

	Фк
	— балансова вартість основних засобів.


Показник зносу основних засобів може визначатись також у відсотках на початок і на кінець звітного періоду і дає змогу оцінити стан основних засобів.

Коефіцієнт придатності основних засобів розраховується за формулами:

Кп = 1 – Кз ,          або       Кп = 100% – Кз,            (9.2)
	де Кп
	— коефіцієнт придатності основних засобів;

	Кз
	— коефіцієнт зносу основних засобів.


Коефіцієнт придатності показує, яка частина основних засобів придатна для експлуатації в процесі господарської діяльності.

Коефіцієнти оновлення та вибуття розраховуються за формулами:
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	де Ко
	— коефіцієнт оновлення основних засобів;

	Фу
	— вартість введених основних засобів за звітний період;

	Кв
	— коефіцієнт вибуття основних засобів;

	Фв
	— вартість виведених основних засобів за звітний період.


Коефіцієнт оновлення основних засобів характеризує інтенсивність уведення в дію нових основних засобів. Він показує частку введених основних засобів за визначений період у загальній вартості основних засобів на кінець звітного періоду.

Коефіцієнт вибуття показує інтенсивність вибуття основних засобів, тобто ступінь вибуття тих основних засобів, які або морально застаріли, або зношені й непридатні для дальшого використання. Позитивною в діяльності підприємства є ситуація, коли вартість введених у дію основ​них засобів перевищує вартість вибулих основних засобів. Для цього розраховується коефіцієнт приросту основних засобів.
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До показників, які характеризують ефективність використання основних засобів, належать: фондовіддача, рентабельність основних засобів, сума прибутку на одну гривню основних засобів.

Найбільш загальним показником, який характеризує ефективність використання основних засобів, є фондовіддача.
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	де Фв
	— фондовіддача основних засобів;

	Вп
	— вартість виробленої продукції за звітний період;

	Фк
	— балансова вартість основних засобів на кінець звітного періоду.


Відносним показником ефективності використання основних засобів є рентабельність. Цей показник визначається за формулою:
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	де Рф
	— рентабельність основних засобів;

	Пз
	— загальний прибуток за звітний період;

	Фк
	— балансова вартість основних засобів на кінець звітного періоду.


Абсолютним показником ефективності використання основних засобів є сума прибутку на одну гривню основних засобів.

До показників ефективності використання основних засобів можна також віднести показник питомої ваги активної частини основних засобів у їх загальній сумі.
3. Розрізняють два види зносу основних засобів — фізичний і моральний.
Фізичний знос — це поступова втрата основними засобами споживної вартості в процесі експлуатації, тобто суто матеріальний знос їх окремих елементів. 
Повний знос передбачає повну заміну зношених основних засобів через нове капітальне будівництво або придбання нових основних засобів.

Частковий знос компенсується здійсненням капітального ремонту основних засобів.

Моральний знос — це знос основних засобів унаслідок створення нових, більш прогресивних і економічно ефективних машин та устаткування. Поява досконаліших видів устаткування з підвищеною продуктивністю робить економічно доцільною заміну діючих основних засобів іще до їх фізичного зносу. 
Амортизація — це процес поступового перенесення вартості основних виробничих засобів і нематеріальних активів з урахуванням витрат на їх придбання, виготовлення або поліпшення згідно з нормами амортизаційних відрахувань, установленими законодавчими актами. Амортизаційні відрахування включаються до складу валових витрат, що беруться для обчислення оподат​ковуваного прибутку.
Розмір амортизаційних відрахувань залежить від балансової вартості основних засобів і норм таких відрахувань, а також від методів їх нарахування.

Відповідно до чинного законодавства суб’єктам підприємницької діяльності пропонується як базу для нарахування амортизації застосовувати залишкову вартість основних виробничих засобів, скориговану на суму капітального ремонту понад суми, віднесені на витрати виробництва з поправкою на індекс інфляції.
Ме́тоди амортиза́ції — методика за якою розраховується амортизація. Амортизація нараховується згідно з Національним положенням бухгалтерського обліку, а саме П(С)БО 7 «Основні засоби» (п. 26) а також Податкового кодексу України (стаття 144–146).
Амортизація основних засобів (крім інших необоротних матеріальних активів) нараховується із застосуванням таких методів:
1. прямолінійного, за яким річна сума амортизації визначається діленням вартості, яка амортизується, на строк корисного використання об'єкта основних засобів;

2. зменшення залишкової вартості, за яким річна сума амортизації визначається як добуток залишкової вартості об'єкта на початок звітного року або первісної вартості на дату початку нарахування амортизації та річної норми амортизації. Річна норма амортизації (у відсотках) обчислюється як різниця між одиницею та результатом кореня ступеня кількості років корисного використання об'єкта з результату від ділення ліквідаційної вартості об'єкта на його первісну вартість;

3. прискореного зменшення залишкової вартості, за яким річна сума амортизації визначається як добуток залишкової вартості об'єкта на початок звітного року або первісної вартості на дату початку нарахування амортизації та річної норми амортизації, яка обчислюється відповідно до строку корисного використання об'єкта і подвоюється. Метод прискореного зменшення залишкової вартості застосовується лише при нарахуванні амортизації до об'єктів основних засобів, що входять до груп 4 (машини та обладнання) та 5 (транспортні засоби);

4. кумулятивного, за яким річна сума амортизації визначається як добуток вартості, яка амортизується, та кумулятивного коефіцієнта. Кумулятивний коефіцієнт розраховується діленням кількості років, що залишаються до кінця строку корисного використання об'єкта основних засобів, на суму числа років його корисного використання;

5. виробничого, за яким місячна сума амортизації визначається як добуток фактичного місячного обсягу продукції (робіт, послуг) та виробничої ставки амортизації. Виробнича ставка амортизації обчислюється діленням вартості, яка амортизується, на загальний обсяг продукції (робіт, послуг), який підприємство очікує виробити (виконати) з використанням об'єкта.
Розглянем метод прискореної амортизації. Підприємства мають право самостійно застосовувати метод прискореної амортизації. Завдяки прискореній амортизації зменшуються втрати від морального старіння основних виробничих засобів.

Сутність прискореного методу нарахування амортизації полягає в тім, що без скорочення встановлених нормативних строків служби основних засобів підприємствам дозволяється протягом двох років проводити амортизаційні відрахування в підвищених роз​мірах, але з відповідним зниженням їх у наступні роки.
Суми амортизаційних відрахувань звітного періоду визначаються множенням норм амортизації на балансову вартість груп основних засобів  (залишкова)  на початок звітного періоду.



,                                                                 (9.7)
	де А
	сума амортизаційних відрахувань, грн.;

	Б(
	балансова вартість відповідної групи основних засобів на початок звітного періоду, грн.;

	Н
	норма амортизаційних відрахувань до балансової вартості кожної з груп основних засобів, %.


Норма амортизації — це встановлений річний (квартальний) відсоток відшкодування вартості зношення частини основних фондів. Норми амортизації, які застосовуються на підприємстві, мають бути економічно обґрунтованими і спрямованими на своєчасне відшкодування основних фондів.
Річні  норми амортизаційних відрахувань встановлюються у 
відсотках  до балансової вартості кожної з груп основних фондів на 
початок звітного періоду в таких розмірах:

     група 1 - 5 відсотків; будівлі, споруди 

     група 2 - 25 відсотків;автомобільний транспорт,автомобільнй вузли

     група 3 - 15 відсотків. (4 група електронно-обичслювальні машини; третя група все, що не увійшло до попередніх груп)

Балансова вартість груп основних засобів на початок звітного періоду розраховується за формулою:
Б( = Бз + П( – В( – А(,                                                                  (9.8)
	де Б(
	балансова вартість групи основних засобів на початок звіт​ного періоду;

	Бз
	— балансова вартість групи основних засобів на початок періоду, що передував звітному;

	П(
	— сума витрат, понесених на придбання основних засобів, здійснення капітального ремонту, реконструкцію, модернізацію та інші поліпшення основних засобів протягом періоду, що передував звітному;

	В(
	— вартість виведеної з експлуатації відповідної групи основних засобів протягом періоду, що передував звітному;

	А(
	— сума амортизаційних відрахувань, нарахованих у період, що передував звітному.


Підприємства всіх форм власності мають право проводити щорічну індексацію балансової вартості груп основних засобів та нематеріальних активів на коефіцієнт індексації, який визначається за формулою:
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	де Кі
	— коефіцієнт індексації балансової вартості основних засобів на початок звітного року;

	Іі
	— індекс інфляції року, за результатами якого проводиться індексація.


Якщо значення Кі не перевищує одиниці, індексація основних засобів не провадиться. У разі, коли підприємство застосувало коефіцієнт індексації, воно зобов’язане визначити капітальний дохід у сумі, що дорівнює різниці між скоригованою балансовою вартістю відповідної групи основних засобів та балансовою вартістю такої групи основних засобів до індексації. Сума капітального доходу включається до складу валових доходів кожного звітного кварталу і дорівнює одній четвертій відсотка річної норми амортизації відповідної групи основних засобів від суми капітального доходу такої групи.
4.  Капітальні вкладення — це витрати на створення нових, реконструкцію і технічне переозброєння діючих основних засобів. За допомогою капітальних вкладень здійснюється як просте, так і розширене відтворення основних засобів.
Для визначення розміру капітальних вкладень на підприємстві складається бюджет капітальних витрат, тобто обрахунок запланованих витрат на капітальні вкладення. Бюджет капітальних витрат включає такі дані:

· первісну вартість усіх основних засобів на початок планового періоду;

· наявність невикористаних амортизаційних відрахувань на початок планового періоду;

· суму амортизаційних відрахувань, яку буде нараховано протягом планового періоду;

· орієнтовний підрахунок вартості устаткування, яке підлягає заміні або продажу протягом планового періоду;

· орієнтовну суму амортизаційних відрахувань на придбані основні засоби протягом планового періоду;

· вартість основних засобів та суму амортизаційних відрахувань, яка буде в підприємства на кінець планового періоду.

Вихідними передумовами розробки бюджету капітальних вкладень є:

а) календарний план реалізації інвестиційного проекту;

б) бюджетні заявки на виконання окремих видів робіт і придбання матеріалів, механізмів, устаткування, розроблених виконавцями окремих функціональних блоків проекту;

в) загальна стратегія фінансування інвестиційного проекту;

г) попередній графік потоку інвестиційних витрат, складений на етапі розробки бізнес-плану проекту;

д) фінансовий стан інвесторів проекту.

Технологічна структура капітальних вкладень відображає співвідношення таких витрат:

· будівельні роботи;

· придбання устаткування, інструментів та інвентарю;

· монтаж устаткування;

· проектно-дослідні роботи;

· інші витрати.

Відтворювальна структура капітальних вкладень включає такі напрямки витрат: нове будівництво; технічне переозброєння та реконструкція діючих підприємств; розширення діючих підприємств; витрати на окремі об’єкти діючих підприємств. Відтворювальна структура капітальних вкладень оцінюється як прогресивна, коли в її складі збільшується питома вага витрат на технічне переозброєння та реконструкцію діючих підприємств.
5. За ринкових відносин важливе значення має вибір оптимальної структури джерел фінансування капітальних вкладень.(співвідношення валних та позичкових фінансовиї ресурсів) Фінансування капітальних вкладень здійснюється за рахунок власних і залучених коштів. Структура джерел фінансування капітальних вкладень підприємства залежить від багатьох факторів, зокрема: від оподаткування доходів підприємства; темпів зростання реалізації товарної продукції та їхньої стабільності; структури активів підприємства; стану ринку капіталу; відсоткової політики комерційних банків; рівня управління фінансовими ресурсами підприємства; суті стратегічних цільових фінансових рішень підприємства тощо.

Найприйнятнішим для підприємства є комплексний підхід до вибору джерел фінансування капітальних вкладень. Тоді основною передумовою визначення оптимальної структури таких джерел може бути детальний аналіз:

по-перше, можливого обсягу внутрішніх джерел фінансування капітальних вкладень;
по-друге, можливого обсягу залучення додаткових коштів, пов’я​заного із подорожчанням капітальних витрат.

Відповідно до чинного законодавства джерелами фінансування капітальних вкладень можуть бути:

1) власні фінансові ресурси;

2) позичені фінансові ресурси;

3) кошти, отримані від продажу цінних паперів, внески членів тру​дових колективів;

4) кошти державного бюджету та місцевих бюджетів;

5) кошти іноземних інвесторів.
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Рис.9.3. Склад джерел фінансування капітальних вкладень на підприємстві

Власні фінансові ресурси включають внески засновників під​приємства, амортизаційні відрахування; прибуток, який використовується у вигляді засобів, резервів у процесі господарської діяльності.Грошова частина внесків власників підприємства передовсім спрямовується на придбання основних засобів.
Сума амортизаційних відрахувань, що спрямовується на капітальні вкладення, залежить від балансової вартості основних засо​бів, норм амортизаційних відрахувань, структури основних виробничих засобів. 

Сума прибутку, що використовується на капітальні вкладення, залежить від розміру прибутку, який залишається в розпорядженні підприємства. 

Позичені та залучені кошти використовуються підприємством за браком власних фінансових ресурсів на капітальні вкладення.

До позичених та залучених коштів належать: довгострокові банківські кредити; позики інших підприємств; кошти від випуску векселів та інших боргових зобов’язань; кошти від емісії та реалізації цінних паперів, які належать підприємству; фінансування з благодійних засобів; іноземні інвестиції.

За рахунок державного бюджету фінансуються централізовані капітальні вкладення. Бюджетні кошти надаються підприємствам лише в тому разі, коли об’єкти включено до цільової компле​ксної програми, затвердженої Кабінетом Міністрів України.

Тема 10: Фінансовий стан підприємства та його характеристика
1. Поняття фінансового стану підприємства. Основні елементи оцінки рівня фінансового стану підприємства.

2. Інформаційне забезпечення оцінки фінансового стану підприємства.

3. Показники фінансового стану підприємства
4. Комплексна оцінка фінансового стану підприємства

1. Фiнансовий стан пiдпpиємства — це комплексне поняття, яке є pезультатом взаємодiї всiх елементiв системи фiнансових вiд​носин пiдпpиємства, визначається сукупнiстю виpобничо-госпо​даpських фактоpiв i хаpактеpизується системою показникiв, що вiдобpажають наявнiсть, pозмiщення i викоpистання фiнансових pесуpсiв.
Основними завданнями аналiзу фiнансового стану є: 

— дослiдження pентабельностi та фiнансової стiйкостi пiдпpиємства; 

— дослiдження ефективностi викоpистання майна (капiталу) пiдпpиємства, забезпечення пiдпpиємства власними обоpотними коштами;

— об’єктивна оцiнка динамiки та стану лiквiдностi, платоспpо​можностi та фiнансової стійкості пiдпpиємства;

— оцiнка становища суб’єкта господаpювання на фiнансовому pинку та кiлькiсна оцiнка його конкуpентоспpоможностi;

— аналіз ділової активності підприємства та його становища на ринку цінних паперів;

— визначення ефективностi викоpистання фiнансових pесуpсiв.

Особливостями зовнiшнього фiнансового аналiзу є:

— оpiєнтацiя аналiзу на публiчну, зовнiшню звiтнiсть пiдпpиємства;

— множиннiсть об’єктiв-коpистувачiв;

— piзноманітність цiлей i iнтеpесiв суб’єктiв аналiзу;

— максимальна вiдкpитiсть pезультатiв аналiзу для коpистувачiв.

Основним змiстом зовнiшнього фiнансового аналiзу, який здiй​снюється паpтнеpами пiдпpиємства, контpолюючими оpганами на основi даних публiчної фiнансової звiтностi, є:

— аналiз абсолютних показникiв пpибутку;

— аналiз показникiв pентабельностi;

— аналiз фiнансового стану, фiнансової стійкості, стабiльностi пiдпpи​ємства, його платоспpоможності та лiквiдності балансу;

— аналiз ефективностi викоpистання залученого капiталу;

— економiчна дiагностика фiнансового стану пiдпpиємства.

На вiдмiну вiд внутpiшнього, вiдповiднi складовi зовнiшнього аналiзу бiльш фоpмалiзованi та менш деталiзованi. Різниця у змісті зовнішнього і внутрішнього аналізу пов’язана з різницею інформаційного забезпечення і завдань, що їх вирішують обидва ці види аналізу.

Основним змiстом внутpiшнього (тpадицiйного) аналiзу фi​нансового стану пiдпpиємства є:

— аналіз майна (капіталу) підприємства;

— аналіз фінансової стійкості та стабільності підприємства;

— оцінка ділової активності підприємства;

— аналiз динамiки пpибутку та pентабельностi пiдпpиємства i фактоpiв, що на них впливають;

— аналiз кpедитоспpоможностi пiдпpиємства;

— оцiнка викоpистання майна та вкладеного капiталу;

— аналiз власних фiнансових pесуpсiв;

— аналiз лiквiдностi та платоспpоможностi пiдпpиємства;

— аналiз самоокупностi пiдпpиємства.

Можна назвати шiсть основних пpийомiв  аналiзу:

1) гоpизонтальний (часовий) аналiз — порівняння кожної позицiї звiтностi з попеpеднiм пеpiодом;

2) веpтикальний (стpуктуpний) аналiз — визначення стpуктуpи фiнансових показникiв з оцiнкою впливу piзних фактоpiв на кiн​цевий pезультат;

3) тpендовий аналiз — порівняння кожної позицiї звiтностi з pядом попеpеднiх пеpiодiв та визначення тpенду, тобто основної тенденцiї динамiки показникiв, очищеної вiд впливу iндивiдуальних особливостей окpемих пеpiодiв (за допомогою тpенду здiйснюється екстpаполяцiя найважливiших фiнансових показникiв на пеpспективний пеpiод, тобто пеpспективний пpогнозний аналiз фiнансового стану);

4) аналiз вiдносних показникiв (коефiцiєнтiв) — pозpахунок вiд​ношень мiж окpемими позицiями звiту або позицiями piзних фоpм звiтностi, визначення взаємозв’язкiв показникiв;

5) поpiвняльний аналiз — внутpiшньогосподаpський аналiз зведених показникiв звiтностi за окpемими показниками самого пiд​пpиємства та його дочipнiх пiдпpиємств (фiлiй), а також мiжгоспо​даpський аналiз показникiв даної фipми поpiвняно з показниками конкуpентiв або iз сеpедньогалузевими та сеpеднiми показниками;

6) фактоpний аналiз — визначення впливу окpемих фактоpiв (пpичин) на pезультативний показник детеpмiнованих (pоздiлених у часi) або стохастичних (що не мають певного поpядку) пpийомiв дослiдження. Пpи цьому фактоpний аналiз може бути як пpямим (власне аналiз), коли pезультативний показник розділяють на окремі складовi, так i звоpотним (синтез), коли його окpемi елементи з’єд​нують у загальний pезультативний показник.

Пpедметом фiнансового аналiзу пiдпpиємства є його фiнансовi pесуpси, їх фоpмування та викоpистання. 

Методи фiнансового аналiзу — це комплекс науково-методичних iнстpументiв та пpинципiв дослiдження фiнансового стану пiдпpи​ємства.

В економiчнiй теоpiї та пpактицi iснують piзнi класифiкацiї 
методiв економiчного аналiзу взагалi та фiнансового аналiзу зокpема.

Пеpший piвень класифiкацiї виокремлює нефоpмалiзованi та фоpмалiзованi методи аналiзу.

Нефоpмалiзованi методи аналiзу грунтуються на описуванні аналiтичних пpоцедуp на логiчному piвнi, а не на жорстких ана​лiтичних взаємозв’язках та залежностях. До неформалізованих належать такi методи:

— експеpтних оцiнок i сценаpiїв,

— психологiчнi,

— моpфологiчнi,

— поpiвняльні,

— побудови системи показникiв,

— побудови системи аналiтичних таблиць.

Ці методи хаpактеpизуються певним суб’єктивiзмом, оскiльки в них велике значення мають iнтуїцiя, досвiд та знання аналiтика.

До фоpмалiзованих методiв фiнансового аналiзу належать ті, в основу яких покладено жорстко фоpмалiзованi аналiтичнi залеж​ностi, тобто методи:
— ланцюгових пiдстановок,

— аpифметичних piзниць,

— балансовий,

— виокремлення iзольованого впливу фактоpiв,

— вiдсоткових чисел,

— дифеpенцiйний,

— логаpифмiчний,

— iнтегpальний,

— пpостих i складних вiдсоткiв,

— дисконтування.

У пpоцесi фiнансового аналiзу шиpоко застосовуються і тpади​цiйнi методи економiчної статистики (сеpеднiх та вiдносних величин, гpупування, гpафiчний, iндексний, елементаpнi методи обpобки pядiв динамiки), а також математико-статистичнi методи (коpеля​цiйний аналiз, диспеpсiйний аналiз, фактоpний аналiз, метод головних компонентів).

2. Фінансовий аналіз — це спосіб оцінювання і прогнозування фінансового стану підприємства на підставі його бухгалтерської та фінансової звітності і оперативних даних.  
На зміну П(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності», П(С)БО 2 «Баланс», П(С)БО 3 «Звіт про фінансові результати», П(С)БО 4 «Звіт про рух грошових коштів» та П(С)БО 5 «Звіт про власний капітал» прийшов єдиний стандарт (Національне положення (стандарт) бухгалтерського обліку) на основі якого проводиться аналіз фінансового стану підприємства. Тому, сьогодні  фінансова звітність складається з: балансу (звіту про фінансовий стан) (далі — баланс), звіту про фінансові результати (звіту про сукупний дохід) (далі — звіт про фінансові результати), звіту про рух грошових коштів, звіту про власний капітал і приміток до фінансової звітності. 

Якісні характестики фінансової звітності:
1. Iнформація, яка надається у фінансовій звітності, повинна бути зрозуміла її користувачам за умови, що вони мають достатні знання та зацікавлені у сприйнятті цієї інформації. 

2. Фінансова звітність повинна містити лише доречну інформацію, яка впливає на прийняття рішень користувачами, дає змогу вчасно оцінити минулі, теперішні та майбутні події, підтвердити та скоригувати їхні оцінки, зроблені у минулому. 

3. Фінансова звітність повинна бути достовірною. Iнформація, наведена у фінансовій звітності, є достовірною, якщо вона не містить помилок та перекручень, які здатні вплинути на рішення користувачів звітності. 

4. Фінансова звітність повинна надавати можливість користувачам порівнювати: 

 - фінансові звіти підприємства за різні періоди; 

- фінансові звіти різних підприємств. 

5. Передумовою порівняння є наведення відповідної інформації попереднього періоду та розкриття інформації про облікову політику і її зміни. Установлення і зміни облікової політики підприємства здійснюються підприємством, яке визначає її за погодженням з власником (власниками) або уповноваженим органом (посадовою особою) відповідно до установчих документів. 

6. Фінансова звітність підприємства формується з дотриманням таких принципів: 

автономності підприємства, за яким кожне підприємство розглядається як юридична особа, що відокремлена від власників; тому особисте майно і зобов’язання власників не повинні відображатись у фінансовій звітності підприємства; 

безперервності діяльності, що передбачає оцінку активів і зобов’язань підприємства виходячи з припущення, що його діяльність триватиме далі; 

періодичності, що припускає розподіл діяльності підприємства на певні періоди з метою складання фінансової звітності; 

історичної (фактичної) собівартості, що визначає пріоритет оцінки активів виходячи з витрат на їх виробництво та придбання; 

нарахування та відповідності доходів і витрат, за яким для визначення фінансового результату звітного періоду слід порівняти доходи звітного періоду з витратами, які були здійснені для отримання цих доходів. При цьому доходи і витрати відображаються в обліку і звітності у момент їх виникнення, незалежно від часу надходження і сплати грошей; 

повного висвітлення, згідно з яким фінансова звітність повинна містити всю інформацію про фактичні та потенційні наслідки операцій та подій, яка може вплинути на рішення, що приймаються на її основі; 

послідовності, який передбачає постійне (із року в рік) застосування підприємством обраної облікової політики. Зміна облікової політики повинна бути обґрунтована і розкрита у фінансовій звітності; 

обачності, згідно з яким методи оцінки, що застосовуються в бухгалтерському обліку, повинні запобігати заниженню оцінки зобов’язань та витрат і завищенню оцінки активів і доходів підприємства; 

переважання сутності над формою, за яким операції повинні обліковуватись відповідно до їх сутності, а не лише виходячи з юридичної форми; 

єдиного грошового вимірника, який передбачає вимірювання та узагальнення всіх операцій підприємства у його фінансовій звітності в єдиній грошовій одиниці. 
Звіт про фінансові результати відображає ефективність (неефек​тивність) діяльності підприємства за певний період. Якщо баланс відображає фінансовий стан підприємства на конкретну дату, то звіт про прибутки та доходи дає картину фінансових результатів за відповідний період (квартал, півріччя, 9 місяців, рік).

3. Пропонується  наступна класифікація і порядок розрахунку комплексу основних оцінних показників, що з них залежно від конкретної мети аналізу можна вибрати відповідну кількість та види таких показників (таблиця 10.1).
Таблиця 10.1

Класифікація та порядок розрахунку основних показників оцінки фінансового стану підприємства
	№ п/п
	Показники оцінки
	Порядок розрахунку або джерело 
одержання вихідних даних 

	1
	Показники оцінки майнового стану підприємства

	1.1
	Сума господарських кош-тів, які є в розпорядженні підприємства
	Валюта балансу

	1.2
	Питома вага активної частини основних засобів
	Вартість активної частини основних засобів

––––––––––––––––––––––––––––––––––– 100%

Вартість основних засобів

	1.3
	Коефіцієнт зносу основних засобів
	Знос

Первинна вартість основних засобів за балансом

	1.4
	Коефіцієнт оновлення основних засобів
	Балансова вартість основних засобів, які на-дійшли за період, що аналізується

Балансова вартість основних засобів на кінець періоду, що аналізується

	1.5
	Коефіцієнт вибуття основних засобів
	Балансова вартість основних засобів, які вибули в період, що аналізується

Балансова вартість основних засобів на початок періоду, що аналізується

	2
	Показники прибутковості

	2.1
	Прибутковість інвестицій у звичайні акції
	Прибуток після сплати податків 
та дивідендів на привілейовані акції

—————————————————–  100%



 

	2.2
	Прибутковість інвестицій у фірму
	Прибуток після сплати податків
———————————————––––– 100%

Інвестиції

	2.3
	Головний показник прибутковості
	Прибуток до сплати податків 

––––––––––––––––––––––––––––––––––  100%



 

	2.4
	Прибутковість 

активів
	Прибуток після сплати податків та 

дивідендів на привілейовані акції

––––––––––––––––––––––––––––––––––  100%





	2.5
	Обертання необоротних активів
	Обсяг реалізації
Необоротні активи

	2.6
	Прибутковість операційної діяльності
	Фінансовий результат
від операційної діяльності
––––––––––––––––––––––––––––––––  100%

Обсяг випуску продукції

	3
	Показники ліквідності та платоспроможності

	3.1
	Величина власного
капіталу
	Підсумок звіту про власний капітал (форма 4)

	3.2
	Маневреність грошових коштів
	Грошові кошти 

Власний капітал

	3.3
	Коефіцієнт покриття загальний
	Оборотні активи
Поточні зобов’язання

	3.4
	Коефіцієнт покриття проміжний
	[Грошові кошти та їх еквіваленти] + [Дебіторська заборгованість]

Короткострокові позикові кошти

	3.5
	Коефіцієнт поточної ліквідності
	Грошові кошти та їх еквіваленти
Поточні зобов’язання

	3.6
	Коефіцієнт абсолютної лік​відності (платоспроможність)
	Грошові кошти
Поточні зобов’язання

	3.7
	Частка оборотних коштів у активах
	Оборотні активи

Усього активів

	3.8
	Частка запасів в оборот​них активах
	Запаси 
Оборотні активи

	3.9
	Частка власних оборотних коштів у покритті запасів
	Власні оборотні кошти
Запаси

	3.10
	Коефіцієнт покриття запасів
	Стабільні джерела покриття запасів
Запаси 

	3.11
	Коефіцієнт критичної оці​нки
	[Гроші] + 


Поточні зобов’язання

	3.12
	Період інкасації дебіторської заборгованості
	Дебіторська заборгованість
[Продаж у кредит] : [Кількість днів у періоді]

	3.13
	Тривалість кредиторської заборгованості
	Кредиторська заборгованість
[Закупівлі] : [Кількість днів у періоді]

	3.14
	Співвідношення довгострокових зобов’язань кредиторам та довгострокових дєерел фінансування (коефіцієнт довгострокових  зобов’язань
	Довгострокові зобов’язання
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	3.15
	Коефіцієнт поточної заборгованості
	Поточнi зобов’язання
Зобов’язання перед акціонерами

	3.16
	Співвідношення грошових потокiв та заборго​ваностi кредиторам
	Вхідні грошовi потоки
Заборгованість кредиторам

	3.17
	Співвідношення грошових потокiв та довгострокових зобов’язань кредиторам
	Вхідні грошовi потоки
Довгостроковi пасиви

	3.18
	Коефіцієнт автономії

(незалежності)
	Власний капітал
Майно підприємства

	3.19
	Коефіцієнт співвідношення позикових та власних

коштів
	Позикові кошти

Власні кошти

	3.20
	Співвідношення нерозподіленого прибутку до всієї суми активів
	Нерозподілений прибуток
Уся сума активів

	3.21
	Обертання матеріальних 

запасів
	Продаж
Матеріальні запаси

	4
	Показники фінансової стійкості та стабільності підприємства

	4.1
	Коефіцієнт автономії

(незалежності)
	Власний капітал
Майно підприємства

	4.2
	Коефіцієнт співвідношення позикових та власних коштів
	Позикові кошти

Власні кошти

	4.3
	Коефіцієнт довгострокового залучення капіталу
	[Довгострокові кредити] + [Довгострокові позики]
[Власний капітал] + [Довгострокові кредити] + 
+ [Довгострокові позики]

	4.4
	Коефіцієнт маневреності

власних коштів
	[Власний капітал] + [Довгострокові кредити] + 
+ [Довгострокові позики] – [Позаоборотні активи]
[Власний капітал] + [Довгострокові кредити] + 
+ [Довгострокові позики]

	4.5
	Коефіцієнт реальної вар​тоcті основних засобів
у майні підприємства
	[Вартість основних засобів] – [Сума накопиченої амортизації]

Вартість майна підприємства за підсумком балансу

	4.6
	Коефіцієнт концентрації

власного капіталу
	Власний капітал
Активи

	4.7
	Коефіцієнт фінансової залежності 
	Активи
Власний капітал

	4.8
	Коефіцієнт концентрації залученого капіталу
	Залучений капітал
Усього коштів підприємства

	4.9
	Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів
	Довгострокові зобов’язання
[Довгострокові зобов’язання] + [Власний капітал]

	4.10
	Коефіцієнт структури залученого капіталу
	Довгострокові зобов’язання
Залучений капітал

	4.11
	Показник заборгованості акціонерам
	Усього заборгованості акціонерам
––––––––––––––––––––––––––––––––––– 100%
Усього активів 

	5
	Показники рентабельності підприємства

	5.1
	Рентабельність продажу
	Прибуток від реалізації продукції (робіт, послуг)

Виручка від реалізації

	5.2
	Рентабельність основної діяльності
	Прибуток від реалізації продукції
Витрати на виробництво продук-
ції та її реалізацію

	5.3
	Рентабельність власного капіталу
	Чистий прибуток
Середня величина власного капіталу

	5.4
	Період окупності власного капіталу
	Середня величина власного капіталу
Чистий прибуток

	5.5
	Рентабельність усього капіталу підприємства
	Загальний прибуток
Підсумок балансу

	5.6
	Рентабельність перманент​ного (змінного) капіталу 
	Загальний прибуток
Підсумок I розділу пасиву балансу

	6
	Показники ділової активності

	6.1
	Загальне обертання капі-талу
	Чиста виручка від реалізації
Підсумок балансу

	6.2
	Обертання мобільних коштів
	Чиста виручка від реалізації

Підсумок ІІ розділу активу балансу

	6.3
	Обертання матеріальних оборотних коштів
	Чиста виручка від реалізації

Оборотні активи

	6.4
	Обертання готової продукції
	Чиста виручка від реалізації

Готова продукція

	6.5
	Обертання дебіторської заборгованості
	Виручка від реалізації

Дебіторська заборгованість

	6.6
	Середній строк обороту дебіторської заборгованості
	360 ( Дебіторська заборгованість

Виручка від реалізації

	6.7
	Обертання кредиторської заборгованості
	Виручка від реалізації

Кредиторська заборгованість

	6.8
	Середній строк обороту кредиторської заборгованості
	360 ( Кредиторська заборгованість

Виручка від реалізації

	6.9
	Фондовіддача необорот​них активів
	Виручка від реалізації

Необоротні активи

	6.10
	Обертання власного капіталу
	Виручка від реалізації

Власний капітал

	7
	Показники акціонерного капіталу

	7.1
	Прибутковість акцій
	Дивіденди власників акцій

––––––––––––––––––––––––––100%

Ринкова ціна акції

	7.2
	Дохід на звичайну акцію
	Прибуток після сплати податків та дивідендів на привілейовані акції

Кількість звичайних акцій

	7.3
	Цінність акції
	Ринкова ціна акції

Дохід на акцію

	7.4
	Рентабельність акції
	Дивіденд на одну акцію

Ринкова ціна акції

	7.5
	Дивідендний дохід
	Дивіденд на одну акцію

Середній дохід на одну акцію

	7.6
	Коефіцієнт котирування акції
	Ринкова ціна акції

Облікова ціна акції


Залежно від мети та завдань аналізу в кожному конкретному випадку вибирають оптимальний саме для цього випадку комплекс показників та напрямків аналізу фінансового стану підприємства.

Тема 11: Фінансова санація підприємства

1. Симптоми і фактори виникнення фінансової кризи на підприємстві. Методи прогнозування банкрутства підприємства.
2. Економічний зміст і порядок проведення фінансової санації підприємства

3. Фінансові джерела санації
1. Під фінансовою кризою розуміють фазу розбалансованої фінансової діяльності підприємства та обмежених можливостей впливу керівництва підприємства на його фінансові відносини (нездатність задовольнити вимоги кредиторів, сплатити податки, розрахуватися з постачальниками тощо).

Банкру́тство — процес, у якому індивід чи організація, нездатна розрахуватися із кредиторами, за рішенням суду майно боржника розподіляється між кредиторами відповідно до встановленої законом черговості виплати боргів кредиторам, таких як податки і заробітна плата працівникам організації-банкрута. Процес може бути ініційований або особою-боржником (добровільне банкрутство), або будь-ким з кредиторів, якому боржник не може виплатити борг (вимушене банкрутство). Справи про банкрутство підвідомчі господарським судам і розглядаються ними за місцезнаходженням боржника. Доти, доки банкрут не розрахується з боргами, його фінансова діяльність жорстко обмежена. 
За походженням чинники, які спричиняють виникнення фінансової кризи на підприємстві, поділяють на зовнішні (екзогенні) і внутрішні (ендогенні). До зовнішніх стосовно підприємства належать чинники, які виникають у середовищі навколо підприємства: інфляція, нестабільність законодавства і податкової системи, нестабільність валютного і фінансового ринків, посилення конкуренції, політична нестабільність тощо. Виникнення внутрішніх чинників фінансової кризи стосовно підприємства пов'язане з діяльністю самого підприємства та його структурних підрозділів. Основними внутрішніми чинниками виникнення фінансової кризи на підприємстві є: брак фінансової стратегії, низький рівень менеджменту і маркетингу, недоліки в організації і технології виробництва продукції, незадовільне використання матеріальних, трудових і фінансових ресурсів підприємства тощо.

Наслідками впливу цих чинників є втрата підприємством своїх постачальників, клієнтів і покупців, зменшення кількості замовлень на продукцію, нерівномірність виробництва і нерівномірність завантаження потужностей підприємства, підвищення собівартості продукції, зростання обсягу неліквідних оборотних активів і понаднормативних запасів, зниження продуктивності праці, підвищення плинності працівників підприємства тощо.

Кризовий фінансовий стан підприємства оцінюють за такими основними ознаками:

а) за причиною виникнення:

— стратегічна криза, яка виникає внаслідок незадовільного обґрунтування фінансової стратегії підприємства;

— криза поточної фінансової діяльності підприємства, яку зумовлюють помилкові рішення щодо формування і використання фінансових ресурсів у процесі поточної діяльності підприємства;

б) за видами фінансової кризи:

— криза прибутковості, коли збитки підприємства зменшують його власний капітал, що спричиняє незадовільну структуру балансу підприємства;

— криза ліквідності, за якої підприємство є неплатоспроможним або існує потенційна небезпека втрати його платоспроможності;

— криза фінансової стійкості внаслідок перевищення допустимого значення частки залученого капіталу в загальній сумі коштів, інвестованих у діяльність підприємства;

в) за глибиною кризових явищ:

— фаза кризи, яка безпосередньо не загрожує функціонуванню підприємства;

— фаза, яка загрожує подальшому існуванню підприємства, тобто існує потреба негайної фінансової санації;

— кризовий стан, за якого підприємство неспроможне функціонувати і його треба ліквідувати.

Для швидкого виявлення потенційної загрози банкрутства підприємства та своєчасного розроблення запобіжних заходів використовують спеціальні методи його прогнозування - однофакторний аналіз та багатофакторний дискримінантний аналіз.

При застосуванні методу однофакторного аналізу ймовірність банкрутства підприємства визначають на підставі обчислення значення окремих показників, які є складовою певної системи, та порівняння їх з граничним значенням показників. Зокрема, система показників прогнозування банкрутства, сформована американським економістом Бівером, включає такі показники:

— відношення Саsh-flow (величини грошового потоку) до позичкового капіталу;

— відношення чистого прибутку до валюти балансу;

—  відношення позичкового капіталу до валюти балансу;

— відношення оборотних активів до поточних зобов'язань;

— відношення робочого капіталу до валюти балансу;

— відношення різниці між очікуваними грошовими надходженнями і поточними зобов'язаннями до витрат підприємства (без амортизації).

Багатофакторний дискримінантний аналіз здійснюють на підставі розроблення й обчислення значення спеціальних дискримінантних функцій (моделей). У зарубіжній практиці використовують різноманітні моделі прогнозування банкрутства, найвідомішою серед яких є модель Альтмана.

Модель Альтмана була розроблена у 1968 р. на підставі статистичного аналізу фінансових показників діяльності суб'єктів підприємництва. 

У цій моделі розраховується рівень ризику банкрутства за формулою (Z) :

1. Модель Альтмана (1968 p.)
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де Z — рівень ризику банкрутства;

1,2; 1,4; 3,3; 0,6; 0,999 - константи;

Х1 — відношення власного оборотного капіталу до сукупних активів
Х2 — відношення чистого прибутку до сукупних активів
Х3 — відношення фінансового результату від звичайної діяльності до оподаткування до сукупних активів
Х4 — відношення між власним і залученим капіталом
X5 — відношення чистого доходу (виручки) від реалізації продукції до сукупних активів
В моделі Альтмана фактор X1 характеризує певною мірою ліквідність балансу; Х2, Х3, - рентабельність активів; X4 — структуру капіталу; Х5 — оборотність активів.

Модель Альмана 1983 р.
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де Х4 — відношення балансової вартості акцій до позичкового капіталу.

Значення "Z" визначає ступінь можливості банкрутства).

	Оцінка ймовірності банкрутстваЗначення Z-рахунку
	Ймовірність банкрутства

	1,80 і менше
	Дуже висока

	Від 1,81 до 2,70
	Висока

	Від 2,71 до2,90
	Існує ймовірність

	2,91 і вище
	Дуже низька


Для країн із перехідною економікою, яка характерна для України, рекомендують використовувати таку модель оціню​вання ризику банкрутства (російська модель оцінки ризику банкрутства на основі моделі Альтмана – R-рахунок):

R = 8,38 К1 + К2 + 0,054 К3+ 0,63 К4,          

де R — показник ризику банкрутства підприємства; К1 — оборотний капітал / вартість активів; К2 — чистий прибуток / власний капітал; К3 — дохід від реалізації продукції / вартість активів; К4 — чистий прибуток / загальні витрати.

Ймовірність банкрутства підприємства залежно від значення К наведено в таблиці:
Таблиця. Ймовірність банкрутства підприємства за​лежно від значення показника R
	Значення R
	Ймовірність банкрутства, %

	Менше, ніж 0
	Максимальна (90 —100)

	0 — 0,18
	Висока (30 — 80)

	0,18 — 0,32
	Середня (35 — 50)

	0,32 — 0,42
	Низька (15 —20)

	Більше, ніж 0,42
	Мінімальна (до 10)


2. Санація - це комплекс послідовних, взаємопов'язаних заходів фінансово-економічного, виробничо-технічного, організаційного та соціального характеру, спрямованих на виведення суб'єкта госпо​дарювання з кризи і відновлення або досягнення належного рівня його прибутковості та конкурентоспроможності в довгостроковому періоді.

Мета фінансової санації - покриття поточних збитків і усунення причин їх виникнення, поповнення або збереження ліквідності та платоспроможності підприємства, скорочення всіх видів його заборгованості, поліпшення структури оборотного капіталу, формування фондів фінансових ресурсів, необхідних для проведення санаційних заходів виробничо-технічного характеру.

Рішення про проведення санації у випадку фінансової кризи та загрози банкрутства підприємства приймають:

а) у досудовому порядку;

б) під час судових процедур після порушення справи про банкрутство підприємства-боржника.

Досудова санація - це система заходів для відновлення платоспроможності боржника, які здійснюють до початку порушення справи про банкрутство. Досудову санацію проводять з ініціативи власників чи керівників підприємства, його кредиторів, органів виконавчої влади і місцевого самоврядування, відповідних контрольних органів у межах їх повноважень. При проведенні досудової санації (в межах заходів із запобігання банкрутству) підприємству може бути надана фінансова допомога від власників, кредиторів та інших осіб у розмірі, достатньому для погашення його зобов'язань та відновлення платоспроможності. Термін проведення досудової санації переважно не перевищує 12 місяців.

У рамках судових процедур при проведенні справи про банкрутство господарський суд може приймати рішення про:

а) розпорядження майном боржника;

б) мирову угоду - процедуру досягнення домовленості між боржником і кредиторами щодо пролонгації термінів сплати належних кредиторам платежів або зменшення суми боргів;

в) санацію боржника;

г) ліквідацію банкрута.

Рішення про проведення санації приймає суд у таких випадках:

а) за пропозицією боржника, який з власної ініціативи звернувся до господарського суду із заявою щодо порушення справи про своє банкрутство, однак одночасно запропонував умови укладання мирової угоди та проведення санації;

б) після закінчення місячного терміну від дня опублікування в офіційному друкованому органі Верховної Ради чи Кабінету Міністрів України оголошення про порушення справи про банкрутство підприємства у випадку подання певними фізич​ними чи юридичними особами пропозиції про задоволення ними вимог кредиторів до боржника, а також подання ними до суду акцептованих комітетом кредиторів і господарським судом пропозицій щодо санації чи реорганізації неплатоспроможного підприємства.

Фінансову санацію підприємств у країнах із розвиненою ринковою економікою здійснюють за класичною моделлю, згідно з якою процес фінансового оздоровлення підприємства поділяють на такі основні етапи:

— виявлення (ідентифікація) фінансової кризи;

— аналіз виду, глибини, причин та чинників фінансової кризи, діагностика фінансового стану підприємства, визначення його сильних і слабких сторін та оцінювання санацій платоспроможності на підставі результатів санаційного аудиту;

— прийняття рішення щодо ліквідації (добровільної чи примусової) або санації підприємства;

— визначення завдань і тактики проведення санації (визначення можливої сфери діяльності, нового асортименту продукції, переліку споживачів, обґрунтування основних вартісних показників (доходу, прибутку тощо) діяльності підприємства тощо);

— формування стратегії санації щодо варіантів розвитку фірми та оптимізації політики капіталовкладень;

— розроблення програми санації - переліку основних етапів і заходів фінансового оздоровлення підприємства;

— розроблення проекту санації, який містить техніко-економічне обґрунтування санації, розрахунок обсягів фінансових ресурсів, необхідних для досягнення стратегічних цілей, графіки та методи мобілізації фінансового капіталу (скорочення витрат, додаткове залучення капіталу тощо), терміни освоєння інвестицій та їх окупність, очікувані результати виконання проекту;

— реалізація, координація і контроль за якістю реалізації запланованих заходів (санаційний контролінг).

Під час проведення фінансової санації підприємств розробляють такі основні групи заходів:

— заходи, спрямовані на реструктуризацію пасивів, зокрема, зменшення та збільшення статутного капіталу, рефінансування (погашення основної заборгованості і процентів за рахунок засобів, отриманих від розміщення нових позик) боргу підприємства через реструктуризацію короткострокової заборгованості в довгострокову, перетворення боргу у власність, продаж зайвого майна, державне субсидування, державне пільгове кредитування, надання державних гарантій для одержання кредитів, цільове банківське кредитування тощо;
— заходи, спрямовані на реструктуризацію активів підприємства, які можуть включати продаж окремих активів, заморожених інвестицій, зворотний лізинг тощо;

— заходи, спрямовані на реорганізацію підприємства (злиття, поглинання, розділення), перетворення в акціонерне товариство, в орендне підприємство тощо.

3. За джерелами мобілізації фінансових ресурсів розрізняють: автономну санацію, що здійснюється лише за кошти підприємства та капіталу його власників, і зовнішню (гетерономну) санацію, у проведенні якої беруть участь сторонні щодо підприємства особи - кредитори, держава, клієнти тощо.
Фінансування санаційних заходів може здійснюватися з таких основних джерел:

— власні кошти підприємства (самофінансування);

— кошти власників;

— кошти кредиторів;

— кошти персоналу суб'єкта підприємництва;

— кошти, отримані у формі державної фінансової підтримки.

Власними джерелами фінансування санації підприємства є кошти, отримані внаслідок таких заходів:

а) реструктуризації його активів (продаж окремих об'єктів основних засобів, зайвих матеріальних запасів, пакетів цінних паперів, індексація балансової вартості майна; використання зворотного лізингу; здавання в лізинг основних засобів; зменшення частини низьколіквідних оборотних активів; продаж окремих структурних підрозділів підприємства; рефінансування дебіторської заборгованості шляхом переведення її в інші форми через факторинг, урахування векселів, форфейтинг тощо);

б) зменшення операційних, фінансових та інвестиційних витрат підприємства (економія матеріальних витрат, скорочення витрат на оплату праці персоналу, запровадження неповного робочого дня, неоплачуваних відпусток, звільнення персоналу, скорочення невиробничих витрат тощо);

в) збільшення виторгу від реалізації продукції через активізацію маркетингових досліджень ринку збуту, рекламування товарів, використання гнучкої системи знижок тощо.

Санація із залученням коштів власників здійснюється шляхом збільшення статутного капіталу підприємства за рахунок додаткових внесків засновників та реінвестування прибутку, а також надання підприємству позик, цільових внесків на безповоротній основі тощо від його власників.

У випадку здійснення санації підприємства за участю кредиторів можливе проведення пролонгації (продовження строку дії) та реструктуризації поточної заборгованості підприємства, застосування повної або часткової відмови кредиторів від своїх вимог на основі підписання мирової угоди, надання підприємству додаткових кредитних ресурсів та кредитного забезпечення (поручительств, гарантій), трансформування боргу у власність кредиторів.

Фінансова участь персоналу в санації реалізується у формі надання працівниками позики підприємству, їх повної або часткової відмови від винагороди за свою працю на підприємстві, купівлі працівниками акцій підприємства тощо.

Державна підтримка санації підприємств здійснюється через пряме бюджетне фінансування (бюджетні позики, субсидії, дотації, частковий викуп державою акцій), надання державних гарантій на отримання кредиту, надання дозволу на тимчасове недотримання антимонопольного законодавства, списання і реструктуризацію податкових зобов'язань, надання податкових пільг, проведення протекціоністських заходів тощо.

Тема 12: Фінансовий план підприємства

1. Фінансова стратегія і фінансова політика підприємства

2. Зміст, завдання та методи фінансового планування

3. Зміст і порядок складання поточного (річного) та оперативного фінансового планів підприємства

1. Фінансова стратегія підприємства - це складова його загальної економічної стратегії, яка охоплює систему довгострокових завдань фінансової діяльності підприємства та найефективніших шляхів їх реалізації. 
Основними етапами формування фінансової стратегії підприємства є:

- обґрунтування загального часу, на який формують фінансову стратегію;

- аналіз чинників зовнішнього фінансового середовища діяльності підприємства;

- визначення стратегічної мети фінансової діяльності підприємства;

- розробляння системи заходів щодо забезпечення реалізації фінансової стратегії;

- оцінювання розробленої фінансової стратегії.

Розробка фінансової стратегії підприємства пов'язана із вирішенням таких основних завдань, як:

-визначення перспективних напрямків розвитку фінансових взаємовідносин підприємства з діловими партнерами;

-обґрунтування основних джерел фінансового забезпечення діяльності підприємства;

- вибір оптимальних способів інвестиційної діяльності підприємства;

- зведення до мінімуму фінансових ризиків підприємства;

-забезпечення фінансової стійкості та рентабельності діяльності підприємства;

-визначення способів і методів виходу підприємства з фінансової кризи.

Ретельно розроблена та достатньо обґрунтована стратегія допомагає приймати ефективні управлінські рішення, спрямовані на розвиток підприємства.

Фінансова стратегія підприємства є основою для розроблення його фінансової політики. Фінансова політика підприємства - це форма реалізації фінансової ідеології та стратегії підприємства в розрізі окремих аспектів його фінансової діяльності. Фінансова політика формується лише за окремими напрямками фінансової діяльності підприємства, що потребують найефективнішого управління для досягнення основної стратегічної мети цієї діяльності.

Основними напрямками фінансової політики підприємства є: політика формування активів і структури капіталу; політика управління активами та інвестиціями; політика залучення фінансових ресурсів; політика управління фінансовими ризиками і запобігання банкрутству.

Політика формування активів і структури капіталу -система критеріїв та заходів щодо формування активів підприємства за рахунок власного та залученого капіталу, а також забезпечення такого їх поєднання, яке оптимізує співвідношення рівня фінансової рентабельності та рівня фінансових ризиків відповідно до обраних критеріїв управління прибутком.

Політика управління активами та інвестиціями - система критеріїв та заходів щодо забезпечення організації ефективного використання оборотних та необоротних активів підприємства, вибір і реалізація найефективніших інвестиційних проектів та фінансових інструментів вкладення капіталу.

Політика залучення фінансових ресурсів - система критеріїв і заходів, яка забезпечує найефективніші форми та умови залучення фінансових ресурсів відповідно до потреб розвитку підприємства.

Політика управління фінансовими ризиками - система критеріїв і заходів, яка забезпечує оцінювання рівня окремих фінансових ризиків діяльності підприємства та мінімізацію пов'язаних з ними фінансових втрат. Формування фінансової політики підприємства має здебільшого багаторівневий характер. Так, наприклад, у межах політики формування фінансових ресурсів підприємства може розроблятися політика формування власних фінансових ресурсів і політика їх залучення із зовнішніх джерел. У свою чергу, політика формування власних фінансових ресурсів може включати самостійні блоки: цінову політику, амортизаційну, дивідендну, емісійну, інвестиційну, податкову політику тощо (рисунок 12.1).
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Рис. 12.1. Складові фінансової політики підприємства
Цінова політика підприємства - це політика формування цін на продукцію підприємства з урахуванням динаміки кон'юнктури ринку (попиту та пропозиції) та рівня витрат на виготовлення і реалізацію продукції.

Амортизаційна політика підприємства - це політика управління амортизаційними відрахуваннями з метою реінвестування їх у виробничу діяльність підприємства.

Дивідендна політика підприємства ґрунтується на оптимізації пропорцій між частиною прибутку підприємства, що використовується на споживання (виплату дивідендів), і тією частиною прибутку, яку капіталізують. Вона спрямована на зростання ринкової вартості акцій.

Емісійна політика підприємства - це політика залучення необхідного обсягу фінансових ресурсів із зовнішніх джерел унаслідок випуску та розміщення на первинному ринку власних цінних паперів (акцій, облігацій тощо).

Інвестиційна політика підприємства полягає у виборі та реалізації найвигідніших шляхів розширення й оновлення активів підприємства задля забезпечення основних напрямків його економічного розвитку.

Податкова політика підприємства ґрунтується на виборі оптимального способу здійснення податкових платежів за наявності альтернативних варіантів господарської діяльності підприємства.

Ефективність фінансової стратегії та реалізації фінансової політики залежить від того, чи враховує вона реальні економічні можливості підприємства та стан і тенденції розвитку зовнішнього щодо підприємства підприємницького середовища.

Фінансова стратегія підприємства втілюється в його перспективному (стратегічному) плані розвитку, в якому визначають основні альтернативні фінансові показники діяльності підприємства, відповідно до передбачуваних варіантів розвитку ринкового середовища. 
2. Фінансове планування - це розроблення системи фінансових планів за окремими напрямками фінансової діяльності підприємства, які забезпечують реалізацію його фінансової стратегії у плановому періоді. Мета фінансового планування - забезпечення діяльності підприємства необхідними фінансовими ресурсами. Розрізняють стратегічне, поточне та оперативне фінансове планування діяльності підприємства.

Поточне фінансове планування -це планування фінансової діяльності підприємства на плановий період, переважно на рік, з деталізацією основних показників по кварталах. Основними видами поточних фінансових планів підприємства є: план доходів і витрат з виробничо-комерційної (операційної) діяльності; план надходжень і витрат коштів; балансовий план; план формування і використання фінансових ресурсів.
Оперативне фінансове планування - це процес конкретизації надходжень і використання фінансових ресурсів підприємства за короткі проміжки часу (місяць, декада, тиждень, день). Метою оперативного фінансового планування є визначення послідовності і термінів виконання окремих фінансових операцій для забезпечення збалансованості доходів із витратами і зміцнення фінансового стану підприємства. Основними видами оперативних фінансових планів є платіжний календар, поточний та капітальний бюджети.

Основними завданнями фінансового планування є:

- оптимізація фінансових відносин підприємства з діловими партнерами у плановому періоді;

- фінансове забезпечення основної, операційної та іншої звичайної діяльності підприємства;

- визначення способів ефективного інвестування капіталу підприємства у плановому періоді;

-забезпечення раціонального використання матеріально-технічних і фінансових ресурсів підприємства у плановому періоді;

- контроль за організацією поточних розрахунків і використанням платіжних засобів підприємства.

Фінансовий план розробляють на основі: загальної фінансової стратегії підприємства; основних напрямків його фінансової політики; даних про планові обсяги виробництва та реалізації продукції; інформації щодо інвестиційної та фінансової діяльності підприємства; показників розвитку фінансового ринку; результатів фінансового аналізу діяльності підприємства за попередні звітні періоди; оцінки фінансового стану і резервів економічного розвитку підприємства на початок планового періоду тощо.

Для розробляння фінансових планів застосовують такі методи:

- балансовий, згідно з яким узгоджують (збалансовують) не тільки підсумкові показники доходів і витрат та надходжень і видатків, а й для кожної статті витрат (видатків) визначають конкретні джерела їх покриття;

- нормативний, за яким потребу у фінансових ресурсах та джерела їх покриття визначають на підставі фінансових норм і нормативів (ставки податків, норми амортизації тощо);

- розрахунково-аналітичний, відповідно до якого планові показники розраховують на підставі фактичних даних за базовий період та індексів їх зміни у плановому періоді;

- методи економіко-математичного моделювання для прогнозування значення показників та оптимізації планових рішень за критеріями: максимуму прибутку (доходу) на одиницю вкладеного капіталу; мінімуму фінансових чи поточних витрат; мінімуму вкладеного капіталу за максимально ефективного результату.

3. Поточний фінансовий план - це план формування та розподілу фінансових ресурсів підприємства на плановий рік із розбивкою показників за кварталами. Річний фінансовий план відображає обсяги надходжень і витрачання грошових коштів підприємства у плановому році на забезпечення потреб його поточної діяльності, а також на розвиток і виконання фінансових зобов'язань, включно з зобов'язаннями щодо сплати податків та обов'язкових платежів, розрахунків із діловими партнерами тощо.

Під поточним фінансовим планом також розуміють розділ бізнес-плану, який розробляють для підтвердження окупності та прибутковості інвестицій у підприємницький проект та який містить такі складові: план доходів і витрат, план грошових надходжень і виплат, план активів і пасивів (балансовий план), план формування і використання фінансових ресурсів.

Показники фінансового плану підприємства визначають на підставі:

- оцінки платоспроможного попиту споживачів на основні види продукції (товарів, робіт, послуг) підприємства на плановий рік, оптимізації номенклатури продукції, що її виробляє підприємство, визначення нових ринків збуту продукції та розроблених заходів щодо підвищення ефективності збутової діяльності підприємства;

- визначення обсягів виробництва і реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) підприємства на плановий рік;

- розроблених заходів щодо підвищення технічного, технологічного й організаційного рівня виробництва на підприємстві у плановому періоді, його модернізації та реконструкції (освоєння нових видів продукції і нових технологій, технічне переобладнання підприємства, вдосконалення системи управління, планування та організації виробництва і матеріального постачання, заходи щодо зниження матеріаломісткості та енергомісткості виробництва);

- удосконалення організаційної структури підприємства, його реорганізації та реструктуризації;

- удосконалення менеджменту персоналу на підприємстві (підвищення кваліфікації працівників, удосконалення системи оплати праці та матеріального стимулювання працівників, соціальний розвиток підприємства тощо);

- визначення необхідності та обсягів реалізації природоохоронних заходів на підприємстві;

-оцінки основних показників фінансової та інвестиційної діяльності підприємства на плановий рік (оцінки загальної потреби та обсягів і джерел залучення фінансових ресурсів, методів управління дебіторською і кредиторською заборгованістю, способів забезпечення своєчасності розрахунків підприємства за спожиті матеріали, з оплати праці, сплати податків та обов'язкових платежів тощо);

-оцінки можливих ризиків діяльності підприємства, включно з техногенними (майновими) та фінансовими ризиками, дії інших чинників ризику та розробляння заходів, спрямованих на їх запобігання та усунення, включно із створенням резервних фондів, укладенням договорів страхування тощо.

Для державних підприємств розробка річного фінансового плану є обов'язковою, а його форма затверджена Міністерством економіки України. Річний фінансовий план державного підприємства складається з двох частин. 
Частина І "Формування чистого прибутку" містить чотири розділи:

І. Доходи. 

II. Витрати.

III.  Фінансові результати діяльності.

IV. Плановий розподіл чистого прибутку. 

Частина ІІ «Джерела формування і надходження коштів та напрямки використання" містить такі розділи:

І. Джерела формування та надходження коштів. 

II. Приріст активів підприємства.

III.  Повернення залучених коштів.

IV. Витрати, пов'язані з внесенням обов'язкових платежів до бюджету та державних цільових фондів.

V. Покриття збитків минулих періодів. 

VI. Елементи операційних витрат. 

VII. Розрахунок податку на додану вартість (ПДВ).

На відміну від державних підприємств, підприємства недержавної форми власності не зобов'язані складати фінансові плани або можуть розробляти їх у довільній формі. Сьогодні найпоширенішою формою фінансових планів на недержавних підприємствах є баланс доходів і видатків, який, як правило, містить такі розділи: доходи і надходження коштів підприємства; витрати і відрахування; взаємовідносини з бюджетом та позабюджетними фондами; взаємовідносини з кредитними установами тощо.

Для перевірки правильності складання балансу доходів і видатків розробляють спеціальну перевірочну таблицю - так званий шаховий баланс. У підметі шахового балансу записують усі доходи і надходження коштів на підприємство, у присудку - всі видаткові платежі підприємства. Таким чином, по вертикалі групують видатки в розрізі джерел їх покриття, а по горизонталі здійснюють розподіл доходів за напрямками їх використання.

Підприємствам важливо знати стан своїх фінансових ресурсів не тільки за певний період часу, а й на конкретну дату. Для цього розробляють платіжний календар.

Платіжний календар - це оперативний фінансовий план, який зазвичай розробляють на місяць із розбивкою на декади або тижні. У ньому визначають очікувані грошові потоки (у національній та іноземній валютах) за всіма напрямками і термінами їх надходження і використання, а також порівнюють залишки грошових коштів, їх надходження і вибуття та оцінюють спроможність підприємства своєчасно виконувати всі свої поточні фінансові зобов'язання.

У платіжному календарі записують залишок грошових коштів підприємства (у касі, на поточних рахунках у банках), суми очікуваних грошових надходжень, суми витрачання грошових коштів, суму перевищення грошових доходів над грошовими видатками (або видатків над доходами), залишок коштів або їх нестачу на кінець місяця. 
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